Конспект лекций по дисциплине «Мировая экономика и международные экономические отношения»

ТЕМА 1. СОВРЕМЕННАЯ МИРОВАЯ ЭКОНОМИКА

1. Основные этапы и тенденции развития мировой экономики

Вторая половина XX в. характеризуется не просто дальнейшим увеличением масштабов хозяйственной деятельности как отдельных стран, так и всей мировой экономики в целом, но и расширением связей между различными странами, углублением международного разделения труда.
Уже практически не осталось стран, которые не взаимодействовали бы между собой экономически, не были бы включены в систему международных (связывающих несколько стран) производственных отношений и взаимозависимостей. В настоящее время весь мир является ареной взаимосвязанной хозяйственной деятельности людей. 

Очевидно, что мир - при всей его сложности и противоречивости - в экономическом отношении представляет собой определенную целостность, единство. И именно с таких позиций мы должны рассматривать современную экономику мира, обязательно учитывая целостность как ее неотъемлемую черту.

Первый этап возникновения мировой экономики (XVI-XIX вв.) характеризуется ускоренным развитием международной торговли преимущественно колониальными товарами. Мировая экономика на этом этапе понимается как совокупность внешнеторговых взаимоотношений стран и является сферой приложения преимущественно купеческого капитала.
Второй этап (1870-1913гг.) развития мировой экономики характеризовался увеличением экспорта внутренней продукции, в том числе на душу населения, но темпами более медленными, чем в течение предшествующих 50 лет. Ослабленная торговая интеграция стран была компенсирована множеством других тенденций интернационализации. Беспрецедентных размеров в этот период достигла международная интернационализация рынков труда. Возросли и международные потоки капитала. Общий объем долгосрочных заграничных инвестиций достиг к 1914 г. 44 млрд. долл. Наиболее активное участие в этом процессе принимали Великобритания, Франция и Германия. Формальные ограничения на потоки капиталов почти полностью отсутствовали. Степень межнациональной собственности ценных бумаг (включая правительственные и частные облигации и акции) достигла очень высокого уровня. Доля иностранных ценных бумаг, продававшихся в Лондоне в 1913 г., составляла 59% от всего количества продававшихся ценных бумаг, во Франции в 1908 г. их доля была равна 53%. Этот период был также периодом роста международного производства через прямые зарубежные инвестиции (ПЗИ). 

Мировая экономика на базе капиталистического производства представляла собой совокупность международных экономических отношений промышленно развитых стран друг с другом и с колониями.
Третий этап в процессе развития мировой экономики ограничивается временными рамками между началом первой и концом второй мировой войн, а в содержательном плане характеризуется разрывом многих достигнутых в предшествующие 40 лет мирохозяйственных связей.

Четвертый этап развития мировой экономики начался после окончания второй мировой войны и продолжался до начала 90-х гг. Он может быть охарактеризован как этап перестройки международных экономических отношений или этап поиска нового международного экономического порядка, в ходе которого ранее нарушенные внешнеэкономические связи в мировой экономике постепенно восстанавливались, увеличивались потоки через границу товаров, услуг и факторов производства. Развитие мировой экономики в этот период определяется влиянием пяти главных факторов: 

· беспрецедентным экономическим ростом («новые индустриальные страны»; 
· мощной тенденцией стран к объединению в области экономической деятельности и повышении производительности труда (создание Европейского Союза); 
· либерализацией внешнеторговой политики; 
· интенсивным научно-техническим прогрессом (генетика, информатика, психология, менеджмент); 
· распадом колониальной системы империализма.
Мировая экономика в этот период своего развития представляет собой совокупность международных экономических отношений и тех национальных хо​зяйств, которые втянуты в международное разделение труда, участвуют в международном обмене и зависят от него. 

Мировая экономика на рубеже XX-XXI веков (пятый современный этап) глобальна по своим масштабам, всецело основывается на принципах рыночной экономики, транснационализации производства и, включает в себя три главных элемента: совокупность национальных экономик, связывающие их международные экономические отношения и глобальную экономику, созданную транснациональными корпорациями и наднациональными экономическими институтами.

Достаточно длительный процесс функционирования мировой экономики позволяет выделить ряд четко обозначившихся к концу XX в. тенденций и зако​номерностей ее развития. 

1. Процесс интернационализации хозяйственной жизни практически всех стран, под которым понимается сближение и взаимопроникновение национальных экономик на всех стадиях воспроизводственного процесса. Этот процесс сопровождается либерализацией внешнеэкономических связей стран в рамках мировой экономики, которая означает повышение степени открытости национальных экономик для внешнего мира .

2. Начиная с 50-х годов ХХ века в мировом хозяйстве ярко обозначилась тенденция к региональной экономической интеграции стран — процесс экономико-политического объединения стран на основе развития глубоких устойчивых связей и международного разделения труда между национальными хозяйствами, взаимодействия их воспроизводственных структур на различных уровнях и в различных формах. На сегодняшний день эти процессы охватили все без исключения континенты земного шара. Влияние интеграционных процессов на развитие международных экономических отношений в мировой экономике противоречиво: с одной стороны, они углубляют и активизируют их внутри интеграционных объе​динений, а с другой — сдерживают развитие мирохозяйственных связей стран-членов с третьими странами. В результате следует говорить о регионализации мировой экономики.
3. К важным тенденциям развития мировой экономики относится процесс транснационализации капитала и производства — создание отдельными наци​ональными компаниями и компаниями представителей нескольких стран, объединяющими капитал, хозяйственных единиц за пределами своих стран.

4. Формирование тенденции унификации правил хозяйственной жизни и создание системы межгосударственного регулирования мирохозяйственных связей в мировой экономике. Современный мировой экономический порядок охватывает регулирование международных валютных, расчетных, кредитных, торговых отношений, служит основой сделок в сфере международного обмена. Главная роль в формировании современного мирового порядка принадлежит таким международным организациям, как Международный валютный фонд (МВФ), Мировой банк, Всемирная торговая организация (ВТО).
В 90-е годы XX века в развитии мировой экономики появилась новая тенденция, обозначаемая в литературе термином «глобализация», которая, с одной стороны, воплотила в себе количественные результаты действия рассмотренных выше тенденций развития, а с другой – отразила качественно новые явления в мировой экономике.

Основной характеристикой глобализации является взаимозависимое развитие двух процессов: глобализации рынков (капитала, трудовых ресурсов, товаров и услуг) и глобализации экономических форм (укрупнение организационных структур экономики, формирование глобальных акторов).

Основными тенденциями и процессами, характерными для этапа глобализации экономики являются:

‑  резкое увеличение масштабов, темпов, видов трансграничного движения капитала, информации и человеческих ресурсов;

- массированное распространение стандартов неолиберального экономического мышления и поведения;

‑ усиление значения финансовых рынков как индикаторов и регуляторов экономического развития и становление на этой основе финансовой доминанты в поведении экономических субъектов;

‑  повышение роли над-, транс- и просто негосударственных регуляторов мировой экономики;

‑ формирование виртуального электронно-коммуникационного экономического пространства, резко увеличивающего возможности перемещения капитала, информации, ценных бумаг и т.п., что позволяет осуществлять деловые трансакции в режиме реального времени и круглосуточно;

-   создание и распространение под эгидой транснациональных корпораций сетей глобального производства, основанных на формировании гибких территориально-распыленных организационных структурах, способных создавать адаптированный индивидуализированный продукт. 

2. Типы государств в мировой экономике и их классификация

В соответствии с классификацией ООН по уровню экономического развития и социально-экономической природе хозяйствования все страны подразделяются на:

1) индустриальные (промышленно развитые) страны с рыночной экономикой;
2) развивающиеся страны и территории с рыночной экономикой;

3) страны с переходной (от командно-административной к рыночной) экономикой.

Критериями для включения той или иной страны в группу индустриальных стран являются:
- высокий уровень социально-экономического развития, выражающийся в высоких уровнях ВВП в целом, на душу населения в частности (не менее 12 тыс. долл. в год), высоком жизненном уровне и стандарте. Реальный прирост ВВП в ряде стран за 2009-2010 г.г. (в % к соответствующему кварталу предыдущего года) представлен на рисунке 1;

- рыночная система хозяйствования;

- открытость экономики;

- преобладание в процессе производства ВВП сфе​ры услуг (более 60%) над промышленностью и сельским хозяйством;

- переход в промышленности от добывающих и материалоемких отраслей к новым высокотехнологичным и наукоемким отраслям;

- высокий уровень механизации и продуктивности сельскохозяйственного производства, в результате чего 3-8% трудоспособного населения, занятого в сельском хозяйстве, полностью обеспечивает продовольствием свои страны, а сельское хозяйство становится экспортным сектором экономики.

В группу развивающихся стран включаются страны, объединенные следующими признаками:
- наличие многоукладной экономики с различными формами собственности (от традиционной экономики до государственного сектора);

- относительно низкий в целом уровень развития производительных сил;

- зависимое положение в мировой экономике (от притока иностранного капитала), обусловленное тем, что экономическое развитие колоний столетиями определялось потребностями монополий;

- преимущественно аграрно-сырьевая направленность в экономическом развитии и монокультурность экспорта;

- низкий уровень производимого ВВП, в том числе и на душу населения, бедность, нищета значительной части населения.

В связи с большим разнообразием развивающегося мира в мировой экономике их принято классифицировать по различным аналитическим критериям:

1) по регионам: Африка, в т.ч. Африка южнее Сахары; Азия; Ближний Восток и Европа, страны Ближнего Востока, а также Мальта, Турция, Кипр; Западное полушарие (страны Центральной и Латинской Америки);

2) по основному экспортному товару: подгруппа стран-энергоэкспортеров, у которых доля топлива в структуре экспорта превышает 50%. 

3) по темпам экономического развития: подгруппа новых индустриальных стран (НИС), приблизившихся по многим показателям к странам высокого и среднего уровня развития со значительной долей промышленного производства в ВВП и высоким удельным весом обрабатывающей промышленности и машиностроения в экспорте;
4)
по уровню экономического развития: на страны с высоким уровнем развития, со средним уровнем и наименее развитые страны мира.
Общими чертами экономического развития стран с переходной экономикой являются:
·  отказ от централизованного планирования и регулирования экономического развития;

·  повышение степени открытости экономики (либерализация);

·  приватизация государственной собственности;

·  использование таких факторов экономического роста, как расширение частного сектора, привлечение иностранных инвестиций, структурная перестройка экономики, борьба с инфляцией, перестройка валютной системы и др.;
·  сокращение объемов национального производства;

·  переориентация внешнеэкономических связей на Запад.

ТЕМА 2. ТРАНСНАЦИОНАЛЬНЫЕ КОРПОРАЦИИ  МИРОВОЙ ЭКОНОМИКЕ

1.Сущность, этапы эволюции и формы современных международных корпораций. 

Возникновение международных корпораций является закономерным результатом развития мировой экономики и МЭО, с одной стороны, и мощным фактором их развития, с другой.
Опыт мирового развития показывает, что процесс интернационализации производства как главной предпосылки создания международных корпораций в основе своей имеет модель последовательной интернационализации. Ориентированная на расширение сбыта за рубежом данная модель отражает последовательное дополнение исторически и логически первой формы интернационализации — товарного экспорта новыми формами международной предпринимательской деятельности — экспортом лицензий, торговой марки, прямыми зарубежными инвестициями.

Появление международных корпораций напрямую связано с иностранными прямыми инвестициями, т.к. в мировой практике международная корпорация (МК) рассматривается как форма структурной организации крупной корпорации, осуществляющей прямые инвестиции в различные страны мира. 

Различают две формы международных корпораций. Транснациональные корпорации (ТНК) — это корпорации, головная компания которых принадлежит капиталу одной страны, а филиалы рассредоточены по миру. Многонациональные корпорации (МНК) — это корпорации, головная компания которых принадлежит капиталу двух и более стран, а зарубежные отделения находятся в разных странах.

Транснациональные и многонациональные компании можно рассматривать как формы существования международных корпораций (МК), а само разделение последних на две формы проявления достаточно условно, т.к. их главным качественным признаком является не то что, капитал скольких стран создал головную компанию, а интернациональный характер деятельности компаний.

Поэтому международными можно считать все корпорации, имеющие хотя бы один зарубежный филиал, созданный на основе ПИИ.

Комиссия ООН по ТНК рассматривает МК как компанию:

· имеющую хозяйственные единицы в двух и более странах, независимо от их юридической формы и поля деятельности;

· оперирующую в рамках системы принятия решений, позволяющей проводить согласованную политику и осуществляющую общую стратегию через один руководящий центр;

· отдельные единицы которой связаны посредством собственности или другим образом так, что одна или более из них могут иметь значительное влияние на деятельность других и, в частности, делить знания, ресурсы и ответственность с другими.

В мировой практике под международной корпорацией (МК) понимают крупные компании, оказывающие существенное влияние на мировой рынок товаров, услуг и факторов производства. Как правило, к ним относятся лишь МК, у которых:

· годовой объем продаж составляет не менее 1 млрд. долларов;

· от 1/5 до l/3 общего оборота приходится на заграничные операции;

· доля зарубежных активов не менее 25%;

· филиалы имеются не менее чем в 6 странах.

В соответствии с теорией транснациональных издержек наиболее важным стимулом интернационального производства являются конкретные характеристики ресурсного потенциала (основных фондов, кадров, ноу-хау) материнской и зарубежной фирм.

Начиная с 80-х гг. популярным объяснением развития зарубежного производства становится обеспечение конкурентных преимуществ фирме в перспективе. Эффективность деятельности компании напрямую связывается с оптимизацией внутри- и межкорпоративных связей, с выбором наиболее эффективных цепочек взаимодействия с поставщиками, сбытовиками и покупателями. Совокупный положительный потенциал взаимовыгодных долгосрочных деловых отношений между головной фирмой и ее зарубежными филиалами вытекает из:

· развития системы взаимных поставок, обеспечивающих экономию транспортных издержек;

· налаживания общей сбытовой сети на основе вертикальных связей;

· обмена финансовыми, кадровыми, информационными ресурсами в рамках общей стратегии развития и системы управления;

· гармонизации внутрикорпоративных цен и трудовых отношений на основе и в целях разумной дифференциации доходов компании.

Международные корпорации, возникнув в конце XIX в., прошли достаточно долгий путь эволюционного развития.

Характеристика этапов эволюции международных корпораций

I этап (конец XIX — начало XX в.).
1. Транснациональная деятельность промышленных монополий метрополии.

2. Вовлечение в орбиту экономических интересов сырьевой базы колоний.

II этап (между двумя мировыми войнами).
Развитие МК в форме военно-промышленных ТНК, производящих вооружение, боеприпасы, амуницию).

III этап (50-е гг.).

1. Развиваются МК интегрирующего типа как по капиталу происхождения головной компании (многонациональные, характерно для стран Западной Европы), так и по сфере деятельности.

2. Создан не только мировой рынок сырьевых, но и промышленных товаров.

3. Стратегическими целями ТНК становится производство товаров массового спроса для потребителей с высоким жизненным стандартом в промышленно развитых странах.

4. Перевод грязных и трудоемких производств в развивающиеся страны.

IV этап (60-е — 70-е гг. XX в.).

1. ТНК ориентируются на внешнеэкономическую сферу деятельности, которая стала основным источником их прибыли.

2. Возникает стремление преодолеть сложившееся негативное отношение в принимающих странах и стать органичной частью их национальных экономик;

3. Отказ от стратегии сброса грязных производств в развивающиеся страны, ТНК становятся проводниками достижений НТП, в них, используют национальные инженерно-технические кадры, вступают в партнерские отношения с местными фирмами, интегрируя их в свой состав.

4. Отказ от четкой отраслевой ориентации; промышленный капитал тесно переплетается с финансовыми институтами, торговым капиталом и наукой.

V этап (с 80-х гг.).

Появляется новая форма МК — глобальные, имеющие ряд особенностей:

1. Работают в рамках глобальной стратегии, нацелены на завоевание доминирующих позиций в глобальном экономическом пространстве;

2. Используют глобальные факторы производства (капитал, рабочую силу, природные ресурсы, предпринимательские способности);

3. Создают системы глобального международного производства, размещенного в большинстве стран (сетевая стратегия аутсорсинга).

Особенности деятельности международных корпораций на современном этапе:

1. МК являются активными участниками МРТ и способствуют его развитию, используя глобальные производительные силы и ресурсы.

2. В условиях жесткой конкуренции главная цель их деятельности — получение не максимальной прибыли, а обеспечение финансовой устойчивости и завоевание доминирующих позиций на глобальном рынке.

3. Создание глобальных сетей производства и сбыта в рамках единой глобальной стратегии; стремление специализировать каждое предприятие сети на наиболее рациональном производстве отдельного узла, компонента для конечной сборки там, где это наиболее выгодно (модель «технологической цепочки»).

4. Осуществляется горизонтальная и вертикальная интеграция производственной, НИОКР, сбытовой и т.п. деятельности разбросанных по частям света подразделений компании.

5. Интенсивно растут прямые иностранные инвестиции МК в сферу услуг.

6. Интенсивное развитие внутрикорпоративной торговли подразделений МК (составляет 1/3 международной торговли) и формирование механизма трансфертного ценообразования;

7. Вывоз капитала нацеливается не только на увеличение количества зарубежных филиалов, но и на сокращение разрыва в организации и технологии производства в различных странах.

8. Разработка, передача и использование технологий преимущественно в рамках замкнутой корпоративной структуры и одновременно создание совместных научно-исследовательских центров и программ, перекрестное лицензирование с другими корпорациями.

9. Диверсификация деятельности МК по формам; «лифрэксдинг» (lifrexding) — комплексное сочетание обмена лицензиями, франчайзинга, экспорта товаров и прямых иностранных инвестиций.

10. «Сплетение» МК, принадлежащих к разным национальным и международным центрам, усиление их взаимодействия (стратегические системы, семьи, альянсы, слияния и поглощения).

11. Стремление приспособиться к трехполюсной модели мира — открытие хотя бы по одному крупному предприятию — координатору деятельности зарубежных фирм в каждом центре.

2. Роль транснациональных корпораций в мировой экономике. 

К началу XXI в. в мире функционировало 63 тыс. МК, имеющих 690 тыс. зарубежных филиалов и аффилированных предприятий по всему миру. 
Около 49 тыс. родительских компаний размещается в развитых странах, 11 тыс. — в развивающихся, 3 тыс. — в государствах с переходной экономикой.

Международные корпорации производят 1/4 мирового ВВП и 1/2 мирового промышленного производства, им принадлежит 4/5 патентов и лицензий на новую технику, технологии и «ноу-хау». Объем продаж зарубежных филиалов ТНК и других компаний превысил к концу XX в. 11 трлн. долларов, а их экспорт приблизился к 2,5 трлн. долларов, что составляет около 1/3 мировой торговли. Если же к этому добавить торговлю в рамках ТНК и связанную с ними торговлю с независимыми компаниями, то получится примерно 2/3 мировой торговли.

Последствия функционирования международных корпораций на территории развивающихся стран можно разделить на положительные и отрицательные. К положительным последствиям относятся:

· распространение достижений НТП на периферийную зону мировой экономики;

· выделение денежных и технических средств для модернизации местных отраслей промышленности;

· создание новых рабочих мест и повышение уровня занятости местного населения;

· более высокий уровень заработной платы и социального обеспечения занятых в филиалах МК;

· повышение квалификации национальных кадров — «обучающий эффект»;

· включение местных производителей в процессы МРТ.

К отрицательным последствиям присутствия МК в развивающихся странах относят:

· подавление своей мощью местных фирм;

· установление монопольных цен;

· нарушение государственных законов страны присутствия в виде укрытия доходов от налогообложения путем перекачивания их из одной страны в другую;

· загрязнение своим производством окружающей среды в стране присутствия;

· дестабилизацию ситуации на рынке труда за счет того, что заработная плата работников филиалов МК превышает заработную плату работников местных фирм;

· возможность оказания влияния на политику правительства данной страны.

МК, функционирующие на территории промышленно развитых стран, также оказывают все возрастающее влияние на экономику и политику этих государств.

Можно выделить несколько основных направлений влияния ТНК на мировую экономику.

1. ТНК во многом определяют динамику и структуру, уровень конкурентоспособности на мировом рынке товаров и услуг.

2. ТНК контролируют международное движение капитала и прямых иностранных инвестиций. Они являются основными инвесторами в развивающиеся страны и активно влияют на уровень их экономического развития, сочетая это с обширными сферами влияния в развитых странах.

3. ТНК играют огромную роль в создании и передаче технологии и знаний, концентрируя НИОКР в своих научных центрах. В силу производственных и финансовых возможностей именно они сосредоточивают в своих руках наиболее наукоемкие производства.

4. МК являются важнейшим фактором международной трудовой миграции, способствуя распространению профессиональных знаний, процессу обмена опытом между сотрудниками из разных стран и движению рабочей силы вслед за ПЗИ.

Таким образом, ТНК играют определяющую роль в процессе международной конкуренции, сотрудничая и соперничая друг с другом, а также с малым и средним бизнесом.

ТЕМА 3. НАДНАЦИОНАЛЬНЫЕ ЭКОНОМИЧЕСКИЕ ОРГАНИЗАЦИИ КАК АКТОРЫ И РЕГУЛИРУЮЩИЕ ИНСТИТУТЫ  В МИРОВОЙ ЭКОНОМИКЕ

1. Система межгосударственного регулирования мирохозяйственных связей. 

Интернационализация хозяйственной жизни, нарастание глобализации объективно предопределили необходимость целенаправленного регулирования международных эко-

номических отношений. Многостороннее межгосударственное регулирование отдельных сфер мировой экономики зародилось еще до второй мировой войны. Однако серьезным фактором в мировой экономике оно стало лишь в послевоенные годы.

Межгосударственное регулирование международных отношений — это совокупность добровольно принимаемых на себя различными странами обязательств и общих правил действия в сфере мирохозяйственных связей.

Послевоенная история развития мировой экономики свидетельствует о том, что главными предпосылками становления и развития системы межгосударственного регулирования международных экономических отношений являются следующие процессы.

Во-первых, это необходимость либерализации международной торговли путем снижения таможенных тарифов: разрушенная второй мировой войной экономика Европы требовала быстрого восстановления, что предполагало активизацию внешнеторговых связей, поощряло свободное движение капиталов, требовало упорядочения системы международных расчетов. Этот фактор предопределил решения Бреттон-Вудской конференции и создание таких международных организаций, как ГАТТ, МВФ, МБРР. 

Во-вторых, крах колониальной системы империализма и обеспечение экономического развития освободившихся стран, в круг требований которых в 60-е - 70-е гг. входили: перестройка мирохозяйственных отношений, установление нового экономического порядка за счет стабилизации сырьевых рынков при более высоком уровне цен, устранения протекционизма в промышленно развитых странах, льготных условий передачи технологий, увеличения финансовой помощи и др. В результате ранее созданные международные организации (МВФ, МБРР, ГАТТ) утратили однородность своего состава в лице индустриальных стран, в них были допущены освободившиеся страны Азии, Африки и Латинской Америки. Кроме того, был создан ряд новых экономических организаций - Конференция ООН по торговле и развитию (ЮНКТАД).

В-третьих, сырьевые и продовольственные кризисы 70-х и 80-х годов, осложняемые действиями стран-экспортеров нефти, структурные кризисы в промышленно развитых странах объективно обозначили необходимость выработки согласованной позиции последних по отношению к странам ОПЕК и их совместных усилий в процессе структурной перестройки национальной экономики.

В-четвертых, глобализация мировой экономики, необходимость приспособления национальных экономик к происходящим изменениям в мировой экономике требовали координации экономической политики ведущих промышленно развитых стран, выработки различных методов сотрудничества и соглашений, которые обеспечили бы необходимое соответствие национальных политик и международной стабильности. В целях координации экономической политики ведущих стран мира в 1961 году была создана Организация экономического сотрудничества и развития (ОЭСР), в практику вошли регулярные совещания на высшем уровне стран «большой семерки» (США, Канада, Япония, Великобритания, Франция, Германия, Италия) и др.

В-пятых, усиление мощи транснациональных корпораций, деятельность которых нередко вступает в противоречие с интересами развития национальных экономик, как стран базирования, так и принимающих стран, предопределили поиск мировым сообществом форм и методов регулирования их деятельности, в частности в ООН была создана Комиссия по транснациональным корпорациям.

В-шестых, интенсивное развитие процессов региональной экономической интеграции углубило содержание и разнообразило формы межгосударственного регулирования международных экономических отношений путем создания региональных регулирующих структур. Особенно ярко это проявилось на европейском экономическом пространстве.

В-седьмых, 45-летнее противостояние мирового капиталистического хозяйства и мирового социалистического хозяйства, равно, как и распад последнего внесли свои коррективы в процесс функционирования системы межгосударственного регулирования мирохозяйственных отношений. Был создан Координационный комитет по экспортному контролю (КОКОМ), ограничивший продажу товаров двойного (гражданского и военного) назначения и передовых технологий в социалистические и развивающиеся страны социалистической ориентации. Совет Экономической Взаимопомощи (СЭВ) играл роль координатора внешнеэкономических связей социалистических стран. Отказ бывших социалистических стран от планового развития экономики и ее перевод на рыночные основы, распад СЭВа предопределили их вступление во многие регулирующие структуры мирового и регионального уровня (ГАТТ/ВТО, МВФ, Мировой банк, институты ЕС и т.п.).

В-восьмых, интенсивное развитие внешнеэкономического сотрудничества стран и крупных компаний в условиях несогласованности национальных законодательств и различий в способах и методах регулирования внешнеэкономических связей порождало проблемы согласования деятельности между взаимодействующими экономическими субъектами.

Таблица 1 - Характеристика современных неэкономических 

международных организаций
	Организация
	Характеристика деятельности

	ЮНЕП - Программа ООН по окружающей среды
	- Содействие международному сотрудничеству;

- Представление рекомендаций по проведению  природоохранной политики;

- Руководство и координация природоохранных программ;

- Постоянное наблюдение за состоянием окружающей среды в мире;

- Содействие международным сообществам в накоплении и оценке знаний и информации об окружающей среде

	ЮНЕСКО 
	- Выполняет работу по программе «Человек и биосфера»;

 - Проводит исследования социально-экономических факторов развития и взаимосвязи между человеком и средой

	ФАО – Продовольственная и сельскохозяйственная организация
	- Улучшение производства и переработки сельскохозяйственной продукции, лесоводства и рыболовства;

- Содействует инвестициям в агросферу;

- Содействует рациональному использованию почвы и водных ресурсов, удобрений и пестицидов, освоению новых и возобновимых источников энергии

	ВОЗ – Всемирная организация здравоохранения
	- Содействие экологической безопасности, включая безопасное водоснабжение, питание, удаление отходов

	ЮНИДО – Организация ООН по промышленному развитию
	- Содействует промышленному развитию и установлению нового эколого-экономического порядка

	МАГАТЕ - международное агентство по атомной энергии
	- Разрабатывает норму безопасности и защиты от радиации, включая безопасную транспортировку радиоактивных материалов и утилизацию отходов

	ГЭФ – Глобальный экологический Фонд
	- Помощь развивающимся странам в решении экологических проблем, имеющих планетарный характер. 

- Первоочередные направления финансирования: глобальное потепление климата, загрязнение международных вод, уменьшение биоразнообразия и истощение озонового слоя


Сложившаяся в мировой экономике на рубеже ХХ-ХХI веков система международного регулирования мирохозяйственных связей представляет собой совокупность объектов, субъектов и инструментов регулирования в мировой экономике.
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Рисунок 1 - Система международного регулирования 

мирохозяйственных связей

2. Организация объединенных наций (ООН).
Важное место в системе межгосударственного регулирования занимает Организация Объединенных Наций (ООН).

Она создана 24 октября 1945 г., в настоящее время насчитывает 185 членов. Согласно Уставу, ООН преследует следующие цели:

- поддерживать международный мир и безопасность и с этой целью принимать эффективные коллективные меры для предотвращения и устранения угрозы миру и подавления актов агрессии или других нарушений мира; улаживать или разрешать, в соответствии с принципами справедливости и международного права, международные споры или ситуации, которые могут привести к нарушению мира;

· развивать дружественные отношения между нациями на основе уважения принципа равноправия и самоопределения народов, а также принимать другие соответствующие меры для укрепления всеобщего мира;

· осуществлять многостороннее сотрудничество в разрешении международных проблем экономического, социального, культурного и гуманитарного характера и в поощрении и развитии уважения к правам человека и основным свободам для всех, без различия расы, пола, языка и религии;

· быть центром для согласования действий наций в достижении этих общих целей.

Для достижения указанных целей Организация и ее члены действуют в соответствии со следующими принципами:

· суверенное равенство для всех его членов;

· добросовестное выполнение принятых на себя по Уставу обязательств;

· разрешение международных споров мирными средствами таким образом, чтобы не подвергать угрозе международный мир, безопасность и справедливость;

· воздержание в их международных отношениях от угрозы силой или ее применения как против территориальной неприкосновенности или политической независимости любого государства, так и каким-либо другим образом, несовместимым с целями ООН;

· оказание Организации всемерной помощи во всех действиях, предпринимаемых ею в соответствии с Уставом, и воздержание от оказания помощи любому государству, против которого ООН предпринимает действия превентивного или принудительного характера; 

· обеспечение Организацией того, чтобы государства, которые не являются ее членами, действовали в соответствии с этими принципами, поскольку это может оказаться необходимым для поддержания международного мира и безопасности;

· невмешательство Организации в дела, по существу входящие во внутреннюю компетенцию любого государства (этот принцип, однако, не затрагивает применения принудительных мер в случае угрозы миру, нарушений мира и актов агрессии).

В соответствии с Уставом главными органами ООН являются: Генеральная Ассамблея, Совет Безопасности, Экономический и Социальный Совет, Совет по опеке, Международный Суд и Секретариат. Образовано 17 специализированных учреждений ООН, а также международное агентство по атомной энергии (МАГАТЭ).

ООН является универсальной международной организацией, как по членству, так и по проблемам, находящимся в ее компетенции. 

3. Международные экономические торговые организации.
Международные организации, регулирующие мировую торговлю по критерию масштабности и профильности решаемых задач, условно можно разделить на две группы:
1) международные организации, занимающиеся вопросами мировой торговли в целом;

2) международные организации, занимающиеся вопросами регулирования торговли одним или несколькими связанными товарами.

Первая группа включает в себя: ГАТТ/ВТО, ГАТС, ЮНКТАД, ЮНСИТРАЛ, МТП.

Генеральное соглашение по тарифам и торговле (ГАТТ) — это крупнейшая международная организация, регулирующая таможенно-тарифные вопросы мировой торговли. Она была создана в 1947 г. в Женеве, а начала свою работу в 1948 г. Инициатором выступили США: укрепив свою экономику после второй мировой войны, они испытывали потребность в создании стабильных правил международной торговли, обеспечивающих возможность поступательного развития мирового товарооборота.

В основу деятельности ГАТТ были положены следующие принципы:

1) тарифные меры признаются в качестве единственного приемлемого средства внешнеторгового регулирования;

2) фиксация тарифов на уровне, определенном договаривающимися сторонами;

3) прогрессивное снижение тарифов в ходе периодически проводимых раундов многостороннихторговых переговоров и их «закрепление» на согласованном уровне;

4) взаимность в предоставлении торгово-политических уступок;

5) принцип наибольшего благоприятствования, означающий, что все договаривающиеся стороны при снижении или отмене ввозных и вывозных пошлин обязаны обеспечить каждой третьей стране аналогичные благоприятные условия.

Основной формой деятельности ГАТТ явилось проведение переговоров и консультаций, которые получили название «раундов». До 1963 г. целью каждого из 5 раундов (Женевского в 1947 году, Аннесси в 1949 году, Торки в 1950 году, Женевских в 1956 и 1960-1961 годах) явилось согласование некоторых взаимных уступок участников в процессе снижения таможенных тарифов. В 1964-1967 гг. (Кеннеди-раунд) эта цель была дополнена разработкой антидемпингового кодекса, а в рамках Токио-раунда в 1973-1979 гг. — разработкой кодексов, расширяющих и усиливающих компетенцию ГАТТ в области нетарифных торговых барьеров.

Уругвайский раунд (1986-1994 г.) стал последним в истории ГАТТ. Рассмотрение на нем проблем, связанных с необходимостью разработки генерального соглашения по торговле услугами, по охране интеллектуальной собственности, об инвестициях в сфере торговли, о совершенствовании механизма деятельности ГАТТ, требовало расширения компетенции этой международной организации, результатом чего стала замена ГАТТ с 1 января 1995 г. Всемирной торговой организацией (ВТО). Главным же результатом деятельности ГАТТ явилось снижение средних импортных пошлин с 40% в 1947 г. до 5% в настоящее время.

Всемирная торговая организация (ВТО) — преемница ГАТТ, функционирует во многом так же как и ГАТТ, но осуществляет надзор за более широким спектром торгово-политических соглашений и имеет гораздо больше полномочий, благодаря совершенствованию ряда процедур принятия решений.

Центральная задача ВТО — либерализация мировой торговли путем последовательного сокращения импортных пошлин и устранения различных нетарифных барьеров. В своей деятельности она исходит из того, что расширение международного обмена позволит наиболее оптимально использовать мировые ресурсы, обеспечит стабильность экономического развития всех стран и сохранение окружающей среды.

Основополагающими принципами ВТО являются предоставление режима наибольшего благоприятствования во взаимной торговле на недискриминационной основе; взаимное предоставления национального режима товарам и услугам иностранного происхождения; «прозрачность» торговой политики; разрешение торговых споров путем консультаций, переговоров и т.д.

Все страны — члены ВТО принимают на себя обязательства выполнять 18 соглашений и юридических инструментов, объединенных термином «многосторонние торговые соглашения». Таким образом, ВТО представляет собой своеобразный многосторонний контракт (пакет соглашений), нормами и правилами которого регулируются свыше 90% всей мировой торговли товарами и услугами.

Тенденция либерализации международной торговли услугами наиболее ярко проявилась в заключении в рамках ГАТТ в 1994 г. Генерального соглашения по торговле услугами (ГАТС). Разработка Соглашения проходила в течение почти 20 лет и представляла собой сложный поиск компромисса между многими странами с разными интересами в этом специфическом секторе торговли.

Основными обязательствами стран-членов ВТО в соответствии с ГАТС являются:

1) взаимное предоставление режима наибольшего благоприятствования в торговле услугами (за некоторыми временными и другими исключениями);

2) взаимное предоставление национального режима в отдельных секторах торговли услугами и по каждой форме их поставок, которые определяют сами участники Соглашения;

3) развитие процесса либерализации торговли услугами в дальнейшем;

4) обеспечение гласности в отношении национального регулирования торговли услугами;

5) создание ряда национальных административных органов, необходимых для функционирования ГАТС (предоставление информации, осуществление контактов, разрешение споров).

Конференция ООН по торговле и развитию (ЮНКТАД) создана в 1962 г. по решению ЭКОСОС ООН. Инициатором создания были развивающиеся и социалистические страны с целью восполнения недостатка внимания к торговым проблемам третьего мира.

Задачи ЮНКТАД: содействие развитию мировой торговли, обеспечение стабильного мира и равноправного взаимовыгодного сотрудничества; выработка рекомендаций, принципов, организационно-правовых условий и механизмов функционирования современных международных экономических отношений; участие в координации деятельности других учреждений системы ООН в области экономического развития, налаживания хозяйственных связей и поощрения международной торговли.

Комиссия ООН по праву международной торговли (ЮНСИТРАЛ) учреждена в 1964 г. с целью содействия прогрессивному согласованию и унификации права международной торговли. В актив комиссии можно отнести подготовку текстов Конвенции ООН о морской перевозке грузов («Гамбургские правила»), Конвенции ООН о договорах международной купли-продажи товаров (Венская конвенция о купле-продаже) и др.

Международная торговая палата (МТП) была создана в 1922 г. и играет в целом дополняющую и вспомогательную роль. Она издает сборники международных коммерческих терминов («ИНКОТЕРМС»), распространяет обычаи, правила и нормы международной торговли а также выполняет роль посредника в установлении контактов между торговцами и предпринимателями разных стран и их торгово-промышленными палатами.

Вторая группа организаций, специализирующихся на регулировании международной торговли отдельными видами товаров, включает в себя: ОПЕК, МОПЭМ, АПЕФ, СИПЕК, ЕОУС, МОКК, МОК, МОНК, МОС и др.

4. Международные валютно-кредитные и финансовые организации. 

Среди институтов наднационального регулирования международных валютно-финансовых отношений ведущая роль принадлежит Международному валютному Фонду и учреждениям Мирового (Всемирного) банка.
Международный валютный фонд — межправительственная организация, предназначенная для регулирования валютно-кредитных отношений между государствами-членами и оказания им финансовой помощи в случаях валютных затруднений, вызываемых дефицитом платежного баланса, путем предоставления кратко- и среднесрочных кредитов в иностранной валюте. МВФ, имеющий статус специализированного учреждения ООН, практически является институциональной основой мировой валютной системы. 

Он учрежден на Бреттон-Вудской Международной валютно-финансовой конференции ООН, проходившей с 01 по 22 июля 1944 г., свою практическую деятельность начал с 1 марта 1947 г. Конференция приняла статьи Соглашения о МВФ, которое стало его Уставом и вступило в силу 27 декабря 1945 г.

Целями МВФ являются:

· содействие международному валютному сотрудничеству путем консультаций и взаимодействия по валютным проблемам;

· создание благоприятных условий для расширения и сбалансированного роста международной торговли;

· содействие стабильности валютных курсов, поддержание упорядоченных валютных взаимоотношений, избежание девальвации валют, вызываемой конкуренцией;

· оказание помощи в создании многосторонней системы платежей и в устранении ограничений на обмен валюты, которые препятствуют развитию мировой торговли;

· предоставление на временной основе финансовых средств странам-членам для корректировки их платежных балансов без применения мер;

· сокращение продолжительности и масштабов дефицита международных платежных балансов государств-членов.

В функции МВФ входит:

· поддержание общей системы расчетов и системы расчетов по специальным правам заимствования (СПЗ);

· наблюдение за состоянием международной валютной системы;

· содействие стабильности обменных курсов валют и упорядоченных валютных взаимоотношений;

· предоставление краткосрочных и среднесрочных кредитов;

· пополнение валютных резервов стран-членов путем распределения СПЗ;

· предоставление консультаций и участие в сотрудничестве.

Всемирный банк — международная финансовая организация, созданная с целью организации финансовой и технической помощи развивающимся странам. В процессе своего развития Всемирный банк претерпевал различные структурные изменения, поэтому под термином Всемирный банк на разных этапах понимались разные организации. Вначале Всемирный банк ассоциировался с Международным банком реконструкции и развития, осуществлявшим финансовую поддержку в восстановлении после Второй мировой войны Западной Европы и Японии. Позднее в 1960 г. была создана Международная ассоциация развития, которая взяла на себя часть функций, связанных с политикой этого банка.

В настоящее время под Всемирным банком фактически понимают две организации:

· Международный банк реконструкции и развития и

· Международная ассоциация развития. 

В разное время к ним присоединились созданные для решения задач Всемирного банка ещё три организации: 

· Международная финансовая корпорация; 

· Многостороннее агентство по гарантиям инвестиций; 

· Международный центр по урегулированию инвестиционных споров. 

Все пять организаций входят в Группу организаций Всемирного банка и называются Группой Всемирного банка. 

Вопросы для обсуждения

1) В чем отличие ВТО от других международных экономических организаций?

2) Какую роль играет Международная финансовая корпорация для развития частных предприятий?

3) Какова регулирующая роль  МВФ в глобальной экономике?

ТЕМА 4. МЕЖДУНАРОДНОЕ РАЗДЕЛЕНИЕ ТРУДА КАК 

БАЗИС РАЗВИТИЯ МИРОВОЙ ЭКОНОМИКИ

1. Сущность международного разделения труда

Международное разделение труда (МРТ) представляет собой специализацию отдельных стран на производстве отдельных видов продукции, которой страны обмениваются между собой.

Международное разделение труда - объективная основа международного обмена товарами, услугами и знаниями, развития производственного, научно-технического, торгового и иного сотрудничества между всеми странами мира независимо от уровня их экономического развития и характера общественного строя. Именно МРТ является важнейшей материальной предпосылкой налаживания плодотворного экономического взаимодействия государств в масштабах всей планеты.

МРТ - основа мировой экономики, позволяющая ему прогрессировать в своем развитии, создавать предпосылки для более полного проявления общих (универсальных) экономических законов. Сущность МРТ проявляется в динамическом единстве двух процессов производства - его расчленении и объединении.

Единый производственный процесс не может не расчленяться на относительно самостоятельные, обособленные друг от друга фазы. Вместе с тем такое расчленение - это одновременно и объединение обособившихся производств и территориально-производственных комплексов, установление взаимодействия между странами, участвующими в системе МРТ.




Рисунок 3 - Сущность международного разделения труда
Необходимость повышения производительности труда, обусловливающего экономический и социальный прогресс, движущая сила в углублении разделения труда, в том числе и международного. МРТ осуществляется в целях повышения эффективности производства, служит средством рационализации общественных производительных сил.

Международное разделение труда можно определить как важную ступень развития общественного территориального разделения труда между странами, которое опирается на экономически выгодную специализацию производства отдельных стран на тех или иных видах продукции и ведет к взаимному обмену результатами производства между ними в определенных количественных - и качественных соотношениях).

МРТ играет всевозрастающую роль в осуществлении процессов расширенного воспроизводства в странах мира, обеспечивает взаимосвязь этих процессов, формирует соответствующие международные пропорции в отраслевом и территориально-страновом аспектах. Как и разделение труда вообще, МРТ не существует без обмена, который занимает особое место в интернационализации общественного производства.

При всей сложности и противоречивости современный мир в экономическом отношении есть определенная целесообразная система, объединяемая международно-обобществленным производством при достижении относительно высокого уровня развития. МРТ - это тот "интегратор", который образовал из отдельных элементов всемирную экономическую систему – мировую экономику. Являясь функцией развития производительных сил и производственных отношений, МРТ создало объективные условия для растущей взаимосвязи и взаимозависимости воспроизводственных процессов всех стран, расширило пределы интернационализации до общемировых.

 В итоге, МРТ предстает как способ организации мировой экономики, при котором предприятия разных стран специализируются на изготовлении определенных товаров и услуг, а затем обмениваются ими.

2. Факторы и показатели развития МРТ

В XX веке появился целый ряд новых факторов, углубляющих МРТ, которые можно назвать факторами становления и развития МРТ. 

Таблица 7 - Факторы международного разделения труда
	Факторы МРТ
	Характеристика

	Социально-географические
	Географическое положение, территория, численность и структура населения, хозяйственный опыт и традиции

	Природно-климатические
	Климатические условия, наличие природных ресурсов

	Технико-экономические
	Уровень экономического и научно-технического развития, степень включения в НТР


Рассмотрим более подробно факторы МРТ:

- Природно-географические различия стран, объясняющие международную специализацию отдельных стран на поставке на мировой рынок отдельных видов энергоносителей, полезных ископаемых или сельскохозяйственных культур, требующих особых условий выращивания (кофе, чай, бананы и т.п.).

- Научно-технический прогресс, определивший для многих стран мира возможность выпуска продукции сверх потребностей внутреннего рынка, расширивший номенклатуру товарной специализации стран, вовлекший в МРТ НИОКР, расчленивший единую технологическую цепочку производства готовых изделий между фирмами разных стран, облегчивший процессы реализации МРТ через создание всемирных систем транспорта, связи, расчетов, информации. 

- Различия в уровнях экономического и научно-технического развития стран в мировой экономике: как правило, страны, добившиеся больших успехов в НТП, активнее участвуют в МРТ. 

- Тип хозяйствования и характер внешнеэкономических связей страны.

- Экономическая экспансия транснациональных корпораций (ТНК), которая сказалась на МРТ по трем направлениям: 1) географическое распределение производства и производственных мощностей в мире, 2) формирование торговых потоков в мировой торговле, 3) «невидимая» роль в перераспределении прибавочной стоимости. 

- Развитие процессов региональной экономической интеграции, значительно углубляющее международную специализацию и кооперирование между странами-членами объединений. 

Таким образом, сущность МРТ проявляется в единстве  процессов международной специализации и кооперирования стран в процессе удовлетворения их национальных экономических интересов.

Развитие процессов МРТ ставит вопрос об объективных количественных показателях, с помощью которых может быть оценена степень участия страны в МРТ.

Российские экономисты для измерения МРТ предлагают ряд коэффициентов. Среди них удельный вес экспорта в общем объеме произведенной продукции; удельный вес отрасли в общей стоимости экспорта; темпы роста отраслей экспортной специализации по сравнению с темпами роста всей промышленности страны.

В числе показателей развития МРТ на региональном уровне выделяют коэффициент опережения роста взаимного товарооборота по сравнению с ростом общественного производства взаимодействующих стран; долю взаимного товарооборота в общественном производстве этих стран; коэффициент опережения роста взаимного товарооборота по сравнению с ростом общего внешнеторгового оборота.

Некоторые экономисты основными показателями развития МРТ считают экспортную, импортную и, соответственно, внешнеторговую квоты, удельный вес страны в международной торговле по отдельным товарам, внешнеторговый оборот на душу населения и др.

Очевидно, каждый из названных показателей может быть использован для характеристики тех или иных аспектов участия страны во внешнеэкономических связях. В зависимости от степени важности того или иного аспекта в процессе конкретного анализа на первый план может выйти тот или иной показатель.

Таблица 8 - Показатели международного разделения труда

	Показатель
	Расчетная формула
	Пояснение

	Экспортная квота в производстве отрасли (К1)
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	Э - объем экспорта отрасли, ПП - объем промышлен​ной продукции отрасли. Чем выше значение показате​ля, тем выше степень участия страны в МРТ. Э и ПП должны быть представлены в сопоставимых ценах

	Удельный вес экспорта в общей стоимости экс​порта (КЭ)
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	Эотр - объем экспорта отрасли, Э - общий объем от​расли. Значительно более высокое значение коэффи​циента соответствует международно-специализированным отраслям

	Темп роста от​раслей МСП (ТрЭ оТр) по сравнению с темпами роста всей промышлен​ности (ТрПР)
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	ППэотр факт - объем промышленной продукции отрас​лей МСП в отчетном году, ППэотр баз - объем про​мышленной продукции отраслей МСП в базисном году. ПП.факт - объем промышленной продукции страны в фактическом году, ППбаз - объем промышленной про​дукции в базисном году.

Сравнение темпов роста позволяет сделать вывод о динамике развития отраслей МСП по сравнению со всей промышленностью. Тенденции развития отраслей МСП определяются по большей частью внешними по отношению к стране (экзогенными) факторами, развитие остальных отраслей - внутренними (эндоген​ными) факторами

	Экспортная (Кэкс), импортная (Кимп) и внешне​торговая (Кво) квота
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	ВО - объем внешнеторгового оборота, ВО=Э+И, где Э - объем экспорта, И - объем импорта. Данные коэффициенты позволяют судить о степени открытости экономики страны: если внешнеторговый оборот составляет более 25% ВВП, то экономика страны считается открытой.

	Коэффициент структурной спе​циализации от​раслей промыш​ленности (Кстр. спец.)
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	Эотр - объем экспорта отрасли, Э - общий объем экс​порта

Потр - объем производства отрасли, П - общий объем производства

Кстр.спец >1 - отрасль МСП. Чем выше значение по​казателя, тем более экспортоориентированной являет​ся отрасль

	Коэффициент от​носительной экс​портной специа​лизации отрасли (Ко)
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	Эо - удельный вес товара (совокупности товаров от​расли в экспорте страны) Эо=Эотр/Э Эм - удельный вес товара (товаров-аналогов) в миро​вом экспорте. Чем выше значение показателя (>1), тем более явной является международная специализация соответствующей отрасли.


3. Международная специализация  и кооперирование производства
Международное разделение труда имеет свою внутреннюю структуру и соответствующие методы своего развития. Неотъемлемыми чертами МРТ являются международная специализация производства и международное кооперирование производства.

Международная специализация производства (МСП) развивается по двум направлениям — производственному и территориальному.

В свою очередь, производственное направление подразделяется на:

•
межотраслевую специализацию;

•
внутриотраслевую специализацию;

•
специализацию отдельных предприятий.

Территориальная МСП включает специализацию на производстве определенных товаров и их частей для мирового рынка отдельных стран; группы стран; регионов.

К числу основных видов МСП относятся:

•
предметная (производство готовых изделий) специализация;

•
подетальная (производство частей и компонентов изделий)

специализация;

•
технологическая или стадийная специализация.
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Рисунок 5 - Формы международного разделения труда

Наибольшее распространение среди видов предметной специализации в мирохозяйственных связях получила специализация по производству готовой продукции.

 Международная специализация по производству готовой продукции — динамичная форма МРТ. В 50—60-х гг. ведущее место занимала МОП на уровне первичных отраслей (автомобилестроение, самолетостроение, производство пластмасс, подшипников, радиоаппаратуры и т.д.) В 70—80-х гг. выделяется внутриотраслевая МСП и соответствующий обмен товарами-аналогами с различающимися потребительскими характеристиками (например, колесных тракторов и тракторов на гусеничном ходу, кожаной и резиновой обуви и т.п.).

В последнее время получила развитие специализация по производству комплектного оборудования, сооружению производственных предприятий «под ключ».


Подетальная специализация в системе МСП — это специализация на производстве отдельных деталей, узлов, агрегатов с их последующей поставкой предприятию, собирающему эти части и производящему готовый продукт.

Специализация предприятий разных стран на изготовлении частичных продуктов связана с современной НТР. Усложнение технологической структуры производства привело к росту числа деталей и узлов, используемых в готовом изделии. 

Технологическая специализация означает сосредоточение усилий стран на выполнении отдельных операций по изготовлению готового изделия (т.е. осуществление отдельных технологических процессов, например сборка, сварка, окраска, производство отливок, заготовок и т.п.). 

МСП должна развиваться с учетом общественных связей. Однако для того чтобы  повысить эффективность производства, осуществить реализацию экономических выгод МСП, добиться осуществления комплексных экономических целей, его следует дополнить международным кооперированием производства (МКП).

Его объективной основой является растущий уровень развития производительных сил, дифференциация производства. МКП представляет собой процесс устойчивых производственных связей между самостоятельными предприятиями разных стран. МКП помогает фирмам сократить затраты на производство и обращение, а следовательно, себестоимость выпускаемой ими продукции, снижение издержек производства, усиление конкурентоспособности продукции, выпускаемой на условиях МКП. Все более полное и последовательное обособление из общего производства на предприятии отдельных стадий технологического процесса, выпуска составных частей конечного продукта и передача его «частичным» предприятиям означают существенный прогресс в разделении труда в производстве. Это способствует ускорению кооперационных процессов. В отдельных случаях МКП носит комплексный характер, охватывая производство, научно-исследовательские и конструкторские разработки (НИОКР), а также сбыт продукции. Как определенная система отношений МКП характеризуется специфическими областями применения и методами сотрудничества.

МКП в ее развитых формах охватывает различные сферы кооперирования:

1. Международное производственно-технологическое кооперирование. В эту сферу входят:

•
вопросы передачи лицензий и использования прав собственности;

•
подрядное кооперирование в области строительных и монтажных работ, модернизации кооперирующихся предприятий;

•
совершенствование управления производством, стандартизация, унификация, сертификация, распределение производственных программ.

Организационной формой реализации совместных программ стран-кооперантов, планирующих осуществление технически сложных и дорогостоящих проектов, которые не под силу компаниям одной страны, даже при поддержке правительства, являются международные консорциумы. Они возникают в авиационной, космической промышленности, энергетике, в деле создания международных свободных экономических зон и в некоторых других отраслях и сферах деятельности.

 2.
Торгово-экономические процессы, связанные с реализацией кооперированной продукции, а именно взаимосвязанной продукции между кооперантами и третьими лицами в странах-партнерах.

3.
Послепродажное обслуживание техники.

Выделяют три основных метода, которые используются при налаживании кооперационных связей: осуществление совместных программ; специализация в договорном порядке; создание совместных предприятий.

Тема 5. Интеграционные процессы в мировой экономике
1. Формы и этапы интеграционных объединений стран мираПоявление региональных экономических интеграционных объединений относится к середине XX в., а в настоящее время их насчитывается уже более 60.
Экономическая интеграция — процесс экономического взаимодействия стран, приводящий к сближению хозяйственных механизмов, принимающий форму межгосударственных соглашений и согласованно регулируемый национальными или межгосударственными органами.

Экономическая интеграция характеризуется некоторыми существенными признаками, которые в совокупности отличают ее от других форм экономического взаимодействия стран:

· взаимопроникновением и переплетением национальных воспроизводственных процессов;

· широким развитием международной специализации и кооперации в производстве, НИОКР на основе наиболее прогрессивных и глубоких их форм;

· глубокими структурными изменениями в экономике стран-участниц, подчиненными стратегическим целям интеграции;

· целенаправленным регулированием интеграционного процесса, координацией экономической стратегии и политики стран-участниц;

· региональностью пространственных масштабов интеграции, т.к. необходимые предпосылки первостепенно складываются между странами, где установились тесные хозяйственные связи.

Объединение в интеграционные группировки определялось рядом предпосылок:

· близостью уровней экономического развития и степенью рыночной зрелости интегрирующихся стран; за редким исключением (НАФТА, АТЭС) межгосударственная интеграция развивается либо между промышленно развитыми, либо между развивающимися странами;

· географической близостью интегрирующихся стран, наличием в большинстве случаев общей границы и исторически сложившихся экономических связей;

· общностью экономических и иных проблем, стоящих перед странами в области развития, финансирования, регулирования экономики, политического сотрудничества и т.д.;

· демонстрационным эффектом — в странах, создавших интеграционные объединения, обычно происходят положительные сдвиги, оказывающие определенное психологическое воздействие на другие страны;

· «эффектом домино» — когда большинство стран того или иного региона стали членами интеграционного объединения, остальные страны испытывают некоторые трудности, связанные с переориентацией экономических связей стран, входящих в группировку, и в результате также вынуждены вступить в интеграционное объединение.

Основными целями интеграции могут быть:

1. использование преимуществ экономии масштабов, которое обеспечивает расширение размеров рынка, сокращение трансакционных издержек, прилив прямых иностранных инвестиций;

2. создание благоприятной внешнеполитической среды;

3. решение задач торговой политики. Интеграция рассматривается как способ укрепить переговорные позиции участвующих стран в рамках многосторонних переговоров в ВТО;

4. содействие структурной перестройке экономики;

5. поддержка молодых отраслей национальной промышленности, т.к. для них возникает более широкий региональный рынок.

Участие стран в интеграционных объединениях обеспечивает им ряд преимуществ в процессе экономического развития, наиболее значимые из которых:

1. более широкий доступ хозяйствующих субъектов к различным ресурсам: финансовым, трудовым, материальным, новейшим технологиям;

2. возможность производить продукцию в расчете на более емкий рынок;

3. возможность оперировать на более широком рыночном пространстве;

4. создание привилегированных условий для фирм стран-участниц, защита их в определенной степени от конкуренции со стороны фирм третьих стран;

5. совместное решение странами-участницами сложных социально-экономических, научно-технических, экологических и иных проблем (например, снижение безработицы, выравнивание условий развития отдельных регионов и т.п.).

Исторически интеграция эволюционирует через несколько основных ступеней, каждая последующая из которых постепенно развивается из предыдущей.

Интеграционный процесс обычно предваряется преференциальными торговыми соглашениями, которые заключаются на двусторонней основе, либо между уже существующей интеграционной группировкой и отдельной страной или группой стран. В соответствии с ними страны предоставляют друг другу более благоприятный торговый режим, чем третьим странам.

На первом этапе интеграции страны переходят к созданию зоны свободной торговли, предусматривающей полную отмену таможенных тарифов во взаимной торговле товарами (всеми или большинством) и услугами при сохранении национальных таможенных тарифов в отношениях с третьими странами. Зона свободной торговли может координироваться небольшим межгосударственным секретариатом, но нередко обходится без него, согласовывая параметры своего развития на периодических совещаниях руководителей соответствующих ведомств.

Таблица 9 -Этапы интеграционного процесса

	№
	Форма
	Характеристика

	1
	Зона свободной торговли
	Отмена таможенных барьеров во взаимной торговле между странами-участницами

	2
	Таможенный союз
	Свободное перемещение товаров внутри группировки дополняется единым таможенным тарифом по отношению к третьим странам. Таможенный союз – зона свободной торговли плюс единый внешнеторговый тариф

	3
	Общий рынок
	Отмена всех ограничений во взаимном перемещении не только товаров и услуг, но и рабочей силы и капитала. Общий рынок включает  таможенный союз и полную либерализацию обмена услугами, капитала и трудовыми ресурсами

	4
	Экономический и валютный союз
	Включает все перечисленные формы интеграции, дополняется проведением государствами-участниками единой экономической и финансовой политики, создание системы межгосударственного регулирования социально-экономических процессов 


Второй этап интеграции, таможенный союз, — отличается согласованной отменой национальных таможенных тарифов между странами-членами, введением ими общих таможенных тарифов и системы нетарифного регулирования торговли в отношении третьих государств. Предполагается беспошлинная внутриинтеграционная торговля товарами и услугами и полная свобода их перемещения внутри региона. Обычно на этом этапе создается система межгосударственных органов, координирующих проведение согласованной внешнеторговой политики.

На третьем этапе, общего рынка, — страны договариваются о свободе движения не только товаров и услуг, но и факторов производства — капитала, рабочей силы и технологий. Координация осуществляется на периодических совещаниях глав государств и правительств стран-участниц, значительно более частых встречах министров. Одновременно создается постоянно действующий межгосударственный секретариат (например, в ЕС — Европейский Совет глав государств и правительств, Совет министров и Секретариат).

а четвертом, самом высоком, этапе происходит полная интеграция, предполагающая проведение странами-участницами единой экономической, валютной, бюджетной, денежной политики, введение единой валюты, учреждение органов наднационального регулирования внутри интеграционной группировки. Правительства согласованно отказываются от части своих функций в пользу надгосударственных органов, которые наделяются правом принимать решения по вопросам, касающимся интеграции без согласования с правительствами стран-членов. 

2. Интеграционные объединения промышленно развитых стран
Одной из важнейших и наиболее развитых интеграционных группировок мира является Европейский Союз (ЕС). Он образовался на базе Европейского экономического сообщества (ЕЭС), возникшего в 1967 г. после слияния региональных организаций: Европейского объединения угля и стали (ЕОУС, 1951 г.) и Европейского сообщества по атомной энергии (ЕВРАТОМ, 1957 г.).

С 1.01.1994 г. на основе Маастрихтского договора (1992 г.) ЕЭС стало называться ЕС. В настоящее время его участниками являются 27 государств Западной, Центральной и Восточной Европы, а также Балтии.

Возникновение ЕЭС имело целью создание общего рынка и на этой основе повышение экономической стабильности и жизненного уровня. Договор о ЕЭС определил последовательность мероприятий для достижения этой цели:

1. отмену таможенных пошлин, импортных и экспортных количественных ограничений на пути движения товаров внутри сообщества;

2. введение общего таможенного тарифа и единой торговой политики в отношении третьих стран;

3. свободное движение факторов производства, свободу создания филиалов на территории ЕЭС и свободную торговлю услугами между странами-участницами;

4. проведение общей аграрной и транспортной политики;

5. создание условий конкуренции внутри сообщества;

6. координацию и постепенное сближение экономических политик стран-участниц;

7. выравнивание внутригосударственных правовых норм, имеющих значение для общего рынка.

Указанные цели ЕЭС реализовывались постепенно по мере его эволюции.

Этап зоны свободной торговли (1958—1966 гг.) в развитии ЕС характеризуется тем, что были достигнуты 1-я и 2-я из вышеназванных целей. С 1962 г. была введена в действие единая сельскохозяйственная политика.

На этапе таможенного союза (1968—1986 гг.) происходит дальнейшее расширение сферы деятельности ЕС. Целенаправленная аграрная политика дополняется единой политикой в сфере охраны окружающей среды и в области исследований и технологического развития. К этому же этапу относится и начало интеграции в валютно-финансовой сфере: в 1972 г. было введено совместное плавание валют некоторых стран-членов ЕС, т.н. европейская «валютная змея», а с 1979 г. начала функционировать Европейская валютная система.

На этапе общего рынка (1987—1992 гг.) на основе Единого Европейского акта, а также подписанного в 1985 г. документа о программе создания внутреннего рынка страны ЕС ликвидировали оставшиеся барьеры на пути передвижения товаров и факторов производства. Были достигнуты «4 свободы» — свободное перемещение внутри ЕС товаров, услуг, капитала и рабочей силы. В этот же период страны ЕС перешли к проведению единой политики в отдельных отраслях: энергетике, транспорте, вопросах социального и регионального развития.

Этап экономического союза (с 1993 г.) характеризуется усилением экономической и политической интеграции, форсированным развитием валютного союза на основе подписанного в начале 1992 г. в Маастрихте договора о формировании экономического и валютного союза (вступил в силу с 1.11.1993 г.). Реализуя данный договор, в 1999 г. в ЕС начался постепенный переход на новую единую денежную единицу (евро) и был создан единый центр формирования валютной и денежно-кредитной политики.

В качестве межгосударственных органов управления ЕС выступают:

Совет министров — законодательный орган, на уровне которого принимаются решения по реализации единой политики ЕС. В его структуре несколько Советов: по сельскому хозяйству, финансам, образованию и т.п.

Европейский Совет обсуждает и решает вопросы принципиального характера, призван давать необходимые импульсы развитию ЕС и определять общие политические принципы. В его состав входят главы государств и правительств стран-участниц ЕС.

Комиссия Европейских сообществ (КЕС) — исполнительный орган, имеющий право представлять на утверждение Совету министров проекты законов. КЕС осуществляет контроль за соблюдением договоров таможенного режима, деятельностью аграрного рынка, налоговой политики и т.д.

Европейский парламент — контролирующий орган, взаимодействует с КЕС и Советом министров, утверждает бюджет (который состоит из взносов в размере 1,2—1,3% ВВП входящих в ЕС государств и собственных средств).

Суд Европейских сообществ — высший судебный орган, призванный обеспечивать выполнение договоров и реализацию основополагающих принципов ЕС.

Помимо перечисленных, существуют и другие властные структуры — разного рода комитеты, комиссии, фонды финансового регулирования.

Экономическая интеграция в Западной Европе не ограничивается только ЕС. В 1960 г. была образована Европейская Ассоциация свободной торговли (ЕАСТ), в которую вошли 11 государств, 7 из которых впоследствии вышли из нее и вошли в ЕС. В настоящее время членами ЕАСТ являются Норвегия, Швейцария, Исландия и Лихтенштейн.

Основными целями ЕАСТ являются:

· содействие устойчивому экономическому росту и финансовой стабильности стран-участниц;

· предоставление друг другу добросовестных условий в конкуренции и равноправия в торговле;

· содействие гармоничному развитию и росту мировой торговли путем постепенной ликвидации торговых барьеров.

Действие ЕАСТ распространяется только на промышленные товары, в отношении которых действует режим свободного беспошлинного оборота между странами-членами ЕАСТ.

21.10.1991 г. между ЕС и ЕАСТ подписано соглашение о Европейском экономическом пространстве (ЕЭП), которое предусматривает: свободное движение товаров, услуг, капитала и людей; согласование политики в области экономики, научных исследований, потребления, окружающей среды, социальной политики, образования; создание правовой системы для реализации общих норм и правил.

Успешное развитие экономической интеграции в странах Западной Европы оказалось привлекательным для многих регионов мира. С 1.01.1994 г. вступило в силу Соглашение о создании Северо-Американской зоны свободной торговли (НАФТА) между США, Канадой и Мексикой, хотя соглашение о свободной торговле между США и Канадой было подписано еще в 1988 г., а в 1992 г. к нему присоединилась Мексика. В соответствии с подписанным Соглашением на протяжении последующих 15 лет почти все торговые и инвестиционные барьеры между странами-участницами НАФТА должны быть ликвидированы, а таможенные пошлины отменены. Вопрос о политической интеграции не рассматривается.

В целом, на сегодняшний день торговые барьеры между США и Канадой уже устранены, поэтому речь идет лишь о либерализации товарообмена с Мексикой.

Отличительной особенностью НАФТА является то, что она распространяется на огромную территорию с населением 380 млн. человек и очень мощным, благодаря США, экономическим потенциалом. В НАФТА сохраняется определенная асимметричность интеграционного процесса: он протекает в основном между США, с одной стороны, и Канадой и Мексикой, с другой, но слабо развивается между двумя последними.

Кроме указанных интеграционных группировок промышленно развитых стран, существует еще одна — Австралийско-новозеландское торговое соглашение об углублении экономических связей (АНЧЕРТА), 1983 г.

3. Особенности интеграционных процессов в развивающихся странах и странах с переходной экономикой. 
В 60-е гг. повышенный интерес к региональной интеграции стали проявлять и развивающиеся страны. Создание интеграционных объединений рассматривалось молодыми государствами как одно из основных средств диверсификации внешнеэкономической деятельности и ослабления зависимости от промышленно развитых стран. Применительно к развивающимся странам можно также говорить о специфическом характере поставленных целей интеграции. Если для промышленно развитых стран интеграция — это функция уже достигнутого ими высокого уровня развития производительных сил, то для развивающихся стран — это, прежде всего, средство, с помощью которого они стремятся облегчить проведение индустриализации.
Процесс интеграции в развивающихся странах идет медленно, что объясняется:

· внутренними особенностями экономик отдельных стран (низкий уровень развития производительных сил, монокультурность национальной экономики, недостаток финансовых ресурсов для осуществления региональных проектов);

· существенными различиями в экономической (в том числе и внешнеэкономической) стратегии участников группировок и избранных ими моделей развития;

· характером взаимосвязей интегрирующихся государств (недостаточное развитие инфраструктуры, низкая степень взаимодополняемости интегрирующихся стран);

· факторами внешнего порядка (финансовая зависимость от промышленно развитых стран, значительный контроль за внешней торговлей и экспортным производством развивающихся стран со стороны международных корпораций);

· политической нестабильностью.

Рассмотренные интеграционные группировки мира позволяют выделить следующие существенные отличия интеграции в промышленно развитых и развивающихся странах:

· различные побудительные причины интеграции;

· различные исходные экономические и политические условия интеграции;

· развитие интеграционных группировок в развивающихся странах вширь, а не вглубь, как в индустриальных странах;

· отсутствие позитивной динамики в развитии интеграционных группировок третьего мира.

Наибольший интерес в данной группе объединений принадлежит БРИК.

Процессы экономической интеграции не обошли стороной и бывшие социалистические страны. После распада СЭВ в 1990 г. страны Восточной Европы создали интеграционное объединение «Вышеградская тройка», в которую вошли Венгрия, Польша, Чехословакия. После распада последней оно было преобразовано в «Вышеградскую четверку». С 1993 г. в рамках этой группировки вступило в действие Центрально-европейское соглашение о свободной торговле (ЦЕФТА), цель которого — стимулирование развития торгово-экономических, научно-технических и кооперационных связей внутри блока. В то же время внутрирегиональная интеграция рассматривалась не как самоцель, а как промежуточный этап вступления в ЕС, что и произошло в 2004 г.

На смену СССР пришло Содружество Независимых Государств (СНГ). 21 декабря 1991 г. в Алма-Ате руководители 11 суверенных государств (Азербайджан, Армения, Беларусь, Казахстан, Кыргызстан, Молдова, Россия, Таджикистан, Туркменистан, Узбекистан, Украина) подписали Соглашение о создании СНГ. В январе 1993 г. был принят Устав СНГ.

Само Соглашение о создании СНГ имеет двойную направленность: с одной стороны, оно нацелено на окончательный демонтаж старых экономических структур, а с другой — предусматривает организацию качественно новых отношений между суверенными государствами, формирование и сохранение единого экономического пространства.

Объективной основой создания СНГ является система межреспубликанских взаимосвязей, существовавшая в рамках бывшего СССР. Каждая республика, находясь в зависимости от поставок важнейших сырьевых ресурсов конечной продукции из других республик и, будучи заинтересованной в емком постсоветском рынке сбыта, оказалась глубоко интегрирована в единый народнохозяйственный комплекс.

Факторы, предопределяющие единение постсоветских государств.

· взаимозависимость народнохозяйственных комплексов бывших союзных республик как результат сложившегося разделения труда и региональной специализации в рамках единого народнохозяйственного комплекса СССР;

· технологическая общность производства в различных регионах, более или менее одинаковый и относительно невысокий (по мировым меркам) технический уровень производства, препятствующий выходу изделий на внешние рынки;

· единство применяемых технических стандартов;

· единство сетей коммуникации;

· факт сопредельности государств и возможности использования единой транспортной инфраструктуры и энергетической системы;

· глубокое проникновение в массы коренного населения в каждой из бывших союзных республик представителей других национальностей — выходцев из других республик;

· общие для всех бывших союзных республик трудности выхода на западные рынки, общие проблемы взаимодействия с международными экономическими организациями.

Несмотря на это, тенденции к размежеванию функционирования СНГ явно преобладают.

Факторы дезинтеграции стран на постсоветском пространстве.

I. Текущие конъюнктурные факторы, особенно повсеместный спад производства в 90-х гг.; приоритетное внимание удовлетворению внутренних потребностей и получению твердой валюты от экспорта; вынужденные административные меры по защите собственного рынка.

II. Системные факторы, отражающие существенные свойства прежней системы экономических отношений бывших союзных республик в составе единого народнохозяйственного комплекса, цементировавших былую экономическую интеграцию, но в новых условиях осложняющих хозяйственные связи и несущих в себе дезинтеграционный потенциал.

III. Структурные факторы, затрудняющие интеграцию стран СНГ:

- несоответствие сложившихся структур хозяйства бывших союзных республик потребностям их становления и развития как независимых государств;

- низкий технический уровень производства, определивший неконкурентоспособность производимой продукции даже внутри СНГ по сравнению с импортируемой из стран дальнего зарубежья;

- отсутствие у России передовых технологий, что толкало остальные республики на поиск внешних партнеров;

- потребность новых государств в глубокой перестройке структуры производства, изменениях товарной номенклатуры и географической направленности их хозяйственных связей между собой и с третьими странами.

IV. Институциональные факторы, определяющие методы и скорость формирования нового хозяйственного механизма и его основных черт: различия реформационной социально-экономической политики; различия национальных хозяйственных механизмов в области ценообразования, финансовой, банковской и валютной политики, таможенного регулирования внешнеэкономической деятельности, степени прямого государственного правления экономикой.

Главное препятствие для успешной интеграции заключается в отсутствии ее согласованной цели и последовательности интеграционных действий, а также в недостатке политической воли для достижения прогресса.

Тем не менее, несмотря на все трудности, сомнения и критику, организация сохранила свое существование, поскольку она нужна большинству стран — членов СНГ.

ТЕМА 6. СИСТЕМА СОВРЕМЕННЫХ МЕЖДУНАРОДНЫХ ЭКОНОМИЧЕСКИХ ОТНОШЕНИЙ

1. Структура и субъекты МЭО.

МЭО - это важный компонент (подсистема) общей системы экономических отношений.
Предметом МЭО являются, во-первых, собственно МЭО, т.е. экономические связи между хозяйствующими субъектами различных стран, во-вторых, механизм реализации этих связей.
В систему МЭО входит также механизм возмездных отношений между отдельными странами, интеграционными объединениями, а также отдельными предприятиями (международными корпорациями) по поводу производства, распределения, обмена и потребления материальных благ и услуг.

Первичное условие развития МЭО - географически и исторически сложившаяся неравномерность мирового размещения рабочей силы, природных ресурсов, технических средств, основного и оборотного капитала, научно-технического потенциала.

МЭО рассматривает следующие вопросы: 

1. Международное разделение труда, являющееся основой развития МЭО.

2.
Межстрановая производственная кооперация и международное производство.

3.
Международная торговля товарами, услугами, валютно-финансовыми ресурсами (инструментами).

4.
Международное перемещение капиталов и зарубежных инвестиций.

5.
Международное движение рабочей силы.

6.
Международный научно-технический обмен.

7.
Международные валютные, финансовые и кредитные отношения.

8.
Международная экономическая интеграция.

Международные экономические отношения осуществляются прежде всего путем участия различных субъектов в международном разделении труда.

Субъектами международных экономических отношений являются:

1)
на микроэкономическом уровне:

мелкие и средние предприятия, а также физические лица, осуществляющие внешнеэкономические операции;

2)
на макроэкономическом уровне субъектами международных экономических отношений выступают отдельные страны (их региональные и муниципальные субъекты), интеграционные объединения стран, крупные города и отдельные области (регионы) разных стран;
3)
на обоих уровнях функционируют крупнейшие международные торговые, финансовые, промышленные корпорации, а также институциональные инвесторы: инвестиционные, пенсионные и другие фонды, страховые, трастовые компании.

4)
на наднациональном уровне в качестве субъектов МЭО действуют международные организации и наднациональные институты.

2. Основные характеристики и факторы МЭО.
Современный уровень межстрановых экономических связей характеризуется:
- глубокой степенью международного разделения труда в мировом хозяйстве;

- усилением динамичности мирохозяйственных связей и расширением их объема. Об этом свидетельствуют устойчивые ежегодные темпы прироста мировой торговли, ее абсолютные объемы, приближающиеся к 10 трлн долл. В год. В пользу этого вывода говорят и данные о возрастающих объемах иностранных инвестиций и в целом международного перемещения капитала, увеличения объемов международного производства и масштабов обмена технологиями, научно-технической и экономической информацией и др.; возрастанием масштабов и качественным изменением характера традиционной международной торговли овеществленными товарами  из чисто коммерческой она во многом превратилась в средство непосредственного обслуживания национальных производственных процессов; взрывным характером роста в последней четверти XX в. финансового капитала, опоясывающего весь мир. Финансовый характер современной международной экономики на рубеже XX-XXI вв. становится ее определяющей чертой. Международный денежный оборот в десятки раз превышает валовой продукт реальной экономики. Волны финансового (фиктивного) капитала начинают захлестывать корабль мировой экономики, который все чаще подвергается пробоинам - страновым, региональным, мировым финансовым кризисам. Международный финансовый капитал все больше раскручивает всемирную «пирамиду» фиктивного капитала. Объемы финансового капитала все больше отрываются от реальной экономики. Для нивелирования этого противоречия в «строительство пирамиды» вовлекаются «развивающиеся финансовые рынки», в том числе рынки бывших социалистических стран.

В «пирамиде» задействовано большое число государств мира. В ближайшей перспективе уже мало кого можно будет подключить к ее строительству. Чтобы избежать существенных потрясений международной экономики, необходимо изобретение каких-то новых финансовых механизмов, позволяющих либо нивелировать (реструктурировать) разрыв между фиктивной и реальной экономикой, либо расширить базу «пирамиды» или же допустить массовые неудачи (банкротства) финансовых спекулянтов. Возможно и гибкое сочетание всех трех вариантов.

- либерализацией международного инвестиционного климата, своеобразной «налоговой революцией», характерной для многих стран, организующих специальные (свободные) экономические, зоны анклавного характера;

- ускорением и углублением процессов торгово-экономической интеграции стран и регионов, «блочной» перестройки мировой экономики;

- интернационализацией конкуренции между странами, компаниями, товарами, которые они производят и реализуют. Главным субъектом конкуренции в системе ЭО становится компания, ведущая активную деятельность на мировом рынке.

Несмотря на многие противоречия нынешней эпохи, ее основной   чертой все больше становится не противоборство, а тенденция к сотрудничеству и взаимопониманию. Общее движение к единому, взаимосаязанному, взаимозависимому и в каждой своей части более развитому и социально справедливому миру - вот основная тенденция развития мировой экономики. На основании этого можно говорить о процессах конвергенции моделей национальных экономик, экономических и социальных ценностей и отношений. Происходит нивелирование, сближение экономических уровней развития различных стран. Конечно, это не беспроблемный, поступательный процесс, а противоречивое, сложное движение.

На это движение в той или иной степени влияют следующие факторы:

1. Развитие научно-технического прогресса на базе технологических революций, глобального распространения новых технологий в производстве, торговле, финансах, коммуникациях, информатике.

XXI в. может стать временем сразу трех революций в МЭО: технологической, структурной, информационной. Что касается структурной перестройки мировой экономики, основанной на международной специализации и кооперировании производства, то она идет полным ходом уже сейчас. Изменение самого характера конкуренции при одновременном возрастании требований к качеству и надежности производимой продукции, к огромным перемещениям капитала, слиянию ведущих корпораций, смещению акцентов и распределение ролей субъектов глобального рыночного пространства.

Исключительное влияние на мировую экономику, всю систему международных отношений окажет информационная революция.

Новые информационные технологии позволяют сначала создать единое мировое информационное пространство, а затем сформировать коллективный интегральный интеллект цивилизации. Характерно, что рынок за все время существования человечества фактически является информационной структурой, и его адекватное исследование требует информационного подхода. Уже сейчас мир начинает познавать закономерности виртуальной реальности всемирного информационного гиперпространства Интернет. Его освоение приведет к существенным изменениям в структуре и формах международных экономических отношений. В частности, в формах международной торговли товарами, финансовыми инструментами, в обеспечении информацией и др.

2.
Энергосырьевая и продовольственная проблемы.

3.
Экологическая проблема.

Экологическая безопасность находится в ряде основных проблем национальной безопасности большинства стран мира. Проблема охраны природы переросла национальные рамки и стала общемировой проблемой, оказывающей непосредственное воздействие на структуру мировой торговли и торговую политику государств, на конъюнктуру мировых товарных рынков, на направления зарубежного инвестирования.

В рамках ВТО действует специальный комитет по торговле и экологии. Как полагают российские специалисты, нормы, вырабатываемые ВТО, будут иметь «скорее ограничительный, чем разрешительный характер и затронут глубокие экономические интересы многих стран.

4.
Демографическая проблема. Прежде всего нарастание массового иммиграционного потока из экономически отсталых стран в промышленно развитые страны и связанные с этим процессом последствия.

5. Сохраняющийся разрыв между бедными и богатыми странами в экономическом развитии и уровне жизни, нарастание внешней задолженности стран экономической периферии и в силу этого продолжение дискриминации этих стран в международных экономических отношениях.

Вместе с тем все возрастающую роль в международных экономических отношениях предстоит играть крупнейшим развивающимся странам. 

Особую значимость (опасность) для мирового сообщества представляет развитие экономического национализма, замешанного на массовом, религиозном фанатизме. Стремление к экономическому преимуществу на основе не свободной конкуренции, а провозглашения превосходства одной расы над другой может оказать самое негативное влияние на развитие мирохозяйственных связей.

Международные экономические отношения будут во все большей степени регулироваться международными институтами в целях их бесконфликтного, устойчивого развития, Ни отдельные государства, ни отдельные глобальные корпорации не в состоянии собственными средствами воздействовать на гигантские приливы и отливы капитала, последствия НТР, энергосырьевые, экологические и иные проблемы.

В целом можно констатировать, что современные МЭО характеризуются развитием процессов их интенсификации, обогащением новыми чертами и характеристиками. 

Тема 7. Международная торговля товарами и услугами

1. Теоретические основы международной торговли

Многовековая история мировой торговли опирается на вполне осязаемую выгоду, приносимую ею участвующим в ней странам. 

За этот период объяснения причин и последствий сложились в конкретные теории. Теория международной торговли дает представление о том, что лежит в основе этой выгоды от внешней торговли, или чем определяются направления внешнеторговых потоков.
Эволюция теорий международной торговли

1. Первые попытки определить смысл внешней торговли, сформулировать ее цели была сделана на стадии перехода феодализма к капитализму — XV—XVIII вв. — в экономическом учении меркантилистов (Т. Мен, Ч. Давенант, Ж.Б. Кольбер).

Придерживаясь статического взгляда на мир, они исходили из следующего:

· богатство страны ассоциировалось с золотом и серебром, которыми она располагает;

· мир располагал ограниченным количеством богатств;

· богатство одной страны могло увеличиться только за счет обнищания другой.

Практические рекомендации меркантилистов основывались на том, что для укрепления национальных позиций государства следует:

· вывозить товаров больше, чем ввозить, что позволяет увеличить приток золота, производство и занятость;

· регулировать внешнюю торговлю для увеличения экспорта и сокращения импорта с помощью тарифов, квот и других инструментов;

· строго ограничить вывоз сырья и разрешить беспошлинный ввоз сырья, которое не добывается в стране, что позволит аккумулировать золото и держать низкими экспортные цены на готовую продукцию;

· запретить всякую торговлю колоний с другими странами, кроме метрополии, а также производство готовых товаров.

В то же время взгляды меркантилистов имели ограниченный характер, заключавшийся в том, что обогащение одной нации они видели только за счет обнищания другой, а достигали этого с помощью протекционистской политики.

2. Основы теории международной торговли сформулированы в конце XVIII — начале XIX вв. А. Смитом и Д. Рикардо в рамках классической школы.

А. Смит в «Исследовании о природе и причинах богатства народов» (1776 г.) вывел теорию абсолютных преимуществ. В то время преобладала торговля сырьевыми товарами, на базе которой и была создана теория.

В соответствии с теорией А. Смита:
· правительствам не следует вмешиваться во внешнюю торговлю, поддерживая режим открытых рынков и свободы торговли;

· нации, как и частные лица, должны специализироваться на производстве товаров, в производстве которых у них есть преимущества, и торговать ими в обмен на товары, преимуществом в производстве которых обладают другие нации;

· внешняя торговля стимулирует развитие производительности труда, расширяя рынки за пределы национальных границ;

· экспорт является положительным фактором для экономики страны, обеспечивая сбыт излишка продуктов, которые не могут быть проданы на внутреннем рынке.

Содержание теории абсолютных преимуществ состоит в том, что страны экспортируют товары, которые они производят с наименьшими издержками, и импортируют те товары, которые производятся с наименьшими издержками другими странами.

Недостатком теории А. Смита было то, что факторы производства обладают абсолютной мобильностью внутри страны и перемещаются в регионы, где они получают наибольшее абсолютное преимущество. Но через некоторое время преимущество одних регионов перед другими может исчезнуть, следовательно, прекратится и внешняя торговля.

Однако его заслуга состояла в том, что через наличие естественных и приобретенных преимуществ он объяснял межстрановые торговые потоки.

Д. Рикардо в работе «Начала политической экономии и налогового обложения» (1817 г.) сформулировал более общий принцип взаимовыгодной торговли и международной специализации, включающий в качестве частного случая модель А. Смита. Он показал, что международная торговля выгодна каждой стране, даже если ни одна из них не обладает абсолютным преимуществом в производстве конкретных товаров.

Д. Рикардо сформулировал теорию сравнительных преимуществ, введя понятие альтернативной цены. Альтернативная цена — отношение рабочего времени, необходимого для производства единицы одного товара, к рабочему времени, необходимому для производства единицы другого товара.

Закон сравнительных преимуществ можно сформулировать так: страны специализируются на производстве тех товаров, по которым их трудовые издержки сравнительно ниже, хотя абсолютно они могут быть и несколько больше, чем за границей.

Отсюда следовал вывод: свободная мировая торговля ведет к специализации в производстве каждой страны, развитию производства сравнительно преимущественных товаров, увеличению выпуска продукции во всем мире, а также к росту потребления в каждой стране.

Теория сравнительных преимуществ имела определенные недостатки, способствовавшие в дальнейшем ее отмиранию. Среди них:

· теория исходит из наличия лишь двух стран и двух товаров;

· подразумевает господство свободной торговли;

· исходит из постоянных затрат производства;

· предполагает отсутствие транспортных затрат;

· не учитывает действие НТР, технических изменений;

· исходит из наличия полной взаимозаменяемости ресурсов при их альтернативном использовании.

Тем не менее, значение этой теории трудно переоценить, т.к. она:

· впервые описала баланс совокупного спроса и предложения;

· доказала, что страна получает выигрыш от внешней торговли, не нанося ущерб другим странам, а изыскивая возможности развития торговли внутри страны и отказавшись от введения торговых барьеров;

· подвела научную основу под развитие дальнейших теорий.

3. В конце XIX — начале XX вв. в результате структурных сдвигов в мировой торговле роль естественных природных различий как фактора МРТ снизилась. Э. Хекшер и Б. Олин (20—30 гг. XX в.) создали теорию, объясняющую причины международной торговли продукцией обрабатывающей промышленности.

Страны в разной степени наделены трудом, капиталом, землей, а также разной потребностью в тех или иных товарах. В стране, где трудовых ресурсов много, а капитала недостаточно, труд будет сравнительно дешевым, а капитал — дорогим, и наоборот. Таким образом, теорию Хекшера—Олина можно сформулировать следующим образом: каждая страна экспортирует те товары, для производства которых она обладает относительно избыточными факторами производства, и импортирует те товары, для производства которых она испытывает относительный недостаток факторов производства. 

Согласно модели Хекшера—Олина:

· торговля основана на сравнительных преимуществах стран;

· причина сравнительных преимуществ — различие в наделенности стран факторами производства.

В середине XX в. американские экономисты Л. Самуэльсон и В. Столпер усовершенствовали теорию Хекшера—Олина, представив, что в случае однородности факторов производства, идентичности техники, совершенной конкуренции и полной мобильности товаров международная торговля выравнивает цену факторов производства между странами. Концепция основана на модели Д. Рикардо с дополнениями Хекшера и Олина и рассматривает мировую торговлю не просто как взаимовыгодный обмен, но и как средство, позволяющее сократить разрыв в уровне развития между странами.

4. Американский экономист русского происхождения В. Леонтьев, исследуя в 1956 г. структуру экспорта и импорта США, обнаружил, что вопреки теории Хекшера—Олина в экспорте США преобладали относительно более трудоемкие товары, а в импорте— капиталоемкие. Этот результат стал известен как парадокс Леонтьева.

Дальнейшие исследования показали, что противоречие, обнаруженное В. Леонтьевым, может быть устранено, если при анализе структуры торговли учитывать более двух факторов производства. Включив в анализ более двух факторов производства, в том числе НТП, различия в видах труда (квалифицированный и неквалифицированный) и их дифференцированную оплату в различных странах, В. Леонтьев объяснил вышеназванный парадокс и тем самым внес свой вклад в теорию сравнительных преимуществ.

Слабой стороной классических теорий является то, что для их практического подтверждения необходимо соблюдение многочисленных ограничений и допущений. Поэтому экономисты XX в. осуществляют поиск новых теорий, объясняющих различные аспекты международной торговли, основываясь на классических теориях, развивая или опровергая их.

На современном этапе неоклассическая школа сосуществует с неотехнологической, получившей развитие с середины XX в. на основе НТР. Возникшие на основе НТР теории международной торговли полностью отвергали базовые понятия классических теорий и предлагали иные подходы к объяснению мировой торговли.

Особенности неотехнологической школы международной торговли:

· включение в процесс исследования дополнительных новых факторов и переменных, в том числе, различных человеческих и капитальных ресурсов стран, НТП, условий несовершенного рынка товаров и факторов производства и международной мобильности последних и др.;

· макроэкономический подход к анализу мировой торговли дополнился микроэкономическим,

· основные преимущества связывались с монопольной позицией фирмы (страны)-новатора;

· объектом международной торговли в данном случае выступала технология — как воплощенная в наукоемких товарах, так и в виде лицензий;

· неотехнологическая школа связывает основные преимущества с монопольной позицией фирмы (страны)-новатора. Отсюда и новая стратегия для отдельных фирм: выпускать не то, что относительно дешевле, а то, что необходимо всем или многим, но что больше пока никто выпускать не может; 

· государство может и должно поддерживать производство высокотехнологичных экспортных товаров и не мешать свертыванию производства других, устаревших.

К неотехнологическим относятся:

1. теория технологического разрыва М. Познера (1961 г.);

2. теория эффекта масштаба С. Кэмпа (1964 г.);

3. теория несовершенной конкуренции П. Кругмана (1979 г.);

4. теория жизненного цикла товара Р. Вернона (1966 г.);

5. теория конкурентного преимущества нации М. Портера (1986 г.) и др.

Теория технологического разрыва. В результате НТП нововведения в одной из отраслей первоначально возникают в одной или нескольких ведущих странах. Эти страны в течение определенного времени занимают монопольное положение в мире в производстве продукта-новинки. Таким образом, преимущество, получаемое страной-новатором — результат возникшего технологического разрыва в уровнях развития отдельных стран. Это может внести изменения во внешнеторговую специализацию страны, поощряя ее к частичному отказу от выпуска традиционной продукции, в которой она обладает относительными преимуществами, и к переходу к выпуску оригинальной, не имеющей аналогов в мире продукции.

Теория эффекта масштаба. При определенных технологии и организации производства долговременные средние издержки сокращаются при увеличении объема выпускаемой продукции, т.е. возникает экономия, обусловленная массовым производством. Согласно теории многие страны (особенно, развитые) обеспечены основными факторами производства в сходных пропорциях, и в этих условиях им будет выгодно торговать между собой при специализации в тех отраслях, которые характеризуются наличием эффекта массового производства. Чтобы эффект массового производства был реализован, необходим емкий рынок. Международная торговля играет в этом решающую роль, расширяя рынки сбыта. Она позволяет сформировать единый интегрированный рынок, более емкий, чем рынок отдельно взятой страны. В итоге потребителям предлагается больше продукции и по более низким ценам.

Теория жизненного цикла товара. Теория разработана во второй половине 60-х гг. Р. Верноном, Ч. Киндельбергом и Л. Уэльсом. Согласно концепции, новый продукт проходит жизненный цикл со стадиями: внедрения, расширения, зрелости и старения, на основе которого могут быть объяснены современные торговые связи между странами при обмене готовыми изделиями. В соответствии с жизненным циклом, страны специализируются на производстве экспорта одного и того же товара на разных стадиях зрелости.

Теория конкурентного преимущества нации М. Портера. Основная идея: на международном рынке конкурируют фирмы, а не страны, в связи с чем важно понять, как фирма создает и удерживает конкурентные преимущества, и уяснить роль страны в этом процессе. Конкурентоспособность страны в международной торговле определяется воздействием и взаимосвязью четырех основных составляющих, называемых «конкурентным ромбом».

Конкурентоспособность страны в международном обмене определяется взаимодействием и взаимосвязью основных компонентов (детерминант конкурентного преимущества):

факторные условия — конкретные факторы производства, которые нужны для успешной конкуренции в данной отрасли;

условия спроса на товары и услуги, т.е. каков спрос на внутреннем рынке на продукцию и услуги, предлагаемые отраслью;

стратегия фирм данной страны, их структура и соперничество, т.е. каковы условия в стране, определяющие то, как создаются и управляются фирмы, и каков характер конкуренции на внутреннем рынке;

характер родственных и поддерживающих отраслей, имеющихся в стране — наличие или отсутствие в стране родственных или поддерживающих отраслей, конкурентоспособных на мировом рынке.

В эту систему также включаются случайные события и действия правительства, которые могут усиливать или ослаблять конкурентное преимущество страны.

2. Сущность, формы и показатели развития международной торговли товарами

Исторически первой и наиболее развитой формой МЭО является международная торговля товарами (МТТ), которая представляет собой форму связи между товаропроизводителями разных стран, возникающую на основе международного разделения труда и выражающую их взаимную экономическую зависимость.
На основе изучения теоретических основ международной торговли очевидно, что она развивается потому, что приносит выгоду участвующим в ней сторонам.

1. Благодаря ей преодолевается ограниченность национальной базы ресурсов.

2. Расширяется емкость внутреннего рынка, и устанавливаются связи внутреннего рынка с мировым.

3. Обеспечивается получение дополнительного дохода за счет разницы национальных и интернациональных издержек производства.

4. Развивается специализация страны, следовательно, повышается производительность использования ресурсов, увеличивается объем производства.

5. Расширение экспорта способствует повышению занятости. По данным ЮНКТАД, увеличение экспорта промышленных товаров на 1% ВВП вызывает рост занятости на 0,6—0,7%.

6. Активное участие в международной торговле создает условия для ускорения прогрессивных структурных сдвигов в национальной экономике (например, НИС Юго-Восточной Азии).

7. Вовлечение предприятий в международную конкуренцию вызывает необходимость постоянного совершенствования организационно-технической базы производства, качества выпускаемых товаров, что является фактором роста производительности труда и эффективности экономики.

Кроме преимуществ для отдельно взятой страны, международная торговля оказывает влияние и на мировую экономику в целом.

1. Взаимосвязь и взаимозависимость хозяйственных комплексов отдельных стран усиливается настолько, что нарушения в функционировании экономики какого-либо крупного участника мирового рынка неизбежно влекут за собой кризисные тенденции в других странах мира. Например, сокращение поставок нефти на мировой рынок странами ОПЕК в 1975 г. спровоцировало мировой нефтяной кризис.

2. Через международную торговлю реализуются результаты всех форм мирохозяйственных связей — вывоз капитала, производственная кооперация, научно-техническое сотрудничество.

3. Рост и углубление межрегиональных и межгосударственных взаимосвязей выступают важной предпосылкой международной экономической интеграции.

4. Международная торговля способствует дальнейшему углублению МРТ и интернационализации хозяйственных связей.

Мировой товарооборот подсчитывается путем суммирования объемов экспорта всех государств, выражаемых в долларах США.

Для оценки участия отдельной страны в международной торговле используются термины «внешняя торговля» и «внешнеторговый оборот». Внешняя торговля — это обмен товарами той или иной страны с другими странами, включающий в себя оплачиваемые экспорт и импорт товаров и услуг. Термин применяется для анализа внешнеторгового оборота отдельной страны. Для характеристики как международной, так и внешней торговли используются показатели: общего товарооборота, товарной структуры, географической структуры. Внешнеторговый оборот — сумма стоимости экспорта и импорта страны.

Стоимостный объем внешней торговли исчисляется за определенный период времени в текущих ценах соответствующих лет с использованием текущих валютных курсов. Физический объем внешней торговли исчисляется в постоянных ценах и позволяет производить необходимые сопоставления и определять ее реальную динамику.

Основные формы международной торговли — экспорт и импорт товаров.

Показателями участия страны в международной торговле служат:

1. экспортная квота — отношение экспорта товаров и услуг к ВВП, показывает, какая доля всей произведенной в стране продукции реализуется на мировом рынке.

2. импортная квота — отношение импорта к объему внутреннего потребления страны, включающего в себя совокупность национального производства и запасов импорта, показывает, какова доля импортируемых товаров и услуг во внутреннем потреблении.

На мировом рынке процесс ценообразования имеет свои особенности. Так, к примеру, экспортер сталкивается с большим числом конкурентов на мировом рынке, чем на рынке внутреннем. Он должен постоянно работать в режиме сравнения своих издержек производства не только с внутренними национальными рыночными ценами, но и с мировыми, а также учитывать и возросшую массу покупателей.

Мировой товарный рынок — совокупность устойчивых, повторяющихся операций по купле-продаже товаров и услуг, имеющих специфические организационные международные формы (биржи, аукционы и т.д.) или выражающихся в систематических экспортно-импортных сделках крупных фирм-поставщиков и покупателей.

Мировой рынок характеризуется множественностью применяемых цен, что объясняется действием различных коммерческих и торгово-политических факторов. Множественность цен — это наличие ряда цен на один и тот же товар одинакового качества в одной и той же сфере обращения на одинаковой транспортной базе.

Различают цены:

· по обычным коммерческим сделкам с платежом в свободно конвертируемой и неконвертируемой валюте;

· по клиринговым соглашениям;

· по программам в рамках государственной помощи и др.

Из этого множества цен можно выделить особый вид — «мировые цены» — цены крупных экспортно-импортных операций, в наибольшей степени характеризующие состояние международной торговли конкретными товарами, а также цены, складывающиеся в важнейших центрах международной торговли.

Признаки мировых цен:

· регулярность (в отличие от цен сделок, носящих эпизодический характер);

· коммерческий характером;

· открытость торгово-политического режима;

· свободная конвертируемость валюты платежа.

В современной МТТ применяются два вида основных цен: расчетные и публикуемые. Расчетные цены — это цены, индивидуально определяемые фирмами-экспортерами на конкретные виды промышленных товаров в соответствии с различными методиками. Публикуемые цены — цены, сообщаемые в специальных и фирменных источниках информации. Они отражают уровень мировых цен и могут быть разделены на подвиды:

· справочные цены;

· биржевые котировки;

· цены аукционов;

· цены торгов;

· цены фактических сделок;

· цены предложения крупных фирм и др.

Факторы развития международной торговли в послевоенный период.

1. НТР, приведшая к изменениям в МРТ, созданию новых отраслей, технологий и товаров, ускоренному обновлению основного капитала.

2. Развитие процессов торгово-экономической интеграции, устраняющих региональные барьеры, формирующих зоны свободной торговли, общие рынки.

3. Активная деятельность ТНК на мировом рынке, вовлекающих в международную торговлю новые страны, регионы, товары.

4. Процесс либерализации МТТ под эгидой ГАТТ (Генеральное соглашение по тарифам и торговле)/ВТО (Всемирная торговая организация) и других международных организаций.

5. Получение политической независимости колониальными странами и выделение из их числа НИС, ориентированных на производство товаров для внешних рынков;

6. Переход стран Центральной и Восточной Европы к рынку и повышение степени открытости их экономики.

Эти факторы обусловили современные тенденции развития МТТ.

1. Динамика МТТ характеризуется высокими темпами развития. С 1948 г. мировой экспорт товаров увеличился с 346 до 6272 млрд. долларов, т.е. в 18 раз.

2. Среднегодовой темп роста МТТ более чем в полтора раза опережал темп роста мирового производства. Внешняя торговля стран росла более быстрыми темпами, чем общие темпы внутрихозяйственного развития национальных экономик.

3. Выросли экспортная и импортная квоты многих государств.

4. Географическая конфигурация МТТ отличается ассиметричностью: товарные потоки между отдельными странами или их группами формируются по территориальному или организационному признаку:

а) доля промышленно развитых стран в МТТ составляет 70—75%, развивающихся государств — 20% и бывших социалистических стран — 10%;

б) ведущую роль играют три мировых экономических центра — США, ЕС и Япония, на которые приходится 60% мирового экспорта;

в) около половины мирового товарооборота приходится на страны «Большой семерки»;

г) тенденция к постоянному росту удельного веса в МТТ присуща развивающимся странам. Но эта тенденция неодинаково проявляется в различных регионах развивающихся стран: растет удельный вес в мировом экспорте НИС Юго-Восточной Азии, возрастает доля Китая, намечается тенденция к снижению доли стран Африки (без ЮАР) в МТТ; снижается доля развивающихся стран Латинской Америки (за исключением Мексики, Бразилии, Аргентины и Чили);

д) с распадом СССР и СЭВ доля стран с переходной экономикой в МТТ резко снизилась, тенденцию удалось переломить только в начале ХХI в.

5. Основные потоки МТТ приходятся на взаимную торговлю передовых стран (61%), 27% — между этими странами и развивающимися государствами, 7% — между развивающимися странами, 5% — между странами с переходной экономикой и другими странами.

6. Особенностями товарной структуры МТТ (соотношение товарных групп в мировом экспорте) являются:

а) диверсификация потока товаров, вовлекаемых в МТТ;

б) увеличение удельного веса готовых изделий в целом и машинотехнической продукции в частности в МТТ под влиянием НТП, причем главными экспортерами и импортерами на этих товарных рынках выступают промышленно развитые страны;

в) сокращается доля МТТ сырьем и минеральным топливом, что связано со снижением роли сырьевых товаров в производстве развитых стран (в результате перехода в 80-е гг. к ресурсосберегающим технологиям), повышением их самообеспеченности сырьем (за счет интенсивного внедрения современных технологий в добывающие отрасли);

г) снижается удельный вес продовольствия из-за падения доли аграрного сектора в ВВП во всех группах стран, растущей самообеспеченности стран на базе интенсивных технологий производства и переработки сельскохозяйственной продукции, падения цен.

3. Особенности, структура и динамика международной торговли услугами.
Тенденции развития мирохозяйственных связей на рубеже XX—XXI вв. свидетельствуют об интенсивном развитии международной торговли услугами (МТУ).

 В развитых странах доля сектора услуг в ВВП достигает 70 и более процентов. МТУ — специфическая форма мирохозяйственных связей по обмену услугами между продавцами и покупателями разных стран. За последнее десятилетие объем МТУ вырос в 6—7 раз и составляет 1,6 трлн. долларов. В мировом товарообороте доля услуг достигает более 20%. Кроме того, рост МТУ на 25% опережает рост МТТ. Поэтому МТУ оказывает все большее влияние на МТТ.

Основные отличия услуг от товаров в материальной форме заключаются в том, что, во-первых, они не осязаемы и невидимы; во-вторых, не поддаются хранению; в-третьих, производство и потребление услуг, как правило, совпадают по времени и месту.

Этим обусловливаются особенности МТУ по сравнению с МТТ:

1. экспорт (импорт) услуг часто требует непосредственной встречи продавца и покупателя;

2. в экспорт услуг включается оказание услуг иностранным гражданам, находящимся на таможенной территории страны-продавца;

3. ассортимент услуг, предлагаемых на мировых рынках, меньше их ассортимента на внутреннем рынке и меньше номенклатуры товаров, вовлеченных в международный товарооборот;

4. имеет специфическую нормативно-правовую базу своего регулирования как на национальном, так и на международном уровнях.

Долгое время услуги, согласно Международной стандартной классификации, принятой ООН, относились к «неторгуемым» товарам, т.е. товарам, которые потребляются в той же стране, где они и производятся. По мере развития НТП, интернационализации хозяйственной жизни, часть услуг была вовлечена в мирохозяйственный оборот, и появился термин «торгуемые услуги», которые по рекомендации МВФ отражаются в платежном балансе страны.

В соответствии с руководством МВФ по составлению платежного баланса все торгуемые услуги подразделяются на виды:

· транспорт;

· поездки;

· связь;

· строительство;

· страхование;

· финансовые услуги;

· компьютерные и информационные услуги;

· роялти и другие лицензионные платежи;

· другие бизнес-услуги (правовые, рекламные и др.);

· лицензионные культурные и рекреационные услуги;

· правительственные услуги.

ВТО выделяет следующие формы МТУ:

· поставка услуг через границу, когда торговля происходит с территории одной страны на территорию другой (транспорт, связь);

· перемещение потребителя услуг в страну их производителя (туризм, образование и др.);

· временное перемещение за границу физического лица-поставщика услуг (квалифицированных служащих или лиц определенных профессий: консультантов, инженеров, врачей);

· коммерческое присутствие поставщика услуг на территории другой страны (банковские, страховые, аудиторские, рекламные и другие услуги).

Факторы бурного роста МТУ:

· длительный экономический подъем в большинстве стран, который привел к повышению темпов экономического роста, деловой активности, производительности труда, уровня доходности фирм и платежеспособности населения;

· увеличение доли услуг в структуре ВВП стран мира, особенно промышленно развитых;

· НТП способствовал росту объемов производства, образованию новых видов услуг и расширению сфер их применения;

· развитие международных экономических связей стран и форм международных экономических отношений (МЭО).

Особенности и тенденции на мировом рынке услуг:

1. Сокращение доли транспорта в экспорте услуг, связанное с падением доли перевозки грузов под влиянием уменьшения удельного веса сырья в МТТ; снижением фрахтовых ставок в условиях уменьшения спроса на перевозки.

2. Увеличение доли туризма за счет увеличения доходов населения, совершенствования средств транспорта и гостиничного хозяйства.

3. Наиболее динамично развивается сегмент «Особые частные услуги», в состав которого входят финансовые и разнообразные бизнес-услуги.

4. Сокращение доли официальных или правительственных услуг.

5. Увеличение инвестиций в сферу услуг. В США, Японии и ФРГ доля ПЗИ в сферу услуг других стран в начале 90-х гг. приблизилась к 50%.

6. Долгое время на мировом рынке услуг (кроме финансовых) действовали мелкие и средние фирмы, но в конце 70-х — начале 80-х гг. на нем стали доминировать ТНК. Поэтому степень монополизации мировой торговли услугами выше, чем международной торговли товарами.

Тема 8. Международное научно-техническое и производственное сотрудничество
1. Международная передача технологий как форма международных экономических отношений. 

НТП не только произвел переворот в структуре МРТ, но и расширил сферу его развития, привел к появлению новой формы МЭО — международного научно-технического и 

производственного сотрудничества.

Сегодня ни одна страна мира не может обеспечить себе передовые позиции во всех или во многих отраслях науки и техники. Развитие международного научно-технического и производственного сотрудничества в этих условиях — единственный и разумный выход.

Международный технологический обмен — это совокупность экономических отношений между иностранными контрагентами по поводу использования результатов научно-технической деятельности, имеющих научную и практическую ценность.

Документы ООН трактуют понятие «технология» как:

1. набор конструкторских решений, методов и процессов производства товаров и оказания услуг;

2. материализованную или овеществленную технологию, например, оборудование, машины и др.

По определению ЮНКТАД международный обмен технологиями — это сделки на основе соглашений между сторонами, которые преследуют в качестве своей цели уступку по лицензии или передачу прав на промышленную собственность, продажу или любой другой вид передачи технических услуг. 

Международный обмен технологиями известен с начала ХХ в., но формирование мирового рынка технологий произошло в 50—60-е гг. Именно к этому времени объем международных коммерческих операций с технологиями превзошел масштабы национального обмена.

Международное производственное и научно-техническое сотрудничество имеет два уровня предпосылок:

· на уровне страны;

· локальные на уровне фирм, предприятий и организаций.

Предпосылки на уровне страны определяются тем, что объективная дифференциация инновационного процесса в фирмах разных стран обусловливает различия технологического уровня национальных экономик, и, как следствие, различные позиции государств на мировом рынке технологий. Межстрановые различия носят количественный и качественный характер. Количественные различия касаются объемов средств, выделяемых на научно-техническое развитие и импорт технологий. Качественные различия касаются направлений исследований, разработок, ориентации экспорта и импорта научно-технической продукции и т.д.

Анализ стран, добившихся успехов в реализации нововведений, выпуске и экспорте наукоемкой продукции, позволяет выделить некоторые типы стратегий инновационного развития.

1. Стратегия «переноса» заключается в использовании зарубежного научно-технического потенциала и переносе нововведений в собственную экономику. Она осуществлялась, например, в послевоенный период Японией, которая закупала у США, Англии и Франции лицензии на высокоэффективные технологии для освоения производства новейшей продукции, имевшей спрос за рубежом. На этой основе Япония создавала собственный потенциал, обеспечивший в дальнейшем весь инновационный цикл — от фундаментальных исследований и разработок до реализации их результатов внутри страны и на мировом рынке. В итоге экспорт японских технологий превысил их импорт, а страна, наряду с некоторыми другими, обладает передовой фундаментальной наукой.

При этом Япония реализовывала селективную научно-техническую политику: 50-е гг. — повышение качества; 60-е гг. — снижение трудоемкости; 70-е гг. — снижение затрат энергии, топлива и сырья; 80-е гг. — достижение технологической независимости. 

2. Стратегия «заимствования» состоит в том, что, располагая дешевой рабочей силой и используя собственный научно-технический потенциал, страны осваивают производство продукции, производившейся ранее в более развитых странах, последовательно наращивая собственное инженерно-техническое обеспечение производства. Далее становится возможным проводить свои НИОКР, сочетая государственную и рыночную формы собственности. Такая стратегия принята в Китае и ряде стран Юго-Восточной Азии. Примером служит создание конкурентоспособной автомобильной промышленности, высокоэффективных средств вычислительной техники, бытовой электроники в Южной Корее.

3. Стратегии «наращивания» придерживаются США, ФРГ, Англия, Франция. На базе использования собственного научно-технического потенциала, привлечения зарубежных ученых и специалистов, интегрирования фундаментальной и прикладной науки эти страны постоянно создают новый продукт, высокие технологии, реализуемые в производстве и социальной сфере.

Предпосылки международного научно-технического обмена на уровне предприятий и организаций.

1. Повышение порога ресурсов, необходимых для решения конкретных научно-технических проблем.

2. Узость материально-технической базы отдельного предприятия, института.

3. Неподготовленность имеющихся производственных систем к использованию новых технических решений.

4. Несоответствие полученных научно-технических результатов стратегии развития предприятия.

5. Новые стратегические возможности, открывающиеся в результате участия в международной передаче технологии.

Особенно значимыми являются международный научно-технический обмен и сотрудничество для технологически ориентированных предприятий и организаций, сделавших ставку на высокую конкурентоспособность выпускаемой продукции и предоставляемых услуг. Они придерживаются стратегии «выпускать не то, что относительно дешевле или качественнее, а то, что больше никто (пока) выпускать не может».

Экономическая целесообразность экспорта технологии состоит в том, что он есть:

1. средство увеличения дохода: при отсутствии условий реализации новой технологии в форме производства и сбыта той или иной продукции, ее можно реализовать в качестве самостоятельного продукта;

2. форма борьбы за товарный рынок. Первоначально из-за отсутствия капитала выпуск и реализацию продукта за рубежом трудно организовать в достаточных количествах, но покупатели на зарубежном рынке будут уже знакомы с товаром, ранее выпускавшимся по лицензии;

3. способ обойти проблемы экспорта товара в материальной форме, т.к. отсутствуют проблемы транспортировки и сбыта продукции, таможенные барьеры;

4. средство расширения товарного экспорта, если заключается лицензионное соглашение, предусматривающее поставку оборудования, материалов, компонентов;

5. способ установления контроля над зарубежной фирмой через такие условия лицензионного соглашения, как объем выпуска товаров покупателем лицензии, участие его в прибылях, контроль за техническими условиями производства и др.;

6. способ обеспечения доступа к другому новшеству через перекрестное лицензирование фирм;

7. возможность более эффективного совершенствования объекта лицензии с участием партнера-покупателя.

Экономическая целесообразность импорта технологий в том, что он есть:

1. доступ к новшествам высокого технического уровня;

2. средство экономии затрат на НИОКР, в том числе, и во времени;

3. средство уменьшения расходов на товарный импорт и одновременно средство привлечения национального капитала и рабочей силы;

4. условие расширения экспорта продукции, выпускаемой по зарубежным технологиям: во многих странах доля изделий, выпускаемых по лицензиям, в валютном экспорте превышает долю национальных изделий.

Все это определило возникновение и интенсивное развитие мирового рынка технологий, имеющего своеобразную структуру и особенности.

В современных условиях обмен технологически сложной продукцией стал основой международной торговли: ее удельный вес по сравнению с концом 30-х гг. вырос в 4 раза и к концу 90-х гг. достиг 40% мирового экспорта.

Неоднородность научно-технического прогресса, наличие разнообразных форм науки и техники, с одной стороны, и различных каналов передачи технологий, с другой, обусловили неоднородность мирового рынка технологий и привели к формированию таких его сегментов, как:

1. рынок патентов и лицензий;

2. рынок наукоемкой технологической продукции;

3. рынок высокотехнологичного капитала;

4. рынок научно-технических специалистов.

Географическая структура мирового рынка технологий

1. Промышленно развитые страны:
· занимают ведущее место в международной торговле лицензиями (до 80% их экспорта), поступления от продажи лицензий за рубеж составляют 30 млрд. долларов в год, стоимость продукции, выпускаемой по иностранным лицензиям — 500 млрд. долларов в год; доля высокотехнологичной продукции в экспорте США — 20%, ФРГ и Франции — 15;

· США являются лидером лицензионной торговли (электротехническая, химическая промышленность, машиностроение);

· второе место в экспорте лицензий занимают страны Западной Европы (фармацевтика, металлургия и металлообработка, текстильная и химическая промышленность);

· в импорте лицензий лидирует Япония;

· географическая удаленность Австралии и Новой Зеландии обусловила активную лицензионную торговлю по сравнению с экспортом товаров и услуг.

2. Развивающиеся страны:
· менее 20%, что объясняется как малой емкостью их технологического рынка, так и невысоким уровнем экспортируемых технологий;

· важным фактором развития лицензионной торговли становится расширение инвестиционного строительства, в ходе которого через лицензии передаются технологические знания.

3. Бывшие социалистические страны имеют незначительную долю на мировом рынке технологий.

Современная отраслевая структура мирового рынка технологий представлена наукоемкими отраслями промышленности: электротехнической, электронной, химической, фармацевтической, производством средств связи, приборостроением, авиакосмической, автомобильной отраслями.

Особенности современного мирового рынка технологий

1. Это один из наиболее интенсивно развивающихся мировых рынков, по темпам развития технологический обмен одерживает верх над традиционными мирохозяйственными потоками товаров и капитала.

2. Мировой рынок технологий развит лучше, чем национальный. Главную роль в этом процессе играют ТНК, создавшие специальный механизм совместного использования результатов НИОКР материнскими и дочерними компаниями.

3. Технологический разрыв между странами, находящимися на разных ступенях экономического развития, определяет минимум двухуровневую структуру рынка технологий:

· высокие технологии, обращающиеся преимущественно между промышленно развитыми странами;

· средние и низкие технологии могут быть новыми для рынка развивающихся и трансформирующихся стран и предметом технологического обмена между ними.

4. Высокая концентрация технологических ресурсов в небольшом числе государств.

5. Степень монополизации мирового рынка технологий выше, чем мирового рынка товаров. В 90-х гг. ТНК контролировали половину внешней торговли стран, в области технологий уровень монополизма составляет 80%.

6. Стратегия поведения ТНК на мировом рынке технологий по отношению к независимым фирмам и странам определяется «жизненным циклом» технологии:

· на первом этапе «жизненного цикла» предпочтение отдается продаже готовой продукции, в которой реализованы новые идеи, принципы;

· на втором этапе технологический обмен дополняется прямыми зарубежными инвестициями;

· на третьем этапе осуществляется продажа чистых лицензий.

7. Обмен технологиями строится не на случайных и эпизодических сделках, а имеет заранее подготовленный характер (в связи со стратегическими целями материнских компаний).

8. С 80-х гг. на мировом рынке технологий вместо конкуренции доминирующей линией поведения ТНК становится межфирменное сотрудничество. Оно включает: венчурные соглашения, совместные исследования и разработки, обмен технологиями, прямые капиталовложения, одностороннюю передачу технологий.

9. Мировой рынок технологий имеет специфическую нормативно-правовую базу (например, Международный кодекс поведения в области передачи технологий 1979 г.), а также международные органы регулирования: Комитет ЮНКТАД по передаче технологий, Совещание специалистов по безопасности и технологиям, Всемирная организация интеллектуальной собственности и др.

2. Общая характеристика форм международного технологического обмена
Международная передача технологии на практике реализуется в различных формах и по многочисленным каналам.

Различают следующие основные пути передачи технологий.

1. На некоммерческой основе:

· специальная литература, компьютерные банки данных, справочники, деловые игры и дp.;

· конференции, выставки, симпозиумы, семинары, зарубежное обучение, стажировка, практика;

· международная миграция ученых и специалистов, в том числе и «утечка умов».

2. На коммерческой основе:

· продажа воплощенных технологий;

· прямые зарубежные инвестиции и сопровождающие их строительство, реконструкция, модернизация предприятий;

· продажа патентных и «ноу-хау» лицензий;

· совместные НИОКР через создание совместных коллективов, работа специалистов за рубежом;

· координирование и кооперирование НИОКР; научно-техническое и производственное кооперирование;

· инжиниринг;

· консалтинг;

· портфельные инвестиции, в том числе создание совместных предприятий, если они сопровождаются потоком инвестиционных товаров.

3. Нелегальная передача технологий:
· промышленный шпионаж — вид недобросовестной конкуренции; деятельность по незаконному добыванию сведений, представляющих коммерческую ценность. 
· техническое пиратство — массовый выпуск и продажа товаров-имитаций теневыми структурами.

Наиболее распространенной формой передачи научно-технических знаний в настоящее время является международная торговля лицензиями. Это объясняется тем, что покупка лицензии позволяет снизить затраты на осуществление собственных НИОКР в 4—5 раз, а экономический эффект от использования зарубежных лицензий более чем в 10 раз превышает расходы на приобретение этих лицензий.
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Рисунок 6 - Объекты промышленного шпионажа

Лицензия — это разрешение лицензиара (владельца технологии) на использование лицензиатом (лицом, приобретающим технологию) изобретения, научно-технического достижения, технических знаний, производственного опыта, секретов производства и т.п. в течение определенного срока за оговоренное в лицензионном соглашении вознаграждение.

Виды лицензий.

1. По наличию патента:

патентные — на право использования запатентованного изобретения;

беспатентные («ноу-хау») — дающие право на использование научно-технических достижений; «ноу-хау» — незащищенная патентами совокупность технических, коммерческих и др. знаний, оформленных в виде технической документации, навыков и производственного опыта, необходимых для организации того или иного вида производства.

Предоставление лицензии оформляется лицензионным соглашением — договором, по которому лицензиар выдает лицензиату разрешение на использование собственных изобретений или научно-технических достижений в определенных пределах. В нем оговариваются характер и объем передаваемых прав, производственная область и географические границы использования предмета лицензии.

2. По объему прав, передаваемых лицензиату:

· простая лицензия — лицензиар разрешает использовать изобретение, оставляя за собой право как самостоятельного использования, так и продажи аналогичных лицензий третьим лицам (распространена в сфере массового производства и широкого потребления);

· исключительная — лицензиату предоставляются исключительные права на использование изобретения в пределах соглашения, лицензиар не может выдать аналогичные лицензии др. лицам, но может самостоятельно использовать лицензии (несерийные товары);

· полная — лицензиар уступает все права в течение срока действия соглашения, отказывается от самостоятельного их использования в течение этого срока (применяется редко).

3. По способу коммерческой реализации:

· чистые — купля-продажа чистых (основных) лицензионных прав;

· сопутствующие — сопровождающиеся контрактом на поставку комплектного оборудования или лицензии, необходимой для основной лицензии.

4. По степени производственного освоения:

· достижения, освоенные в производстве;

· исследовательские.

5. По предмету сделки:

· научно-технические знания (изобретения и «ноу-хау»);

· промышленные образцы;

· торговые знаки;

· услуги.

6. По форме выплаты лицензионного вознаграждения:

· роялти — оговоренное участие в прибыли, периодическое отчисление от дохода покупателя в течение всего периода действия лицензионного соглашения;

· паушальный платеж — единовременный платеж, не связанный во времени с использованием лицензии, а устанавливаемый заранее на основе экспертных оценок;

· комбинированные платежи — включают первоначальную сумму в виде паушального платежа (10—15% от цены лицензии) и последующие периодические отчисления (роялти).

В 90% лицензионные платежи осуществляются в виде роялти. В международной практике срок действия лицензионных соглашений обычно составляет 3—10 лет.

Динамизм лицензионной торговли объясняется следующим:

· приобретение лицензий и сопутствующих инжиниринговых услуг ускоряет технический прогресс предприятий на 7—8 лет;

· покупка лицензии позволяет снизить затраты на собственные НИОКР;

· каждый доллар, затраченный на приобретение лицензии, дает экономический эффект в 3—6 долларов (в зависимости от страны и без учета фактора времени), а в Японии — 16 долларов;

· экономический эффект от использования лицензий в течение срока действия лицензионных соглашений в 10 раз превышает расходы на их приобретение.

Разновидностью международной торговли лицензиями является франчайзинг — когда одна, обычно крупная, компания (франчайзер) разрешает другой (франчайзи) использовать свое широко известное фирменное наименование. История развития франчайзинга за рубежом насчитывает уже полтора века — с тех пор, когда Зингер впервые применил его для сбыта швейных машин.

Различают три типа франчайзинга.

1. Производственный — поставка франчайзером своим франчайзи основных элементов (комплектующих) для изготовления продукции, реализуемой под лицензируемым фирменным наименованием (товарным знаком). Чтобы качество товара сохранялось на высоком уровне, франчайзер также предоставляет технологии и проводит обучение сотрудников франчайзи, осуществляя контроль за соблюдением технологической дисциплины.

2. Торговый (товарный) — фирмы покупают у известной компании право на продажу ее товаров с ее товарным знаком.

3. Лицензионный (деловой) — франчайзер выдает лицензию на право открытия магазинов для продажи покупателям товаров и услуг под именем франчайзера. Используется при эксплуатации ресторанов, предприятий общепита быстрого обслуживания, продажи мороженого.

Франчайзинг выгоден как мелкому, так и крупному бизнесу.

Малый бизнес заинтересован во франчайзинге по следующим причинам:

· имидж авторитетной фирмы гарантирует быстрое признание у потребителей;

· уменьшается объем капиталовложений;

· возможность владеть и управлять собственным предприятием при ограниченном предварительном опыте;

· гарантия постоянной помощи в менеджменте, маркетинге, исследованиях;

· возможность обучаться ведению дела по схеме, эффективность которой проверена на практике.

Заинтересованность крупных корпораций объясняется следующим:

· они расширяют сбыт продукции, проникая на малые и отдаленные рынки, быстрее реагируют на изменение спроса, не затрачивая средств на реализацию товаров и услуг, строительство и организацию собственной сбытовой сети;

· получают возможность привлечения доп. капитала за счет средств мелких и средних предпринимателей;

· компания имеет право на строгий контроль за качеством продукции, производимой и реализуемой франчайзи, для сохранения своего имиджа.

Однако франчайзинг имеет и недостатки: франчайзи и франчайзер подвержены определенному риску, опасности потерь.

Возможные проблемы франчайзи:

· объемы продаж могут быть ниже предсказанных франчайзером;

· помощь франчайзера в управлении и маркетинге может быть меньше ожидаемой;

· франчайзи не имеет возможности влиять на политику франчайзера.

Проблемы франчайзера:
· ошибки при выборе точек размещения франчайзинговых предприятий;

· затраты на подготовку пакета материалов для создания франчайзинговой системы могут значительно превысить предполагавшиеся затраты;

· проблемы получения с франчайзи обусловленной договором роялти;

· крах франчайзи бросает тень на репутацию франчайзера, даже если его вины нет.

Международный лизинг — финансово-коммерческая операция по предоставлению одной стороной (арендодателем) другой (арендатору) в исключительное пользование на установленный срок имущества (машин, оборудования) за определенное вознаграждение на основе арендного договора.

В отличие от купли-продажи аренда сохраняет за арендодателем право собственности на сданное внаем оборудование, предоставляя арендатору лишь право на его временное использование.

Наибольшее распространение в МЭО получил лизинг, который подразделяется на:

· оперативный — более короткий, чем жизненный цикл изделия, срок соглашения, неполная амортизация оборудования за время аренды. По окончанию срока оборудование возвращается владельцу либо вновь сдано в аренду;

· финансовый — полная окупаемостью арендуемого оборудования. По истечении срока арендатор может вернуть оборудование арендодателю, заключить новое соглашение, или купить объект лизинга по остаточной стоимости на условиях опциона (предварительное соглашение о заключении договора в будущем в сроки, обусловленные сторонами). По сути, он равнозначен долгосрочному кредитованию покупки.

Международный лизинг характеризуется тем, что его участники: производитель, арендодатели (банк, лизинговая компания) и арендатор могут находиться в разных странах. Выделяют прямой зарубежный лизинг — арендную сделку между юридическими лицами различных стран и косвенный — сдачу в аренду через третье лицо.

Экспортный лизинг — сделка, когда лизинговая компания покупает оборудование у национальной фирмы и предоставляет его в аренду зарубежному арендатору. Импортный лизинг — закупка оборудования у иностранной фирмы и предоставление его отечественному арендатору.

Лизинг актуален для стран с высоким уровнем внешней задолженности и с ограниченными валютными средствами. По правилам МВФ обязательства, вытекающие из аренды, не включаются в объем внешней задолженности государства, поэтому международный лизинг находит государственную поддержку во многих промышленно развитых и развивающихся странах.

Тема 9. Сущность, структура и динамика международного движения капитала

1. Сущность, этапы и показатели развития международной миграции капитала В настоящее время масштабы и значимость международного перемещения капитала достигают такого уровня, что данный процесс можно рассматривать как особую форму 

МЭО. Современные темпы роста экспорта капитала во всех его формах опережают темпы роста товарного экспорта и темпы роста ВВП в промышленно развитых странах.
Становление и развитие международной миграции капитала (ММК) началось значительно позже таких форм МЭО, как международная торговля товарами, международная трудовая миграция. Для возникновения только возможности экспорта капитала требовались достаточно значительные накопления его в стране.

Такая возможность появляется на первом этапе эволюции ММК, который начался после завершения процессов первоначального накопления капитала и с развитием капиталистических производственных отношений — на рубеже XVII—XVIII вв. — и продлился до конца XIX в. Данный этап называют «этапом зарождения вывоза капитала». Происходящие процессы наиболее точно отражает термин «вывоз капитала», т.к. последний мигрировал исключительно в одном направлении (из метрополий в колонии) и носил ограниченный и случайный характер.

Второй этап эволюции ММК отсчитывают с конца XIX — начала XX в., т.е. по мере утверждения и распространения в мировом хозяйстве капиталистических производственных отношений. Процесс вывоза капитала осуществляется как между промышленными странами, так и между ними и развивающимися странами. На данном этапе вывоз капитала стал типичным, повторяющимся и характерным явлением, что позволяет определить этот термин и назвать этот этап — «этапом вывоза капитала».

Таким образом, вывоз капитала — это процесс изъятия части капитала из национального оборота данной страны и перемещение его в товарной или денежной форме в производственный процесс и обращение другой страны с целью извлечения более высоких прибылей.

Однако на современном уровне развития мировой экономики уже недостаточно говорить только о вывозе капитала. С середины 50-х — 60-х гг. XX в. наступает третий этап эволюции ММК, продолжающийся до настоящего времени, на котором происходящие процессы более объективно отражает термин «международная миграция капитала». Рассмотрим причины международной миграции капитала.

1. Вывоз капитала осуществляют не только промышленно развитые страны, но и многие развивающиеся и бывшие социалистические страны.

2. Страны одновременно становятся и экспортерами, и импортерами капитала.

3. Экспорт капитала вызывает значительные по объемам обратные движения капитала в виде процентов на кредиты, предпринимательской прибыли, дивидендов по акциям.

Международная миграция капитала — это процессы встречного движения капитала между различными странами мировой экономики независимо от уровня их социально-экономического развития, приносящие дополнительные доходы их собственникам.

Объективной основой ММК является неравномерность экономического развития стран мировой экономики, которая на практике выражается:

· в неравномерности накопления капитала в различных странах; в «относительном избытке» капитала в отдельных странах;

· в несовпадении спроса на капитал и его предложения в различных звеньях мировой экономики.

Термин «относительный избыток» связан, прежде всего, с тем, что в развитых странах не наблюдается абсолютного избытка капитала, т.к. считается, что экономически производство имеет тенденцию неограниченного роста, а следовательно, и потребность в капитале должна быть всегда. Наряду с этим, экспорт капитала может осуществляться даже в случае недостатка его для вложения внутри страны, ведь в условиях рыночной экономики вложения капитала находятся в прямой зависимости от размеров ожидаемых доходов.

На развитие процесса ММК влияют две группы факторов.

1. 1. Факторы экономического характера:

· развитие производства и поддержание темпов экономического роста;

· глубокие структурные сдвиги как в мировой экономике, так и в экономике отдельных стран (связанные с воздействием НТР и развитием мирового рынка услуг);

· углубление международных специализации и кооперации производства;

· рост транснационализации мировой экономики (объемы производства продукции зарубежными филиалами ТНК США в 4 раза превышают объем товарного экспорта из самих США);

· рост интернационализации производства и интеграционных процессов;

· активное развитие всех форм МЭО.

2. Факторы политического характера:

· либерализация экспорта (импорта) капитала (свободная экономическая зона — СЭЗ, оффшорные зоны и др.);

· политика индустриализации в странах «третьего мира»;

· проведение экономических реформ (приватизация государственных предприятий, поддержка частного сектора, малого бизнеса);

· политика поддержки уровня занятости.

Вышеперечисленные факторы предопределяют ММК на макроэкономическом уровне. Наряду с этим имеет место экономическая целесообразность, непосредственно стимулирующая субъекты к экспорту и импорту капитала. При осуществлении экспорта капитала субъекты руководствуются экономической целесообразностью, состоящей в следующем:

· получении дополнительных прибылей;

· установлении контроля над другими субъектам;

· обходе протекционистских барьеров на пути движения товарных потоков;

· приближении производства к новым рынкам сбыта;

· получении доступа к новейшим технологиям (например, посредством приобретения контрольного пакета акций);

· экономии на налоговых платежах, особенно при создании или регистрации предприятий в оффшорных зонах и СЭЗ;

· снижении расходов на охрану окружающей среды.

Экономическая целесообразность импорта капитала состоит в:

· возможности развития определенных новых и старых производств;

· привлечении дополнительных валютных ресурсов;

· расширении научно-технического потенциала;

· создании дополнительных рабочих мест.

Показатели участия страны в процессах ММК можно разделить на абсолютные и относительные.

Абсолютные показатели: объем экспорта/импорта капитала, сальдо экспорта-импорта капитала, число предприятий с иностранным капиталом в стране, количество занятых на них и др.

Исходя из сальдо, страны классифицируются как преимущественно экспортеры капитала (Япония, Швейцария), преимущественно импортеры (США, Великобритания) и с приблизительным равновесием (ФРГ, Франция).

Другая группа показателей — относительные, которые более реально отражают сложившуюся в ММК расстановку сил и зависимость страны от экспорта-импорта капитала:

1. коэффициент импорта капитала, отражающий долю иностранного капитала в ВВП стран;

2. коэффициент экспорта капитала, отражающий долю экспортируемого капитала по отношению к ВВП страны;

3. коэффициент, отражающий долю иностранного капитала ко внутренним потребностям в капиталовложениях в стране;

4. доля иностранных или смешанных компаний в национальном производстве;

5. темпы роста экспорта (импорта) капитала по отношению к предыдущему периоду, сумма иностранных инвестиций на душу населения страны.

Международное перемещение капитала имеет важное значение для развития мировой экономики, т.к. ведет к укреплению внешнеэкономических и политических связей стран, увеличивает их внешнеторговый оборот, ускоряет экономическое развитие и способствует росту объемов производства, повышает конкурентоспособность производимых товаров на мировом рынке, повышает технический потенциал стран-импортеров, увеличивает занятость в стране.

2. Миграция предпринимательского и ссудного капитала

Можно выделить следующие формы международной миграции капитала:

1. По форме собственности мигрирующего капитала: частный (составляет 50%, и в основном вывозится в предпринимательской форме), государственный (составляет 30% и в основном вывозится в ссудной форме), международных (региональных) валютно-кредитных и финансовых организаций — 12%, смешанный — 8%.

2. По срокам миграции капитала: сверхкраткосрочный (до 3 месяцев), краткосрочный (до 1 г.), среднесрочный (от 1 г. до 5—7 лет), долгосрочный (свыше 5—7 лет).

3. По форме предоставления капитала: товарный, денежный, смешанный.

4. По цели и характеру использования мигрирующего капитала: предпринимательский, ссудный.

Основными формами ММК являются вывоз предпринимательского и ссудного капитала.

Условия миграции капитала в предпринимательской форме:

1. организация производственного процесса или участие в нем за рубежом;

2. долгосрочный характер вложений иностранного капитала;

3. право собственности на зарубежное предприятие в целом, либо на его часть.

В зависимости от степени реализации указанных особенностей и целей участия различают два вида вывоза предпринимательского капитала: прямые зарубежные инвестиции (ПЗИ), портфельные инвестиции.

Прямые зарубежные инвестиции — это долгосрочные зарубежные вложения капитала, в результате которых экспортером капитала организуется или ведется производство на территории страны, принимающей капитал.

Портфельные инвестиции — это форма вывоза капитала путем его вложения в ценные бумаги зарубежных предприятий, не дающая инвесторам возможности непосредственного контроля над их деятельностью.

Центр ООН по ТНК выделяет 4 наиболее типичных в мире случая прямых капиталовложений, связанных с организацией производства товаров и услуг в зарубежной стране.

1. Прямые зарубежные инвестиции осуществляются потому, что ввоз некоторых товаров и услуг в зарубежную страну невозможен или затруднен из-за различных ограничений, или из-за свойств этих товаров и особенно услуг.

2. Производство товаров и услуг на месте оказывается более дешевым и эффективным способом обслуживания этого зарубежного рынка, например, из-за экономии на транспортных расходах.

3. Страна приложения предпринимательского капитала оказывается наиболее дешевым местом производства товаров и услуг для их поставки на мировой рынок, включая рынки и страны происхождения инвестиций (характерно для стран Юго-Восточной Азии).

4. Для некоторых видов продукции, особенно технически сложных, важны послепродажное обслуживание, консультационные и другие услуги, требующие постоянного присутствия производителя на рынке. В этом случае иметь собственное производство в зарубежной стране оказывается более выгодно, чем организовать там чисто сбытовую фирму или сбывать продукцию через посредников.

Характерные черты вывоза предпринимательского капитала в различных видах представлены в таблице 11.

Доля портфельных инвестиций в общем объеме иностранных инвестиций в середине 90-х гг. составляла 35—40%.

Значительные размеры миграции предпринимательского капитала с 60-х гг. образуют мировой рынок иностранных инвестиций.

Таблица 11 - Виды вывоза предпринимательского капитала
	Признаки
	Прямые зарубежные инвестиции
	Портфельные инвестиции

	Главная цель вывоза 
	Контроль над иностранной фирмой 
	Получение высоких прибылей 

	Пути достижения цели 
	Организация и ведение производства за рубежом 
	Покупка зарубежных ценных бумаг 

	Методы достижения цели 
	1. Полное владение зарубежной фирмой 

2. Приобретение контрольного пакета акций (согласно уставу МВФ не менее 25% от акционерного капитала компании) 
	Приобретение менее 25% от акционерного капитала зарубежной фирмы 

	Формы дохода 
	Предпринимательская прибыль, дивиденды 
	Дивиденды, проценты 


В качестве предпосылок его формирования следует выделить:

· снятие многими странами ограничений на ведение операций по экспорту-импорту капитала;

· приватизацию государственных компаний в Западной Европе и Латинской Америке в 60—70-е гг.;

· приватизацию предприятий в бывших социалистических странах.

Широкие масштабы данного рынка подтверждают следующие данные: доля иностранных инвестиций в общих капиталовложениях стран в Сингапуре составила 70%, на Филиппинах — 60%, в Индонезии — 57%, в Малайзии — 55%; доля производственных мощностей, вынесенных страной за рубеж, для стран Западной Европы составляет 30—40%, для США — 20%.

Активность участия страны в данном рынке и готовность инвесторов к экспорту капитала в какую-либо страну зависит от инвестиционного климата в стране, импортирующей капитал.

Инвестиционный климат — совокупность экономических, политических, юридических и социальных факторов, которые предопределяют степень риска иностранных капиталовложений и возможность их эффективного использования в стране.

Инвестиционный климат является комплексным понятием и включает следующие параметры: национальное законодательство, экономические условия (спад, подъем, стагнация), таможенный режим, валютная политика, темпы экономического роста и инфляции, стабильность валютного курса, уровень внешней задолженности и др.

К современным тенденциям миграции капитала в предпринимательской форме необходимо отнести следующие.

1. Динамика экспорта капитала опережает динамику экспорта товаров.

2. Рост числа интернациональных слияний и приобретений фирм.

3. Рост роли ТНК как основного субъекта мирового рынка иностранных инвестиций.

4. Сдвиг в отраслевой структуре иностранных инвестиций от обрабатывающей промышленности и торговли к инвестициям в наукоемкие отрасли и сферу услуг.

5. Создание системы международного регулирования зарубежного инвестирования. Так, страны Организации экономического сотрудничества и развития (ОЭСР) в 1976 г. приняли «Декларацию о международных капиталовложениях и многонациональных предприятиях», согласно которой рекомендуется предоставлять иностранным инвесторам режим «не менее благоприятный, чем тот, который предоставляется в аналогичных случаях местным предприятиям». В 1992 г. группа Всемирного Банка разработала «Рекомендации по режиму для иностранных прямых инвестиций», исходя из которых одинаковый режим для инвесторов в одинаковых обстоятельствах в условиях свободной конкуренции является главным условием благоприятного инвестиционного климата.

6. Изменение географических направлений иностранных инвестиций:

· преобладает миграция предпринимательского капитала между промышленно развитыми странами, особенно между США, Западной Европой и Японией, и между странами Западной Европы. Промышленно развитые страны выступают основными экспортерами и импортерами капитала;

· увеличение экспорта предпринимательского капитала из промышленно развитых в развивающиеся страны, но в основном в страны Юго-Восточной Азии и Латинской Америки, имеющих высокие темпы экономического роста;

· увеличение объема иностранных инвестиций между развивающимися странами;

· медленный рост иностранных инвестиций в страны переходной экономики.

Предпринимательскую форму вывоза капитала называют «второй экономикой» в связи с ее непосредственной связью с процессами производства. Движение ссудного капитала не имеет такой прямой связи, а лишь косвенно отражает воспроизводственный процесс.

Под миграцией капитала в ссудной форме понимают все международные перемещения капитала, за исключением прямых и портфельных иностранных инвестиций.

Ссудная форма ММК реализуется в следующих операциях: выдача государственных и частных займов; приобретение облигаций другой страны, ценных бумаг, векселей, тратт иностранной компании; осуществление выплат по долгам; межбанковские депозиты; межбанковские и государственные задолженности.

Быстрые темпы роста экспорта ссудного капитала и значительные по объемам повторяющиеся операции на международном уровне привели к формированию в конце 60-х — начале 70-х гг. XX в. мирового рынка ссудного капитала.

Мировой рынок ссудного капитала (МРСК) — система отношений по аккумуляции и перераспределению ссудного капитала между странами мировой экономики, независимо от уровня их социально-экономического развития.

На практике данный рынок выглядит как единство и взаимодействие рынков 3 уровней: национальных, региональных, мирового. Это означает, что стираются границы между рынками, сокращается степень автономности национальных рынков растет их интеграция и унификация операций.

Мировой рынок ссудного капитала имеет сложную структуру и включает мировой кредитный и мировой финансовый рынки.

Мировой кредитный рынок — сегмент МРСК, где осуществляется движение капитала между странами на условиях срочности, возвратности и платы процентов.

Данный рынок состоит из двух подсегментов — мирового денежного рынка и мирового рынка капитала, имеющих определенные особенности и отличия друг от друга.

Таблица 12 - Отличия мирового денежного рынка от мирового рынка капитала
	Критерии
	Мировой денежный рынок
	Мировой рынок капиталов

	Форма экспорта капитала 
	Деньги (депозиты), т.е. международные покупательные и платежные средства 
	Самовозрастающая стоимость — банковские кредиты и займы 

	Сроки кредитов 
	Краткосрочный характер (до 1 года) 
	Среднесрочный и долгосрочный характер (более 1 года) 

	Цель кредитов 
	Пополнение оборотных средств 
	Пополнение основного капитала 

	Сфера применения кредита 
	Обслуживание сферы обращения — международная торговля
	Обслуживание процесса расширенного производства — строительство, реконструкция 


Ведущими импортерами капитала на мировом кредитном рынке являются промышленно развитые страны, при этом доля стран ОЭСР — 86%. Крупнейшим заемщиком являются США. Крупнейшими в мире кредиторами выступают Япония и Швейцария.

В последние десятилетия растут займы развивающихся стран. Начало 80-х гг. ознаменовалось для мирового рынка ссудных капитала обострением проблемы международной задолженности, в центре которой традиционно находится вопрос о долгах развивающихся стран.

Мировой финансовый рынок — сегмент МРСК, где осуществляется эмиссия и купля-продажа ценных бумаг и различных обязательств.

На первичном рынке осуществляется непосредственно эмиссия облигаций, акций и т.д., тогда как на вторичном рынке происходит централизованная или нецентрализованная (в виде фондовых бирж) купля-продажа ранее выпущенных ценных бумаг.

Особым звеном МРСК является еврорынок, на котором осуществляются депозитно-ссудные операции в евровалютах и в производных от них финансовых ресурсах. Еврорынок сформировался в начале 60-х гг.

Евровалюта — это свободно конвертируемые валюты, функционирующие за пределами национальных границ страны-эмитента, и не подлежащие контролю со стороны государственных финансовых органов.

Мировой рынок ссудного капитала на современном этапе своего развития имеет ряд особенностей.

1. Высокая степень монополизации данного рынка. Все операции МРСК осуществляют лишь 1000 банков, на мировом финансовом рынке функционирует 43 транснациональных банка (ТНБ), мировой рынок ценных бумаг контролируется фактически 8 финансовыми компаниями, из которых 6 американские, во главе находятся инвестиционные банки «Мерилл Линч» и ««Морган Стенли».

2. Происходит концентрация ссудного капитала посредством слияний и взаимопереплетений субъектов МРСК. В последнее десятилетие банки стали проводить новую стратегию получения конкурентных преимуществ путем перекрестного владения финансовыми ресурсами.

3. Доступ заемщиков на МРСК ограничен. Так, заемщики МВФ и Всемирного Банка имеют привилегированный доступ на данный рынок.

4. МРСК обладает потенциальной неустойчивостью, которая вызвана ростом масштабов валютно-финансовых и кредитных операций, ускорением передачи прав собственности, либерализацией валютного контроля, отрывом данного рынка от реального сектора экономики, производящего товары, услуги и технологии.

5. На МРСК отсутствуют четкие пространственные и временные границы — он функционирует непрерывно по часовым поясам с Востока на Запад.

6. МРСК тесно связан с современными научно-исследовательскими разработками — особенно современных мощных телекоммуникационных систем связи (спутниковая, компьютерная, электронная почта, сотовая связь).

7. Для МРСК характерны универсальность и унификация операций, что ведет к упрощению и единообразию процесса совершения операций и оформления документации по ним. Например, в Женеве в 1930 и 1931 гг. приняты Международная вексельная и чековая конвенции.

Таким образом, процесс международной миграции капитала имеет различные формы реализации на практике и отражает стратегические цели ведущих государств мировой экономики, активно участвующих во всех формах МЭО. Участие страны в различных формах ММК отражает уровень интеграции данной страны в мировую экономику и является признаком существования последнего.

Международная миграция капитала объективно ведет к укреплению внешнеэкономических и политических связей стран в мировом хозяйстве, к росту их взаимосвязи и взаимозависимости, а также к увеличению экономического и технического потенциала стран, к росту благосостояния отдельных национальных экономик и мировой экономики в целом. 

Тема 11. Валютный рынок и мировая валютная система. Балансы международных расчетов.

1. Понятие валютного рынка
Международные валютные отношения невозможны без валютных рынков.
Валютный рынок — это система устойчивых экономических и организационных отношений, опосредующих операции по купле-продаже иностранной валюты и различных валютных ценностей.  В широком смысле слова валюта — это денежная единица страны. В узком смысле — это не новый вид денег, а особый способ их функционирования, когда национальные деньги опосредуют международные торговые, кредитные, платежно-расчетные операции.

Классификация валют

1. По статусу:
· национальные — законодательно установленная денежная единица данной страны;

· иностранные — банкноты, монеты и требования, выраженные в валютах других стран, законное платежное средство на территориях других стран;

· международные (СДР);

· региональные (экю, с 1.01.1999 г. — евро);

· евровалюта — валюта, участвующая в расчетах третьих стран и не контролируемая финансовыми органами страны-эмитента.

В мировой валютной системе ряд валют официально имеет статус резервной валюты. Резервная валюта — это конвертируемая национальная валюта, которая выполняет функции международного платежного и резервного средства, является базой для определения валютного паритета и валютных курсов валют других стран, используется для проведения валютных интервенций и формирования официальных золотовалютных резервов государств. Таким образом, ее основное предназначение — обслуживание МЭО. В резервной валюте страны держат свои ликвидные активы, которые могут покрывать отрицательное сальдо платежного баланса.

2. По материально-вещественной форме:

· наличные — при международных расчетах реально перевозятся из одной страны в другую, хранятся, складируются, охраняются, т.е. фактически перемещаются;

· безналичные — перемещаются номинально, их переводят со счета банка одной страны на счет банка другой страны (СДР, экю).

3. По способу конвертируемости (в зависимости от того, свободно та или иная валюта обменивается на другие валюты различных стран):

· свободно конвертируемые валюты (СКВ) обладают неограниченной внутренней и внешней обратимостью, могут использоваться для формирования валютных резервов. По рекомендациям МВФ, это доллар США, европейская евро, английский фунт стерлингов, швейцарский франк, японская йена. Эти валюты сохранились и конвертируются;

· частично конвертируемые валюты имеют валютные ограничения и не обмениваются на все иностранные валюты;

· замкнутые (неконвертируемые) валюты функционируют в пределах только одной страны и не обмениваются на другие валюты на мировом валютном рынке.

Важным элементом валютной системы является режим валютного курса, т.к. развитие МЭО требует измерения стоимостного соотношения валют разных стран. Валютный курс — это цены денежной единицы данной страны, выраженной в денежной единице другой страны или международных счетных валютных единицах.

В основе валютного курса, особенно при фиксированном режиме, лежит валютный паритет — соотношение между валютами, устанавливаемое в законодательном порядке. Но на практике курсы валют только случайно и очень кратковременно могут совпадать с их паритетом — при равновесии спроса и предложения.

Как любая цена, валютный курс отклоняется от стоимостной основы — покупательной способности валют (объема товарной массы, приобретаемой на денежную единицу) — под влиянием спроса и предложения валюты, соотношение которых зависит от ряда факторов.

1. Темп инфляции. Чем выше темп инфляции, тем ниже курс валюты страны. Зависимость валютного курса от темпа инфляции особенно велика у стран с большим объемом международной торговли. Реальный валютный курс определяется как номинальный курс (например, рубль к доллару), умноженный на отношение уровней цен в РФ и США. Реальный обменный курс валют — обменный курс, скорректированный на инфляционную разницу между двумя странами.

2. Состояние платежного баланса. Активный платежный баланс способствует повышению курса национальной валюты, если увеличивается спрос на нее со стороны иностранных должников. Пассивный платежный баланс порождает тенденцию к снижению курса национальной валюты, т.к. должники продают ее на иностранную валюту для погашения своих обязательств. Нестабильность платежного баланса приводит к скачкообразному изменению спроса и предложения на валюты.

3. Разница процентных ставок в разных странах. При проведении операций банки принимают во внимание разницу процентных ставок на национальном и мировом рынках капитала с целью извлечения прибылей. Они предпочитают получать более дешевые кредиты на иностранном рынке ссудных капитала, где ставки ниже, и размещать иностранную валюту на национальном кредитном рынке, если на нем процентные ставки выше.

4. Деятельность валютных рынков и спекулятивные валютные операции. Если курс какой-либо валюты имеет тенденцию к понижению, то фирмы и банки заблаговременно меняют ее на более устойчивые валюты, ухудшая позиции этой валюты.

5. Степень использования определенной валюты на еврорынке и в международных расчетах. Тот факт, что 60% операций евробанков и 50% международных расчетов осуществляются в долларах, определяет масштабы спроса и предложения этой валюты.

6. Ускорение или задержка международных платежей.
7. Степень доверия к валюте на национальном и мировых рынках.
8. Валютная политика, осуществляемая государством. Каждой валютной системе соответствует свой режим валютного курса — механизм его определения и изменения.

Классификация форм валютных курсов.

1. Фиксированные формы валютных курсов предполагают наличие официально зарегистрированных паритетов, лежащих в основе валютных курсов и поддерживаемых государством:

· реально-фиксированные — опираются на золотой паритет;

· договорно-фиксированные — имеют согласованный эталон, условно установленную официальную цену золота и согласованный размер пределов допустимых отклонений рыночных котировок от паритетов.

2. Гибкие формы — у валют отсутствует официальный паритет:

· плавающие (свободно колеблющиеся) изменяются в зависимости от спроса и предложения;

· колеблющиеся изменяются от спроса и предложения, но корректируются валютными интервенциями Центральных банков стран.

Степень конвертируемости национальной валюты и уровень валютного курса, и другие валютные параметры, определяются на валютном рынке. На валютном рынке также складывается система взаимоотношений между различными экономическими субъектами. В качестве основных субъектов  выступают: транснациональные банки, коммерческие банки, торгово-промышленные и финансовые компании, центральные банки, биржи, международные и региональные организации, брокерские компании, частные лица и др.

При выходе на валютный рынок экономические субъекты преследуют различные цели:

· непрерывное осуществление международных расчетов (предприятия — клиенты банков);

· изменение структуры инвалютных резервов и их пополнение (коммерческие, Центральные банки);

· получение прибыли в виде разницы курсов валют и процентных ставок по различным долговым обязательствам (коммерческие банки, предприятия);

· хеджирование (страхование) от валютных и кредитных рисков;

· проведение валютной политики (центральные банки, Федеральная резервная система, казначейство);

· получение кредитов (банки и их клиенты).

Конъюнктура валютного рынка определяется сложившимися в данный момент спросом и предложением на иностранную валюту. Предложение валюты исходит от экспортеров, получивших валютную выручку за товары и услуги и стремящихся ее реализовать, торговых компаний, страховых обществ и банков, получивших валюту в уплату за фрахт, страхование грузов, брокерские и банковские комиссии. Спрос на валюту зависит от импортеров, которым предстоят платежи за товары и услуги и которые стремятся купить валюту; физических и юридических лиц, имеющих обязательства по уплате дивидендов, погашению займов, кредитов и др.

На современном этапе валютный рынок выглядит как совокупность национальных, региональных и мировых рынков, грани между которыми практически стерты. Однако первоначально валютный рынок формируется в форме национального валютного рынка.

Национальные валютные рынки изначально возникли в основных промышленно развитых странах, их формирование относят к середине XIX в. Этому способствовал ряд объективных предпосылок:

· развитие регулярных МЭО;

· высокая степень концентрации и централизации банковского капитала;

· формирование мировой валютной системы; установление корреспондентских отношений между банками;

· широкое распространение кредитных средств международных расчетов;

· развитие средств связи и информационных технологий, что упрощает и ускоряет контакты.

Под национальными валютными рынками принято понимать совокупность операций, осуществляемых по отношению к национальной валюте банками, расположенными на территории данной страны, по валютному обслуживанию резидентов и нерезидентов в данной стране. 

Под влиянием интернационализации мировой экономики, развития международного рынка ссудных капитала, совершенствования средств коммуникаций сформировались международные (региональные и мировые) валютные рынки.

Развитие мирового валютного рынка обусловлено тремя основными факторами:

· возросшим объемом валютных операций в условиях глобализации экономики;

· расширением валютной либерализации по мере отмены валютных ограничений по текущим и финансовым счетам платежного баланса;

· совершенствованием банковских технологий.

На таких рынках отсутствуют валютные ограничения, осуществляется огромное число сделок на значительные суммы, участвуют субъекты всех стран мировой экономики. На мировом валютном рынке доминирующие позиции занимает доллар США.

Валютные рынки делятся на организованные и неорганизованные. На организованных валютных рынках более половины всех валютных сделок осуществляется на валютных биржах, которые выступают как некоммерческие предприятия и главными задачами имеют мобилизацию временно свободных валютных ресурсов и организацию торгов. Такие рынки сложились в России и многих развивающихся странах.

Неорганизованный валютный рынок включает все внебиржевые валютные сделки, совершающиеся в большей степени непосредственно между банками, и поэтому он называется межбанковским. В промышленно развитых странах около 90% валютных сделок осуществляется на данном валютном рынке.

2. Сущность и формы валютной политики

В условиях рыночной экономики осуществляется рыночное и государственное регулирование МВО. Они дополняют друг друга.
Валютная политика — совокупность мероприятий, осуществляемых в сфере международных валютно-экономических отношений в соответствии с текущими и стратегическими целями страны. Ее цели: обеспечение устойчивого экономического роста, сдерживание безработицы, борьба с инфляцией, поддержание равновесия платежного баланса.

Юридическим оформлением валютной политики является валютное законодательство.

Одно из средств реализации валютной политики — валютное регулирование — регламентация государством внутренних и МВО страны с целью повышения их эффективности, совершенствования валютной системы с учетом принципов мировой валютной системы и обеспечения валютной стабилизации. 

Причины межгосударственного регулирования в форме координации валютной, кредитной и финансовой политики.

1. Усиление взаимозависимости национальных экономик в условиях глобализации мирохозяйственных связей.

2. Изменение соотношения между рыночным и государственным регулированием в пользу рынка в условиях либерализации мирохозяйственных связей.

3. Изменение соотношения сил в мировом хозяйстве: нет уже того лидерства США.

4. Огромные масштабы валютных, кредитных, фондовых рынков, которые отличаются нестабильностью.

Валютная политика подразделяется на структурную — совокупность долгосрочных мероприятий, направленных на изменение в валютной системе, реализуется в форме валютных реформ; и текущую — совокупность краткосрочных мер, направленных на оперативное регулирование валютного курса и валютных операций.

Формы валютной политики.

1. Дисконтная политика (учетная) — изменение учетной ставки Центрального банка, направленное на регулирование валютного курса и платежного баланса путем воздействия на международную миграцию капитала и динамику внутренних кредитов денежной массы и цен.

Повышение учетной ставки стимулирует приток капитала при пассивном платежном балансе, сдерживает отток национального капитала, повышает валютный курс.

В современных условиях эффективность дисконтной политики снижается из-за противоречия между внешнеэкономическими и внутриэкономическими целями. Повышение учетной ставки отрицательно влияет на экономику, находящуюся в состоянии застоя. Это мера, скорее, кратковременная.

2. Девизная политика и ее разновидность — валютная интервенция — метод воздействия на курс национальной валюты путем купли-продажи иностранной валюты (девиза). Для повышения курса национальной валюты Центральный банк продает, для снижения скупает иностранную валюту в обмен на национальную. Ее характерные черты — относительно крупные масштабы и сравнительно краткий период применения. Валютная интервенция осуществляется за счет официальных золотовалютных резервов или краткосрочных взаимных кредитов в Центральном банке.

3. Диверсификация валютных резервов — политика государства, банков, фирм, ТНК, направленная на регулирование структуры валютных резервов путем включения в их состав разных валют с целью обеспечить международные расчеты и защиту от валютных потерь. Обычно осуществляется путем продажи нестабильных валют и покупки более устойчивых, а также валют, необходимых для международных расчетов.

4. Регламентация режимов валютных паритетов и валютных курсов. Пример — европейская «валютная змея». Режим «валютного управления» («якорный») — прикрепление национальной валюты к ведущей иностранной валюте («якорной»), строгое регулирование денежной эмиссии в зависимости от объема официальных резервов в этой валюте.

5. Валютные ограничения. Как разновидность валютной политики преследуют следующие цели:

· выравнивание платежного баланса;

· поддержание валютного курса;

· концентрацию валютных ценностей в руках государства для решения текущих и стратегических задач.

6. Двойной валютный рынок — форма валютной политики, занимающая промежуточное место между режимами фиксированных и плавающих валютных курсов; введен в начале 70-х гг. в Бельгии, Италии, Франции. Его сущностью является деление валютного рынка на две части:

· официальный валютный курс — по коммерческим операциям и услугам;

· рыночный валютный курс — по финансовым (движение капитала, кредитов).

Заниженный курс по коммерческим сделкам используется для стимулирования экспорта товаров и выравнивания платежного баланса. Когда расхождения коммерческого и финансового курсов становятся значительными, Центральный банк осуществляет валютную интервенцию, чтобы их выровнять. 

7. Девальвация и ревальвация. Девальвация — снижение курса национальной валюты по отношению к иностранным валютам или международным валютным единицам, ранее к золоту. Ее объективная основа — завышение официального валютного курса по сравнению с рыночными. Ревальвация — повышение курса национальной валюты по отношению к иностранным валютам или международным валютным единицам.

8. Валютная интеграция, примером которой является создание Европейской валютной системы.

3. Сущность, функции и элементы мировой валютной системы

Совокупность денежных отношений, определяющих платежно-расчетные операции 

между национальными хозяйствами, называется валютными отношениями.

Чтобы регулировать возникшие валютные отношения между странами, необходима валютная система. Валютная система — совокупность денежно-кредитных отношений на базе интернационализации хозяйственной жизни и развития мирового рынка, закрепленная в международных договорных и государственно-правовых нормах.

По мере интернационализации хозяйственных связей формируются национальная, региональная и мировая валютные системы.

Первой возникла национальная валютная система — форма организации валютных отношений страны, сложившаяся исторически и закрепленная национальным законодательством, а также обычаями международного права. Национальная валютная система является составной частью внутренней денежной системы и определяется характерными чертами последней, но она относительно самостоятельна и выходит за национальные рамки.

Функции национальной валютной системы:

· формирование и использование валютных ресурсов;

· обеспечение внешнеэкономических связей страны;

· обеспечение оптимальных условий функционирования национального хозяйства.

Мировая и региональная валютные системы носят международный характер и обслуживают взаимный обмен результатами деятельности субъектов национальных экономик. Региональная валютная система — форма организации валютных отношений государств определенного региона, закрепленная в межгосударственных соглашениях и в создании межгосударственных финансово-кредитных институтов. Наиболее яркий пример — Европейская валютная система.

Мировая валютная система (МВС) — глобальная форма организации валютных отношений в рамках мировой экономики, закрепленная многосторонними межгосударственными соглашениями и регулируемая международными валютно-кредитными и финансовыми организациями.

МВС включает, с одной стороны, валютные отношения, с другой, — валютный механизм. Валютные отношения — это повседневные связи, в которые вступают частные лица, фирмы, банки на валютном и денежном рынках для осуществления международных расчетов, кредитных и валютных операций. Валютный механизм — правовые нормы и представляющие их инструменты как на национальном, так и на международном уровнях.

В качестве основных функций мировой валютной системы можно выделить:

· опосредование международных экономических связей;

· обеспечение платежно-расчетного оборота в рамках мировой экономики;

· обеспечение необходимых условий для нормального воспроизводственного процесса и бесперебойной реализации производимых товаров;

· регламентацию и координацию режимов национальных валютных систем;

· унификацию и стандартизацию принципов валютных отношений.

Современная МВС не выступает как нечто обособленное, а формируется исходя из взаимосвязи и взаимодействия национальных и международных валютных систем. С ростом интернационализации хозяйственной жизни грани между этими валютными системами постепенно стираются. Сбой отдельной национальной валютной системы может оказать негативное воздействие на региональные и мировую валютные системы. Национальные и международные валютные системы состоят из целого ряда схожих элементов. Однако различные задачи, функции и условия деятельности данных систем накладывают на их элементы определенную специфику.

В своем развитии МВС прошла несколько этапов. Каждый этап отличается основными принципами функционирования системы, но имеет определенную преемственность по отношению к предыдущему.

Таблица 14 - Основные элементы национальной и мировой 

валютных систем
	Национальная валютная система
	Мировая валютная система

	Национальная валютная единица 
	Резервные валюты и международные счетные валютные единицы 

	Условия конвертируемости национальной валюты
	Условия взаимной конвертируемости валют 

	Паритет национальной валюты 
	Унифицированный режим валютных паритетов 

	Режим валютного курса 
	Регламентация режимов валютных курсов 

	Валютные ограничения 
	Межгосударственное регулирование валютных ограничений 

	Регулирование использования международных кредитных средств обращения 
	Межгосударственное регулирование международной валютной ликвидности

	Регулирование внешнеэкономических расчетов, режим национального валютного и золотого рынка 
	Унификация форм международных расчетов, режим мировых валютных рынков и рынков золота 

	Состав и структура ликвидности страны 
	Унификация использования международных кредитных средств обращения 

	Национальные государственные органы, регулирующие валютные отношения страны 
	Международные организации, осуществляющие межгосударственное валютное регулирование 


Выделяют следующие этапы эволюции МВС :

1. Парижская валютная система (с 1867 г. по 20-е гг. XX в.).

2. Генуэзская валютная система (с 1922 г. по 30-е гг.).

3. Бреттон-Вудская валютная система (с 1944 г. по 1976 г.).

4. Ямайская валютная система (с 1976 по 1978 гг. по настоящее время).

Современный этап развития мировой валютной системы начинается с 1976 г., когда на совещании в Кингстоне (Ямайка) представители 20 стран достигли соглашения о реформировании мировой валютной системы. В 1978 г. Ямайские соглашения были ратифицированы большинством стран-членов МВФ. С этого момента вступают в силу принципы системы, которая получила название Ямайская валютная система.

Таблица 15 -  Эволюция мировой валютной системы

	Критерии
	Парижская

валютная

система с

1867 г.
	Генуэзская

валютная

система с

1922 г.
	Бреттон-Вудская валютная

система с 1944 г.
	Ямайская

валютная

система с

1976-1978 гг.
	Европейская валютная система с 1979 г. (региональная)

	1. База
	Золотомонетный стандарт
	Золотодевизный стандарт
	Золотодевизный стандарт
	Стандарт СДР
	Стандарт ЭКЮ (1979-1988 гг.); евро (с 1999 г.)

	2. Использование золота как мировых денег
	Золотые паритеты 

Золото как резервно-платежное средство. Кон​вертируемость валют в золото
	Конвертируе​мость доллара США в золото по официаль​ной цене
	Официальная

демонетизация

золота
	Объединение 20 официальных золотодолларовых резервов. Использование золота для частичного обеспечения эмиссии ЭКЮ, переоценки золотых резервов по рыночной цене

	3. Режим валютного курса
	Свободно колеблю​щиеся кур​сы в преде​лах золотых точек
	Свободно колеблющие​ся курсы без золотых точек (с 30-х годов)
	Фиксирован​ные паритеты и курсы (±075; ±1%)
	Свободный

выбор режима

валютного

курса
	Совместно плавающий валютный курс в пределах +2,25, ±15% с августа 1993 г. («европейская валютная змея»), с 1999 г. только для 4 стран, не присоединившихся к зоне евро

	4. Институ-циональная структура
	Конферен​ция
	Конференция, совещания
	МВФ — орган межгосударст​венного ва​лютного регу​лирования
	МВФ;

совещания в

верхах
	Европейский фонд валютного со​трудничества (1979-1993 гг.); Евро​пейский валютный институт (1994-1998 гг.); Европейский центральный банк (с 1 июля 1998 г.)


Составлено по: Международные валютно-кредитные и финансовые отношения: Учебник/под ред. Л.Н.Красавиной. – М.: Финансы и статистика, 2000.С. 63

В соответствии с данной системой валютные отношения строятся на основании следующих принципов.

1. Юридически завершена демонетизация золота: отменена его официальная цена, золотые паритеты, прекращен размен долларов на золото. По Ямайскому соглашению золото не должно служить мерой стоимости и точкой отсчета валютных курсов.

2. Центральным банкам разрешалось продавать и покупать золото как обычный товар по ценам «свободного» рынка.

3. Введен стандарт СДР (Special drawing rights — SDR, специальные права заимствования) вместо золотодевизного стандарта. СДР представляют собой международные условные счетные денежные единицы, которые могут выступать как международные платежные и резервные средства. Эмиссию СДР осуществляет МВФ. Они используются для безналичных международных расчетов путем записей на специальных счетах и в качестве расчетной единицы МВФ. В функции СДР входит: регулирование платежных балансов, пополнение официальных валютных резервов, соизмерение стоимости национальных валют.

Соглашение о создании этой новой международной валютной единицы подписано странами-членами МВФ в 1967 г. Первое изменение Устава МВФ, связанное с выпуском СДР, вошло в силу в 1969 г.

4. Резервными валютами официально признаны доллар США, марка ФРГ, фунт стерлингов, швейцарский франк, японская иена, французский франк;

5. Установлен режим свободно плавающих валютных курсов, т.е. их формирование на мировом валютном рынке на основе спроса и предложения;

6. Государствам разрешено самостоятельное определение режима валютного курса, пределы колебания курсов валют не регулируются.

7. Узаконено создание замкнутых валютных блоков, которые являются полноправными участниками международной валютной системы.

В результате Ямайской валютной реформы доллар фактически остается ведущим международным платежным и резервным средством, что обусловлено более мощным экономическим, научно-техническим и военным потенциалом США, их огромными заграничными инвестициями. Это определяет господствующую роль Соединенных Штатов в международных экономических, в том числе, валютно-кредитных и финансовых, отношениях.

Европейская валютная система: история становления. Эта специфическая валютная система существует в Европе. Она эволюционировала от координации валютной политики стран Европейского союза (ЕС) через создание общей расчетной единицы - экю - и совместное установление валютных курсов к единой денежной политике и единой европейской валюте евро. Европейская валютная система (ЕВС) прошла в своем развитии три основных этапа: 1) с начала 1950-х гг. до 1978 г., подготовительный; 2) с 1978 по 1999 гг., период действия кредитно-действенного механизма, осно​ванного на денежной системе - ECU и поддержании ва​лютного коридора; 3) с 1999 г., когда в большинстве стран ЕС стала использоваться единая валюта - евро (EUR) .
4. Балансы международных расчетов
Платежный баланс (балансовый счет международных операций) — это стоимостное выражение всего комплекса мирохозяйственных связей страны в форме соотношения показателей вывоза и ввоза товаров, услуг, капитала.
Балансовый счет международных операций — количественное и качественное стоимостное выражение масштабов, структуры и характера внешнеэкономических операций страны, ее участие в мировом хозяйстве. На практике пользуются термином «платежный баланс», а показатели валютных потоков по всем операциям обозначаются как платежи и поступления.

С бухгалтерской точки зрения платежный баланс всегда находится в равновесии. Но по его основным разделам либо имеет место активное сальдо, если поступления превышают платежи, либо пассивное — если платежи превышают поступления.

Разделы платежного баланса:

· торговый баланс — соотношение между вывозом и ввозом товаров;

· баланс услуг и некоммерческих платежей (баланс «невидимых» операций);

· баланс текущих операций — движение товаров, услуг, доходов от инвестиций и односторонние переводы;

· баланс движения капитала и кредитов;

· операции с официальными валютными резервами.

Соотношение стоимости экспорта и импорта товаров — это торговый баланс. Так как значительная часть внешней торговли осуществляется в кредит, есть различия между показателями торговли, платежей и поступлений, фактически произведенных за соответствующий период. Благодаря этому различию возникло понятие платежного баланса как соотношения произведенных денежных платежей и фактических поступлений в отличие от общего торгового баланса, порождающего соответствующие требования и обязательства с различными сроками погашения.

Пассивный торговый баланс считается нежелательным, и обычно оценивается как признак слабости мирохозяйственных позиций страны. Баланс услуг — платежи по транспортным перевозкам, страхованию, связи, международному туризму, обмену научно-техническим и производственным опытом, экспертным услугам, содержанию дипломатических, торговых и иных представительств за границей.

По методике МВФ выделяют особую позицию — односторонние переводы:

1. государственные операции — субсидии другим странам по линии экономической помощи, пенсии, взносы в международные организации;

2. частные операции — переводы иностранных рабочих, родственников на родину.

Перечисленные операции услуг вместе с движением доходов от инвестиций, сделками военного характера и односторонними переводами составляют «невидимые» операции, подразумевая, что они не относятся к экспорту и импорту товаров, т.е. осязаемым ценностям. В их составе выделяются три группы сделок: услуги, доходы от инвестиций, односторонние переводы. Применяют и термин «услуги и некоммерческие платежи».

Платежный баланс текущих операций — это торговый баланс и «невидимые» операции.

Баланс движения капитала и кредитов выражает соотношение вывоза и ввоза государственного и частных капитала, предоставленных и полученных международных кредитов. По экономическому содержанию эти операции делятся на две категории: международное движение предпринимательского и ссудного капитала.

Заключительные статьи платежного баланса отражают операции с ликвидными валютными активами, в которых участвуют государственные органы, в результате чего происходит изменение величины и состава официальных золотовалютных резервов.

При составлении платежного баланса возникают следующие проблемы.

1. Понятие резидента и нерезидента. Под резидентами принято понимать экономических агентов, центр экономических интересов которых находится в данной стране. Поэтому они не всегда являются гражданами страны.

2. Проблема определения сделки. Считается, что международные сделки, как правило, означают обмен. Различают четыре типа сделок (операций): продажа и покупки товаров и услуг против финансовых активов; бартер; продажа ценных бумаг за деньги, выплата коммерческих долгов и т.п.; односторонние переводы, т.е. предоставление или приобретение товаров и услуг либо финансовых активов без возмещения, на односторонней основе.

3. Проблема учета цен, так как существуют трансферты, внутрифирменные цены, коммерческая тайна и т.д.

4. Проблема фиксации момента сделки — заключение контракта или достижения соглашения, отгрузки товара, его доставки, прохождения таможенных процедур, выполнения услуг, начисления дохода или платежа.

Структура таблицы платежного баланса, рекомендуемой МВФ содержит более 100 видов операций, сгруппированных в отмеченные выше крупные статьи.

Классификация статей платежного баланса по методике МВФ

A. Текущие операции

Товары

Услуги

Доходы от инвестиции

Прочие услуги и доходы

Частные односторонние переводы

Официальные односторонние переводы

Итог:

B. Баланс текущих операций

C. Прямые инвестиции и прочий долгосрочный капитал

Прямые инвестиции

Портфельные инвестиции

Прочий долгосрочный капитал

Итог: А + В (соответствует концепции базисного баланса в США)

D. Краткосрочный капитал

E. «Ошибки и пропуски» 

Итог: А + В + С + D (соответствует концепции ликвидности в США)

F. Компенсирующие статьи

Переоценка золотовалютных резервов, распределение и использование СДР

G. Чрезвычайное финансирование

H. Обязательства, образующие валютные резервы иностранных официальных органов

Итог: A + B + C + D + E + F + G (соответствует концепции официальных расчетов в США)

I. Итоговое изменение резервов (СДР, резервная позиция в МВФ, кредиты МВФ, иностранная валюта, прочие требования).

Способы измерения сальдо платежного баланса

1. Концепция баланса текущих операций:

· исторически наиболее развитой формой международного обмена выступала внешняя торговля, расчеты по ней составляли главное содержание основных статей первых платежных балансов;

· с углублением МРТ все большую роль в международном обмене стали играть услуги;

· дефицит или актив внешней торговли отражает конкурентоспособность товаров страны на мировых рынках;

· более широко экономические связи страны с внешним миром отражает баланс текущих операций платежного баланса. Страна может, например, покрывать дефицит торгового баланса поступлениями от продажи лицензий, туризма или переводов иностранных рабочих;

· считается, что баланс текущих операций отражает величину реальных ценностей, которые страна передала за границу или получила оттуда в дополнение к ВВП.

2. Концепция базисного баланса:

· с развитием учета движения долгосрочного капитала и его более полного отражения в платежном балансе была выдвинута концепция базисного баланса;

· суть: выделение базисных устойчивых сделок, включаемых в основные статьи, которые характеризуют устойчивость во времени и невосприимчивость к колебаниям экономической конъюнктуры. Таковыми стали считать не только текущие операции, но и движение долгосрочного капитала; балансирующими операциями стали считать движение краткосрочного капитала и валютных резервов;

· по классификации МВФ сальдо базисного баланса определяется как сумма сальдо операций по группам А и В. Эта сумма должна уравновешиваться балансом операций, расположенных ниже группы В;

· в соответствии с концепцией актив текущих операций не столько уравновешивает движение капитала, сколько обеспечивает для этой цели приток валюты.

3. Концепция ликвидности: 

· ухудшение платежного баланса США в конце 50-х гг. и кризис доллара заставили американцев критически осмыслить методы составления платежного баланса и измерения его дефицита;

· пересмотрено отношение к движению краткосрочного капитала, особое значение придавалось ликвидным долларовым активам на руках иностранных частных лиц и официальных органов, что определило содержание и название нового подхода;

· концепция исходила из того, что доллар являлся резервной валютой и широко применялся как международное платежное и резервное средство. Считалось, что США должны быть всегда готовы к борьбе со спекуляцией долларами, а для этого необходимо знать, какова сумма ликвидных долларовых активов у нерезидентов;

· по классификации МВФ сальдо по концепции ликвидности с некоторыми оговорками (касающимися группы С) соответствует сумме сальдо операций по группам А + В + С + D, которые будут считаться основными, оно балансируется суммарной величиной сальдо по группам Е + F + G + Н, взятой с обратным знаком.

4. Концепция баланса официальных расчетов (принята в 1965 г.):

· исходная посылка — официальные валютные органы стран осуществляют валютную интервенцию для поддержания курсов своих валют в пределах ± 1% паритета, зафиксированного в долларах. С 1973 г. это вмешательство перестало быть регулярным; оно осуществляется, когда плавающий курс резко отклоняется от валютного паритета;

· с переходом на концепцию официальных расчетов краткосрочные обязательства США перед иностранцами стали рассматриваться не как угроза платежному балансу и доллару, а как поступление капитала, владельцы которого находят в стране выгодное поле для его приложения;

· в качестве балансирующих статей авторы концепции предложили рассматривать официальные резервы и специальные межправительственные операции;

· по классификации МВФ сальдо платежного баланса по концепции официальных расчетов выступает как итог по группам A + B + C + D + E + F + G, которые классифицируются как основные статьи; оно уравновешивается итоговой суммой операций по группе Н, т.е. официальными валютными операциями.

Платежный баланс Российской Федерации в I квартале 2010 г., по данным ЦБ России, испытывал на себе влияние разнонаправленных факторов. Улучшение конъюнктуры рынка основных товаров российского экспорта способствовало восстановлению положительного сальдо текущего счета на близком к докризисному уровне, было зафиксировано увеличение международных резервов. Профицит счета текущих операций в размере 33,3 млрд. долларов США в результате более чем трехкратного роста относительно сопоставимого периода прошлого года восстановился до уровня, близкого к докризисному (рисунок 7).

К платежному балансу тесно примыкает расчетный баланс, под которым понимается соотношение денежных требований и обязательств страны по отношению к внешнему миру. Различают расчетный баланс за определенный период и на определенную дату.

Расчетный баланс за определенный период является соотношением тех требований и обязательств, которые возникают за этот период, т.е. сколько страна должна получить и заплатить за это время. Этот вид расчетного баланса отличается от платежного баланса тем, что составляется наперед, чтобы знать, как сложатся требования и обязательства страны в будущие годы. Поэтому расчетный баланс за определенный период — это, прежде всего, инструмент прогнозирования.

Расчетный баланс за определенный период времени рассчитывается следующим образом. 

Факторы, влияющие на платежный баланс:

1. Процесс глобализации и либерализации экономики. В итоге поэтапного повышения уровня открытости национальной экономики, переговоров в ГАТТ/ВТО импортные пошлины промышленно развитых стран снизились с 1990-х гг. в 10 раз до 3—4% в начале 2000-х гг.

2. Неравномерность экономического и политического развития стран, международная конкуренция.
3. Циклические колебания экономики.
4. Рост заграничных государственных расходов. 

5. Финансовая глобализация. Она обгоняет глобализацию в других сферах экономики. Ежегодный темп роста международной миграции капитала (17%) обгоняет темп увеличения товарного экспорта (7%) и мировой валовый продукт (2,3%) в последнее десятилетие.

Чрезмерный вывоз капитала отвлекает средства, которые могли бы быть использованы для модернизации национальной экономики. На платежный баланс отрицательно влияет «бегство» капитала.

Основная причина «бегства» капитала — экономическая и политическая нестабильность, инфляция, недоверие к национальной валюте, неэффективная экономическая политика, кризисы, повышение рисков, высокие налоги.

6. Изменения в международной торговле товарами и услугами. Научно-техническая революция, рост интенсификации, переход на новую энергетическую базу вызывают структурные сдвиги в МЭО. Более интенсивной стала торговля готовыми изделиями, в том числе наукоемкими товарами, энергоресурсами. В начале 2000-х гг. доля высокотехнической продукции возросла до 20% мировой торговли.

Важное значение имеет то, что ТНК все более наращивают внутрифирменный товарообмен.

7. Влияние валютно-финансовых факторов на платежный баланс. Девальвация обычно поощряет экспорт, а ревальвация стимулирует импорт при прочих равных условиях. В ожидании снижения курса национальной валюты происходит смещение сроков платежей по экспорту и импорту: импортеры стремятся ускорить платежи, а экспортеры, напротив, задерживают получение вырученной иностранной валюты.

8. Отрицательное влияние инфляции на платежный баланс. Это происходит в случае, если повышение цен снижает конкурентоспособность национальных товаров, затрудняя их экспорт, поощряет импорт товаров и способствует «бегству» капитала за границу.

9. Чрезвычайные обстоятельства — неурожай, стихийные бедствия, катастрофы и т.д. отрицательно влияют на платежный баланс.

Платежный баланс издавна является одним из объектов государственного регулирования. 

Государственное регулирование платежного баланса — совокупность экономических, в том числе валютных, финансовых, денежно-кредитных мероприятий государства, направленных на формирование основных статей платежного баланса, а также покрытие сложившегося сальдо.

Странами с дефицитным платежным балансом обычно предпринимают следующие мероприятия: 

1. Дефляционная политика, которая направлена на сокращение внутреннего спроса, включает ограничение бюджетных расходов, замораживание цен и заработной платы. В аспекте регулирования платежного баланса дефляционная политика направлена на снижение цен и повышение конкурентоспособности товаров и услуг.

2.. Девальвация. Стимулирует экспорт товаров лишь при наличии экспортного потенциала конкурентоспособных товаров и услуг и благоприятной ситуации на мировом рынке.

3. Протекционистские меры. Например, валютные ограничения — блокирование инвалютной выручки экспортеров, лицензирование продажи иностранной валюты импортерам, сосредоточение валютных операций в уполномоченных банках — для уменьшения дефицита платежного баланса путем ограничения экспорта капитала и стимулирования его притока, сдерживания импорта товаров.

4. Финансовая и денежно-кредитная политика. Используются бюджетные субсидии экспортерам, протекционистское повышение импортных пошлин, отмена налога с процента, выплачиваемых иностранным держателям ценных бумаг в целях притока капитала в страну.

5. Специальные меры государственного воздействия на платежный баланс в ходе формирования его основных статей — торгового баланса, «невидимых» операций, движения капитала. Важным объектом регулирования является торговый баланс.

При активном платежном балансе государственное регулирование направлено на устранение нежелательных последствий чрезмерного активного сальдо. С этой целью рассмотренные выше методы — финансовые, кредитные, валютные и другие, а также ревальвация валют — используются для расширения импорта и сдерживания экспорта товаров, увеличения экспорта капитала и ограничение их импорта.

Методы балансирования платежных балансов.

1. Традиционно используются иностранные займы и ввоз капитала. Речь идет о временных методах балансирования платежного баланса, так как страны-должники обязаны выплачивать проценты и дивиденды, а также сумму займов.

2. Для покрытия дефицита платежного баланса МВФ предоставляет резервные (безусловные) кредиты. Их объем невелик и распределяется неравномерно по странам в пределах 25% их квот (взносов). Кредиты сверх этой резервной позиции обусловлены жесткими требованиями проведения стабилизационных программ МВФ.

3. К временным методам покрытия дефицита платежного баланса относятся также льготные кредиты, полученные страной по линии иностранной помощи.

4. Окончательным методом балансирования платежного баланса служит использование официальных валютных и золотых резервов.

5. Окончательным средством погашения дефицита платежного баланса служит также иностранная помощь в форме субсидий и даров. 
ТЕМА 11. МЕЖДУНАРОДНЫЙ РЫНОК РАБОЧЕЙ СИЛЫ И ЕГО РЕГУЛИРОВАНИЕ
1. Сущность и теории международной миграции Международная миграция рабочей силы представляет собой процесс перемещения трудовых ресурсов из одной страны в другую 

с целью трудоустройства на более выгодных условиях, чем в стране происхождения. Помимо экономических мотивов процесс международной миграции обусловливается также соображениями политического, этнического, культурного, семейного, и иного характера. Таким образом, международная миграция рабочей силы является частью более широкого явления - международной миграции населения, когда данный процесс не связан прямо с трудоустройством.
Международная миграция включает две основные составляющие: эмиграцию и иммиграцию. Под эмиграцией понимается выезд из страны на постоянное место жительства, под иммиграцией - въезд в страну на постоянное место жительства. Международная миграция включает также процесс репатриации - возвращение в страну происхождения ранее выехавших из нее граждан.

Международные мигранты подразделяются на пять основных категорий:

- иммигранты и неиммигранты, легально допущенные в страну (в России проживает 12,2 млн. мигрантов, что составляет 8,6% от всего населения страны.)

- работники-мигранты по контракту (по данным ФТС, в 2010 г. в секторе коммунальных услуг задействовано только 38,3 тыс. иностранцев, то есть при грубых подсчетах — менее 10% от общего числа занятых в этой сфере. ЖКХ — редкий случай, когда официальные данные близки к реальному положению вещей, в ЖКХ мигранты занимают 7% рабочих мест.)

- нелегальные иммигранты. Почти все индустриальные страны имеют у себя нелегальных иммигрантов. Часть из них проникают через границу, другие остаются в чужой стране с просроченными визами; обычно они замещают рабочие места, находящиеся на низшей ступени трудовой иерархии; (Квота эмигрантов в России на 2010г.= 1,9 млн., а легально трудится только 1,4 млн. рабочих и 1,1 млн. из них — выходцы из СНГ. Это официальные цифры, они далеки от реальных, которые должны включать нелегалов. В 2010 г. в страну прибыло 11,3 млн. иностранных граждан, из которых почти 8 млн. человек — из стран СНГ. Лидируют граждане Украины, Узбекистана и Казахстана.)

- лица, просящие убежища. Просьбы об убежище люди направляют по политическим мотивам, а также в силу тяжелого экономического положения в своих странах; 

- беженцы. Большинство сегодняшних беженцев являются жертвами войн. Обычно они живут в специальных лагерях, находящихся под опекой ООН или частных агентств. По оценкам, лишь менее 1% беженцев расселяются в развитых странах Запада. (ЕВРОСТАТ. Две трети просьб о предоставлении статуса беженца, поданные в странах Европейского союза в 2009 году, не были удовлетворены. В 2009 году было подано 299 500 просьб о предоставлении статуса беженца, в 166.900 (73%) из которых было отказано. Только 12% от общего числа перемещенных лиц получили этот статус. 260.000 прошений о предоставлении беженского статуса были поданы выходцами из Афганистана, России, Сомали и Косова.)

Международная миграция рабочей силы - это объективный процесс, присущий рыночной экономике. Он так же объективен, как процесс перелива капитала между странами, развития внешнеторговых связей, международной экономической интеграции. Трудовые ресурсы в соответствии с рыночными законами ищут себе наиболее выгодное применение, дающее максимальную эффективность.

Существует несколько теорий, объясняющих причины и направленность международных миграционных процессов. Наиболее распространенный концептуальный подход исходит из классической теории и, в частности, из представления о соотношении факторов «выталкивания» и «притяжения» населения и рабочей силы как главных движущих силах данного процесса. Согласно классической (Е. Равенштайн, А. Люис, Дж. Фей, Г. Ранис) и неоклассической теории (Дж. Харрис, М. Тодаро) избыточные трудовые ресурсы мигрируют из преимущественно сельских районов с низкой предельной производительностью в более развитые урбанизированые районы. Часто решения о миграции объясняются  индивидуальными представлениями о более благополучных районах и странах, а не фактическим положением вещей. Этим, например, экономисты-неоклассики объясняли миграционные потоки в урбанизированные районы с высокой безработицей.

В отличие от классических теорий приверженцы исторических и структуралистских концепций объясняют миграцию экономическим и политическим неравенством различных субъектов (стран, регионов, предприятий, индивидов), когда более сильные субъекты определяют направленность миграционных потоков в выгодном им направлении. Эти же теории признают важность таких факторов, как этнические и семейные связи среди мигрантов, роль государственного регулирования в данной области.

В реальной жизни все перечисленные подходы и объяснения дополняют друг друга и взаимопереплетены.

Говоря о сопоставимости человеческих ресурсов с другими экономическими ресурсами на международных рынках, важно отметить и их особенности. Они отражают специфику товара «рабочая сила», который является не только объектом, но и субъектом международных экономических отношений в данной сфере. Кроме того, процесс международной миграции оказывает не только экономическое, но и многоплановое социальное, демографическое и социально-психологическое влияние как на страны-доноры, так и на принимающие страны.

Использование иностранной рабочей силы приносит существенные выгоды странам, иммиграции.

Во-первых, вследствие притока иностранных рабочих, обладающих высокой мобильностью, облегчаются структурные (отраслевые и региональные) изменения в экономике страны.

Во-вторых, существенна экономия принимающих стран на обучении прибывающих рабочих и специалистов. 

В-третьих, иностранная квалифицированная рабочая сила оплачивается ниже национальных кадров, в результате чего фирмы экономят на издержках и повышается конкурентоспособность производителей или продукции.

В-четвертых, велика роль иммигрантов в омоложении структуры трудовых ресурсов промышленно развитых стран, имеющих тенденцию к старению. 

В-пятых, иммигранты, расширяя емкость внутренних товарных рынков, стимулируют рост производства и дополнительную занятость в стране пребывания, а аккумулированные на их счетах в сберкассах значительные суммы денег могут быть использованы как дополнительный источник накопления принимающей страны.

В-шестых, иностранные рабочие часто служат амортизатором между работодателями и национальными кадрами в периоды кризисов, так как их увольняют первыми.

В-седьмых, иммигранты во многих странах заполняют вакансии, на которые нет претендентов среди местного населения. Неквалифицированные работники из Турции и Северной Африки составляют 60-80% иммиграции в ФРГ и Франции. На тяжелую работу охотно нанимаются индонезийцы в Малайзии, боливийцы в Аргентине. Более того, некоторые отрасли производства, дающие в том числе и экспортный доход для страны, не выжили бы без иммигрантов. В числе примеров - горнорудная промышленность ЮАР, сельскохозяйственные плантации в Доминиканской Республике и Испании, каучуковая и резиновая промышленность Малайзии.

Вместе с тем, иммиграция порождает в принимающих странах и ряд проблем и противоречий:

- обостряется ситуация на национальном рынке труда;

- вследствие роста предложения на рынке труда усиливается тенденция к снижению цены рабочей силы, в том числе и национальной;

- провоцируются национальные и этнические конфликты между коренным населением и иммигрантами (Доля русскоговорящих мигрантов еще несколько лет назад составляла 90 %, но поток славянских, русскоязычных приезжих стремительно снижается, и в 2010 году уже 30% гастарбайтеров и беженцев не говорят по-русски. Определенную угрозу представляет и тот факт, что подавляющее большинство мигрантов исповедуют ислам, и уровень ассимиляции их на новом месте жительства остается мизерным.)

Неоднозначны последствия миграционных процессов и для стран эмиграции. Положительным в отдающих странах является то, что:

- эмиграция облегчает положение на внутреннем рынке труда;

- после работы за границей в страну возвращаются обученные, более квалифицированные рабочие, вносящие динамизм в экономическое развитие страны;

- для многих стран эмиграции переводы валютных средств эмигрантов становятся важным источником получения валюты. 

(«По данным того же Всемирного банка Россия уже сегодня после США второй импортер рабочей силы. Третий по объему канал миграции в мире – это поток Украина – Россия (на первом месте Мексика – США, на втором – Россия – Украина). Обмен гражданами между Россией и Украиной к 2010 году стал, по утверждению Всемирного банка, уже масштабнее, чем эмиграция из Бангладеш в Индию и из Турции в Германию», - подчеркнул академик Примаков, отметив, что при этом «с каждым годом между странами-донорами и реципиентом-Россией становится все меньше общего в плане культуры, языка и менталитета».).

Вместе с тем эмиграция наносит своим странам и экономический ущерб. Потеря части трудовых ресурсов в наиболее трудоспособном возрасте приводит к старению возрастной структуры населения, теряются затраты на общеобразовательную и профессиональную подготовку эмигрантов. Особенно отрицательны последствия оттока квалифицированных специалистов и ученых. Однако «утечка мозгов» в большинстве случаев прекращается, когда экономическое положение страны улучшается. 

2. Государственное регулирование миграционных процессов

На национальном уровне регулирование миграции осуществляется следующими органами: 

· Министерством труда (следит за использованием иностранной раб. силы); 

· Министерством юстиции (служба по иммиграции, и др. службы пограничного контроля); 

· Министерством иностранных дел (консульское управление выдает въездные визы); 

· национальными миграционными службами; 

· посредническими миграционными фирмами. 

Основные методы регулирования международной миграции рабочей силы: 

Административно-правовые: 

· меры национального законодательства, определяющие юридический, политический и профессиональный статус иммигрантов в данной стране; 

· действие национальных служб иммиграции в т.ч. контроль за въездом в страну иммигрантов, выдача разрешений на въезд, на работу, на время пребывания иммигрантов в стране…) 

· меры межправительственных соглашений регулирования миграции рабочей силы. 

Экономические: 

· осуществление вербовки иностранных рабочих – предоставление работы, сравнительно высокого уровня зарплаты, жилья и медобслуживания, получение квалификации и образования; 

· привлечение к вербовке иммигрантов частный посредников; 

· выдача лицензий, позволяющих вербовать работников за границей. 

Обычно государственное регулирование осуществляется через принятие финансируемых из бюджета программ, направленных на ограничение притока иностранной рабочей силы (иммиграции) либо на стимулирование мигрантов к возвращению на родину (реэмиграции). 

Регулирование иммиграции заключается в том, что государство не препятствует въезду тех категорий работников, которые нужны в данной стране, ограничивая въезд всем остальным. Перечень желательных иммигрантов варьируется от страны к стране, но обычно они относятся к одной из следующих категорий: 

· работники, готовые за минимальную плату выполнять тяжелую, вредную, грязную и неквалифицированную работу; 

· специалисты для новых и перспективных отраслей – программисты, узкоспециализированные инженеры, банковские служащие; 

· представители редких профессий – реставраторы картин, огранщики алмазов, врачи, практикующие нетрадиционные методы лечения; 

· специалисты с мировым именем – музыканты, артисты, ученые, спортсмены, врачи, писатели; 

· крупные бизнесмены, переносящие свою деятельность в принимающую страну, инвестирующие капитал и создающие новые рабочие места. 

Основные черты иммиграционного законодательства: 

 - профессиональная квалификация. Устанавливаются жесткие требования к уровню образования и стажу работы по специальности; 

 - ограничения личного характера. Предъявляются жесткие требования к состоянию здоровья иммигранта, политическому и социальному облику, устанавливается возрастной ценз (обычно 20-40 лет); 

- количественное квотирование (устанавливается максимальное количество иммигрантов). Количественные квоты могут вводится в рамках всей экономики в целом, определяя максимальную долю иностранной рабочей силы в числе всех трудовых ресурсов, в рамках отдельных отраслей, отдельных предприятий, либо как ограничение на общее количество иммигрантов, приезжающих в страну в течение одного года. (квота эмигрантов в России на 2010г. равна 1,9 млн.);

- финансовые ограничения, обеспечивающие сокращение численности иммигрантов;

- временные ограничения. Устанавливаются максимальные сроки пребывания иностранных работников на территории страны, по истечении которых они должны покинуть страну или получить разрешение на продление своего пребывания в стране; 

- географические приоритеты. Законодательно устанавливается географическая и национальная структура иммиграции, которая регулируется с помощью количественных квот на въезд иммигрантов из определенных стран;

- запреты. Явные и скрытые запреты нанимать иностранную рабочую силу обычно содержатся в законах о профессиях, которыми иностранцам заниматься запрещено. (27 ноября 2010г.  правительство РФ издало постановление, в соответствии с которым запрещается в 2011 году использовать иностранных работников в розничной торговле алкоголем, лекарствами, торговле на рынках и в палатках, а также в розничной торговле вне магазинов.)

Запрет на профессии: Администратор суда, Атташе, Аудитор Счетной палаты Российской Федерации, Бортмеханик, Бортоператор (первый, второй), Бортоператор грузовых самолетов, Бортпроводник, Бортрадист, Бортштурман, Ведущий инспектор в аппарате Счетной палаты Российской Федерации, Ведущий специалист в Администрации Президента Российской Федерации, Ведущий специалист в Аппарате Совета Федерации Федерального Собрания и т.д.

Законодательно устанавливаются санкции за нарушение порядка иммиграции, которые могут накладываться как на самих мигрантов, так и на тех, кто помогает им незаконно въехать в страну или нанимает на работу. 

Традиционные государственные меры реэмиграции заключаются в следующем: 

2. Программы стимулирования реэмиграции. Они включают широкий круг мероприятий, начиная от мер по принудительной репатриации незаконных иммигрантов до оказания материальной помощи иммигрантам, желающим вернуться на родину. Однако эффективность этих программ достаточно низкая.

3. Программы профессиональной подготовки иммигрантов. Предполагается, что получив образование в развитой стране, иммигранты могут рассчитывать на более престижную и высокооплачиваемую работу у себя на родине. Однако интерес иммигрантов к этим программам оказался довольно низким, т.к. они не давали гарантий трудоустройства после возвращения на родину. 

4. Программы экономической помощи странам массовой эмиграции. Развитые страны заключают соглашения со странами-экспортерами рабочей силы об инвестициях части переводов работников на родину и части государственных средств в создание новых предприятий в развивающихся странах.

Вопросы для обсуждения

1) Как миграционные процессы влияют на экономику современной России?

2) Что собой представляет МОМ?

3) Какие теории международной миграции вы знаете?


Планы практических занятий и задания самосоятельной работы

Тема 1. Современная мировая экономика. 

Характеристика групп стран мировой экономики

1. Понятие о мировой экономике. Субъекты мировой экономики.

2. Формирование мировой экономики. Основные этапы ее рзвития.

3. Современные тенденции развития мировой экономики.

4. Типология стран мира. Основные типы государств в мировой экономики и их классификация.

5. Развитые страны в мировой экономики.

6. Развивающиеся страны в мировой экономике.

7. Особенности  развития стран с переходной экономикой.

Понятия и термины

Мировая экономика

Торгуемые и неторгуемые продукты и факторы

Международные экономические отношения

Международная (мировая) торговля товарами и услугами

Международное движение капитала

Международная миграция рабочей силы

Международный обмен знаниями

Международные валютно-расчетные отношения

Мировой (всемирный) рынок товаров и услуг

Международное движение экономических ресурсов (факторов производства)

Развитые экономики

Развивающиеся экономики

Переходные экономики

Паритет покупательной способности (ППС)

Индекс человеческого развития (ИЧР)

Экономическое и социальное развитие 

Догоняющее развитие

Вопросы для самостоятельной работы студентов

1. Чем отличаются широкое и узкое определение термина «мировая экономика»?

2. Какие формы МЭО вам известны?

3. Что характерно для современного этапа развития мирового хозяйства?

4. Чем паритет покупательной способности отличается от обменного курса?

5. Как рассчитывается индекс человеческого развития?

6. Почему немногочисленна группа развитых стран?

7. Каковы шансы России войти в группу развитых стран?

8. Приведите примеры успехов догоняющего развития.

Темы рефератов

1. Постиндустриализация как основная тенденция мировой экономики.

2.  Влияние глобализации на выбор стратегии национальной экономики.

3.  Теоретические воззрения на глобализацию в российской и зарубежной научной экономической литературе.
4. Роль и место ипотечного рынка в экономике США.

5. Промышленно-ресурсный потенциал экономики Китая.

6. Развивающиеся страны в мировой экономике: тенденции и проблемы.
Проблемы для обсуждения и дискуссии

1. Основные методологические подходы к типологии стран мира и ее варианты.

2. Экономическая динамика России.

3. Национальная модель социально-экономического развития: пример России.

Тема 2. Транснациональные корпорации в мировой экономике. Наднациональные экономические организации как акторы и регулирующие институты в мировой экономике

1. Сущность, этапы эволюции и формы международных корпораций

2. Роль транснациональных корпораций в мировой экономике

3. Становление, эволюция и современная система межгосударственного регулирования мирохозяйственных связей

4. Функции и классификация международных организаций

Понятия и термины

Глобализация экономики

Интернационализация экономики

Экспортная квота

Регионализация

Международная экономическая интеграция

Интеграционное объединение

Транснациональная корпорация (ТНК)

Транснационализация

Международное производство

Либерализация экономической деятельности (дерегулирование)

Социальная сфера

Финансовый сектор

Реальный сектор

Постиндустриализация

Первичный сектор экономики

Вторичный сектор экономики

Третичный сектор экономики

«Новая экономика»

Венчурный бизнес

Теневая экономика

Вопросы для самостоятельной работы студентов
1. Приведите примеры глобализации экономики России.

2. Что российская экономика выиграла и что проиграла от глобализации?

3. Почему международная экономическая интеграция идет не между всеми странами мира одновременно, а преимущественно в границах регионов?

4. Какие из международных экономических организаций можно отнести к интеграционным объединениям: ОПЕК, МЕРКОСУР, ОЭСР?

5. Какие российские ТНК вам известны?

6. Почему в мире идет либерализация (дерегулирование) хозяйственной жизни?

7. К чему приводит усиление роли финансов в мире?

8. Назовите основные черты постиндустриальной экономики.

9. Почему теневая экономика так распространена в России?

Темы рефератов

1. Транснациональная деятельность российского бизнеса в начале нового тысячелетия: тенденции, проблемы, перспективы

2. Становление новой архитектуры мировой экономики в посткризисный период

3. Роль МВФ в регулировании международных валютно-кредитных отношений

4. Важнейшие аспекты взаимодействия России с ВТО

Проблемы для обсуждения и дискуссии

1. Последствия голобализации для России

2. Постинидустриализация в России: развитие, особенности, противоречия.
3. Реальный и финансовый секторы в экономики России.
4. Теневая экономика в России


Тема 3. Интеграционные процессы в мировой экономике

1. Формы и этапы интеграционных объединений стран мира.

2. Европейский Союз как экономическое объединение высшего уровня международной интеграции.
3. Интеграционные группировки в Америке.

4. Интеграционные процессы в странах Азии.

5. Экономическая интеграция на постсоветском пространстве. 

Понятия и термины

Зона свободной торговли

Таможенный союз

Общий рынок

Экономический и валютный союз

Полная интеграция

Европейское сообщество по атомной энергии (Евратом)

Европейский союз (ЕС)

Североамериканская зона свободной торговли (НАФТА)

Южноамериканский общий рынок (МЕРКОСУР)

Общеамериканская зона свободной торговли (ФТАА)

Южноамериканское сообщество наций

Ассоциация стран Юго-Восточной Азии (АСЕАН)

Восточноазиатское сообщество (ВАС)

Азиатско-Тихоокеанское экономическое сотрудничество (АТЭС)

Содружество Независимых Государств (СНГ)

Евразийский экономический союз (ЕАЭС)

Вопросы для самостоятельной работы студентов
1. Назовите формы экономической интеграции и их отличительные признаки.

2. Дайте характеристику институциональной структуры ЕС, ее особенностей, характера и функций, выполняемых отдельными административными и иными органами.

3. Рассмотрите цели, направления и достижения интеграционных процессов в рамках НАФТА.

4. Назовите цели, направления, достижения интеграционных тенденций в рамках МЕРКОСУР. Какие дезинтегрирующие факторы негативно сказываются на углублении интеграционных тенденций в МЕРКОСУР?

5. Определите цели, направления и возможности реализации проекта ФТАА.

6. Каковы цели, перспективы и проблемы формирования Сообщества АТЭС?

7. Почему интеграционные тенденции в рамках СНГ нередко называют квазиинтеграцией?

8. Дайте характеристику Союзного государства России и Белоруссии, ЕврАзЭС, ЕАЭС. 

Темы рефератов

1. Интеграционное сотрудничество в Африке.

2. Особенности интеграционных процессов на постсоветском пространстве и их перспективы (экономический аспект).
3. БРИКС: возможности и риски.
Проблемы для обсуждения и дискуссии

1. Европейский Союз: цели и направления деятельности, проблемы в реализации намеченных целей.

2. ЕАЭС: структура, цели и направления деятельности, проблемы и возможности их решения.
Тема 4. Международное разделение труда как материальная основа мировой экономики. Ресурсный потенциал и отраслевая структура мировой экономики

1. Сущность, факторы становления и развития международного разделения труда (МРТ).

2. Показатели развития МРТ. Международная специализация и кооперирование производства.

3. Природно-ресурсный потенциал мировой экономики. 

4. Проблемы демографического развития стран мира. Трудовые ресурсы мировой экономики.

5. Научно-технический потенциал современной мировой экономики.

6. Отраслевая структура мировой экономики: особенности и динамика.

Понятия и термины

Международное разделение труда

Отрасль международной специализации

Предметная специализация

Подетальная специализация

Сервисная специализация

Международная кооперация

Природные ресурсы

Природная рента

Сельскохозяйственные угодья

Водные ресурсы

Рекреационные ресурсы 

Трудовые ресурсы

Человеческий капитал

Демографический переход

Демографическая нагрузка

Трудовые ресурсы

Экономически активное население (рабочая сила)

Предстоящая продолжительность жизни

Уровень (норма) безработицы

Предпринимательский ресурс

Научные ресурсы

Образовательные ресурсы

Болонский процесс

Информационные ресурсы

Информационно-коммуникационные отрасли (ИКТ)

Вопросы для самостоятельной работы студентов
1. Согласны ли вы с идеей Адама Смита, что экономическое развитие зиждется на разделении труда?

2. В чем суть международного разделения труда?

3. Какие отрасли называют отраслями международной специализации? Приведите их примеры для отдельных стран мира

4. Почему международная кооперация является следствием международного разделения труда?

5. Как вы оцениваете уровень участи России в международном разделении труда? 

6. Насколько оправданной является гипотеза о скором истощении минеральных ресурсов мира?

7. Что такое природная рента и как она образуется?

8. Почему Великобритании выгоднее импортировать каменный уголь из ЮАР?

9. По каким видам природных ресурсов Россия занимает лидирующие позиции в мире?

10. Каковы перспективы роста добычи в мире различных видов топливных ресурсов?

11. Как страны с большими запасами полезных ископаемых распоряжаются ими? Приведите примеры эффективного и неэффективного использования странами своих больших запасов минерального сырья.

12. В каких странах максимальные и минимальные показатели обеспеченностью пашней на душу населения?

13. Какие страны входят в шестерку стран мира, на долю которых приходится 50% запасов гидроэнергоресурсов?

14. В чем суть демографического перехода? Какие стадии (этапы) демографического перехода вам известны?

15. Как изменялась численность населения России в ХХШ веке? В чем причины этих демографических процессов?

16. Почему в России безработица выше, чем в США, хотя темпы роста ее экономики выше, а население даже сокращается?

17. Что такое Болонский процесс?

18. Какие показатели можно использовать для характеристики научных, образовательных и информационных ресурсов страны?

19. Каковы положительные и отрицательные последствия неравенства в доходах и расходах?

Темы рефератов

1.  Россия в системе МРТ.

2.  Современные западные теории модернизации МРТ.

3. Целевой научно-технический  образовательный капитал на Западе и в России.

4. Конкурентная борьба в ведущих отраслях мировой экономики (на примере автомобильной, химической и др.).

5. Мировой кризис и глобальные перспективы энергетических рынков.
Проблемы для обсуждения и дискуссии

1. Современное международное разделение труда и его критика со стороны антиглобалистов.

2. Почему Россия недостаточно использует свой человеческий капитал?

3. Экономические последствия уменьшения роли природных ресурсов в мировой экономике.

4. Последствия уменьшения роли природных ресурсов в мире для России.

5. Изъятие обществом природной ренты в мире и России.

6. Каковы характерные черты российских предпринимателей?

7. Каковы последствия сильного расслоения по доходам и расходам в России?

Тема 5. Система современных международных экономических отношений

1. Структура и субъекты МЭО.

2. Механизм реализации МЭО.

3. Формы МЭО.

4. Мировая торговля как ведущая форма МЭО. Особенности мировой торговли товарами и услугами. 

5. Внешнеторговая политика: понятие и виды, инструменты. 

Понятия и термины

Показатель открытости национальной экономики (экспортная квота)

Внешнеторговая политика

Режим наибольшего благоприятствования

Национальный режим

Таможенно-тарифная система

Таможенная пошлина

Таможенный тариф

Нетарифные ограничения

Экспортная политика

Вопросы для самостоятельной работы студентов
1. Назовите основные тенденции развития мировой торговли товарами в 1980-2000-е гг., в начале ХХI века

2. В чем сущность и причины изменения товарной структуры мирового экспорта?

3. Каково географическое распределение мирового товарного экспорта?

4. Перечислите тенденции развития мировой торговли услугами в 1980-2000-е гг., в начале ХХI века. 

5. Какова роль и место России в современной международной торговле?

6. В чем сущность режима наибольшего благоприятствования?

7. Каково соотношение между протекционизмом и либерализацией в современной внешнеторговой практике мира в целом, отдельных групп стран и отдельных стран?

8. Перечислите функции и виды таможенных пошлин и таможенного тарифа.

9. Какие изменения произошли в современной таможенно-тарифной системе мира за последние десятилетия?

10. Что такое нетарифные ограничения (НТО)? Какие существуют группы НТО?

11. Перечислите основные инструменты экспортной политики.

Темы рефератов

1. Формальные и неформальные методы исследования международных экономических отношений.

2. Трансформация и эволюция международных экономических отношений.

3. Мировой финансово-экономический кризис: истоки, последствия, механизм управления.

Проблемы для обсуждения и дискуссии

1. Внешнеторговая политика зарубежных стран: цели, основные направления развития. Основные внешнеторговые режимы в мировой практике.

2. Современная таможенно-тарифная система мира: инструменты изменения.

3. Нетарифные ограничения: понятие, классификация в соответствии с правилами ВТО и особенности.

4. Инструменты политики стимулирования экспорта товаров. Их виды и роль во внешнеторговой политике. Демпинг как средство стимулирования экспорта товаров: цели, виды и условия осуществления. Антидемпинговое регулирование.
Тема 6. Финансовые ресурсы мировой экономики. 

Балансы международных расчетов

1. Понятие, источники и виды финансовых ресурсов мира. Мировые рынки капитала. 

2. Сущность, показатели и методы классификации статей платежного баланса
3. Факторы, влияющие на платежный баланс

4. Регулирование платежного баланса

Понятия и термины

Финансовые ресурсы мира

Капиталообразование

Норма валового сбережения

Норма валового накопления

Мировой финансовый рынок

Горячие деньги

Мировые финансвые центры

Офшорные зоны

Прямые инвестиции

Портфельные инвестиции

Помощь развитию

Платежный баланс

Сальдо платежного баланса

Счет текущих операций

Резервная валюта

Внешний долг

Урегулирование внешней задолженности

Резервные валюты

Золотовалютные резервы

Международные резервы

Вопросы для самостоятельной работы студентов
1. Какой сымл деления капитала на финансовый и реальный?

2. Каковы критерии деления мирового рынка капитала на ряд рынков капитала?

3. Почему наибольший объем из всех рынков капитала имеет валютный?

4. Какие ценные бумаги вращаются на фондовом рынке?

5. Какие страны являются основными реципиентами официальной помощи развитию?

6. Что такое платежный баланс? Для чего он составляется?

7. Какова цель публикации Международным валютным фондом платежных балансов?

8. В чем заключается специфика платежных балансов США, других развитых стран, России и развивающихся государств?

9. Что такое внешний долг? Каковы источники его формирования?

10. Как можно охарактеризовать современное состояние внешнего долга?

11. Какую роль выполняют мировые резервы в мировой экономике и международных экономических отношениях?

12. Каковы функции и структура золотовалютных резервов государства?

Темы рефератов

1. Платежный баланс России и его структура.

2. Диверсификация валютных резервов как один из методов регулирования платежного баланса.

Вопросы для обсуждения и дискуссии

1. Валютный рынок мира.

2. Фондовый рынок мира.

3. Современное состояние платежного баланса развитых и развивающихся стран.

Тема 7. Сущность, структура и динамика международного движения капитала. Валютный рынок и мировая валютная система
1. Сущность, этапы и показатели развития международной миграции капитала.

2. Общая характеристика миграции капитала в предпринимательской форме.

3. Миграция ссудного капитала и становление мирового рынка ссудного капитала.

4. Валюта, валютный курс, валютные риски.

5. Сущность и формы валютной политики.

6. Сущность, функции и элементы мировой валютной системы.

Понятия и термины

Международное (трансграничное) движение капитала

Бегство капитала

Мировая валютная система

Валюта

Девиз

Свободно используемые валюты

Резервные (ключевые) валюты

Золотой паритет валюты

Девальвация

Валютная политика

Формы валютной политики

Девизная политика

Финансовая стерилизация

Учетная (дисконтная) политика

Диверсификация валютных резервов

Двойной валютный рынок

Режим валютного курса

Фиксированный режим валютного курса

Плавающий режим валютного курса

Режим «управляемого плавания»

Валютное управление 

Конвертируемость (обратимость) валюты

Частично конвертируемая валюта

Внешняя конвертируемость (обратимость) валюты

Внутренняя конвертируемость (обратимость) валюты

Долларизация (валютизация) экономики

Валютный рынок

Вопросы для самостоятельной работы студентов
1. Каковы основные предпосылки международного движения капитала?

2. Назовите основные формы экспорта капитала.

3. Почему развитые страны являются не только главными экспортерами, но и импортерами капитала?

4. Почему велико бегство капитала из России?

5. Почему в мире не существует общепринятой теории вывоза капитала?

6. Опишите основные модели прямых инвестиций.

7. Какие элементы мировой валютной системы менялись в процессе ее эволюции?

8. Какая валюта может выполнять роль резервной и почему?

9. Каковы отличия структурной валютной политики от текущей валютной политики?

10. Что предпочтительнее для экспортеров – девальвация или ревальвация национальной валюты и почему?

11. При каких условиях предпочтительно поддерживать фиксированный валютный курс, а в каких условиях – плавающий валютный курс?

12. В чем достоинства и недостатки политики валютного управления?

13. Какие валюты называются частично конвертируемыми?
14. В каком случае в стране существует долларизация экономики?

15. Дайте характеристику участников современного мирового валютного рынка.

16. Каковы причины нестабильности современного мирового валютно-финансового рынка?

17. Каковы пути стабилизации международных валютных отношений?
Темы рефератов

1. Иностранные инвестиции в экономике России.

2. Современные тенденции в вывозе частного капитала из России.

3. Мировые финансовые центры.
4. Валютные сделки и их характеристика.
5. Доллар и евро в мировой валютной системе.

Проблемы для обсуждения и дискуссии

1. Масштабы и структура ввоза и вывоза капитала из России.

2. Причины роста масштабов международного движения капитала.
3. Основные положения российского Закона «О валютном регулировании и валютном контроле».

4. Основные черты валютной политики России.
Тема 8. Международный рынок рабочей силы и его регулирование

1. Сущность и теории международной миграции.

2. Последствия международной миграции рабочей силы.

3. Государственное регулирование миграционных процессов.

4. Международное регулирование миграционных процессов.

Понятия и термины

Международная миграция рабочей силы

Международный рынок рабочей силы

Международный трудящийся-мигрант

Страна – импортер рабочей силы

Страна – экспортер рабочей силы

«Утечка умов»
Вопросы для самостоятельной работы студентов
1. Охарактеризуйте современные теории международной трудовой миграции.

2. Опишите масштабы и динамику международной миграции в современном мире. Какова доля трудовой миграции?

3. Как воздействует международная миграция на трудовой потенциал стран-участниц?

4. Насколько важным показателем международной трудовой миграции являются денежные переводы мигрантов? Каковы их объемы и где они отражаются?

5. Что такое «утечка умов»? Каковы ее последствия?

6. Назовите основные страны-импортеры и экспортеры рабочей силы.

7. Почему Российская Федерация и некоторые другие страны не подписывают основных конвенций МОТ и ООН по международной миграции?

8. Каков порядок регулирования международной трудовой миграции в Российской Федерации?

Темы рефератов

1. Китайская миграция и будущее России.

2. Миграционная политика США: уроки для России.

3. Интеллектуальная эмиграция  из России.

4. Современный миграционный кризис в странах Европейского Союза.

Проблемы для обсуждения и дискуссии

1. Мотивы и последствия международной трудовой миграции.

2. Масштабы, динамика и структура мирового рынка рабочей силы.

3. Каково участие России в международных трудовых миграционных потоках и с какими странами Российская Федерация взаимодействует более всего?

Тема 9. Россия в мировой экономике

1. Проблема интеграции России в систему мирохозяйственных связей.

2. Внешняя торговля России.

3. Участие России в международном движении капитала и рабочей силы.

Вопросы для самостоятельной работы студентов
1. Каково место России в мировой экономике. Ответ подтвердите статистическими показателями.

2. Какие законодательные акты определяют внешнеэкономическую деятельность в РФ? 

3. В каких случаях применяются в России специальные защитные меры? 

4. Что такое демпинг? В каких случаях применяются антидемпинговые пошлины?

5. В каких случаях применяются в России компенсационные меры? Что такое специфическая субсидия?

6. Какова практика распределения квот в соответствии с российским законодательством?

7. Как используются налоги в качестве средства внешнеторговой политики в России?

Темы рефератов

1. Конкурентоспособность России: оценки и современные проблемы.

2. Конкурентные  преимущества  и  недостатки  РФ  на мировом рынке технологий.

3. Перспективы участия России в ВТО: положительные и отрицательные последствия.





















































































межправительственные


(включая региональные)


торговые договоры


соглашения о товарообороте


клиринговые соглашения


соглашения об экономическом и техническом сотрудничестве


соглашения о финансовой помощи





международные


конвенции


резолюции


руководства


типовые контракты








международные


конференции


совещания


постоянные органы


смешанные комиссии


организации





международные


торговля товарами


торговля услугами


передача технологий


миграция капиталов


миграция рабочей силы


перевозки


расчеты и др.





Инструменты





Субъекты 





Объекты





Система международного регулирования


мирохозяйственных связей
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